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Es muy importante para el ser humano llenar de motivación y liderar procesos productivos agropecuarios y económicos comunitarios para solucionar algunas necesidades más sentidas; en este caso es de mi  resguardo indígena ubicado en las selvas húmedas tropicales del Municipio de Buenaventura Valle Colombia, por lo mismo es preguntarse ¿la oportunidad se aprovecha sí?
Es un trabajo que se desarrolló teniendo en cuenta el pensamiento de varios  escritores en la asignatura de Mercadeo Agropecuario, entre ellos se mencionan.

Mendoza, G. (1980). Compendio De Mercadeo De Productos Agropecuarios. Matilde de la Cruz. San José- Costa Rica. EDITORIAL IICA, 

Coronel, J. (2011). Proyectos Agroindustriales y Agronegocios. Lima- Perú. Empresa Editorial Macro E.I.R.L.    
 Yunus, M (2010). Empresas para todos: hacia un nuevo modelo de capitalismo que atiende las necesidades más urgentes de la humanidad. Bogotá Colombia.  Grupo Editorial Normas.
Gutiérrez, E. (2009). Globalización y educación critica. Bogotá, Colombia. Ediciones Desde Abajo. Pag. 91, 204.
Los lectores de este ensayo, van a recrear la mente y viajar por la superación que empieza realizar en el entorno de un Resguardo Indígena de la etnia Nasa ubicado en las selvas húmedas tropicales del pacifico del municipio de Buenaventura Valle Colombia . 

Para apoyar a las comunidades indígenas que habitan en las selvas húmedas tropicales del pacifico, específicamente en el municipio de Buenaventura Valle Colombia, significo documentar en concepciones de autores que trabajaron sobre mercadeo agropecuario, la cual dio un horizonte para iniciar las actividades de cambio de actitud  de la  Comunidad Indígena nasa Kiwe. 

Las comunidades indígenas no pueden seguir esperando que el Estado lo solucione, porque mientras llegue el apoyo del gobierno central, las miserias seguirá creciendo  en el entorno de los resguardos indígenas, pero es importante que la academia se acera más a la comunidad  para visibilizar la realidad de los grupos étnicos en Colombia y buscar  solución a la problemática que viven en sus territorios. También es cierto que la educación escolarizada en las selvas Colombianas es muy baja;  por lo mismo la automotivación y la verraquera es el camino para buscar solución a los problemas de la comunidad, como afirma,  MENDOZA.G.1980. pag.2.  “es reconocido que los productores deben educarse, motivarse, asistirse, y a veces ser subsidiados para promover las innovaciones necesarios para alcanzar el desarrollo”, en este caso el Mercadeo Agropecuario y abastecimiento de víveres en la comunidad  es escaza.

Para comprar un artículo en una  tienda están muy distantes,  lo cual significa ir al centro poblado de Buenaventura   para comprar. Esto no favorece a la comunidad indígena porque incrementa los costos de consecución de los productos de primera necesidad.

La necesidad de las familias es buscar solución a la problemática de un sitio para adquirir sus artículos agropecuarios y otros de la canasta familiar. En si existen lugares que no hay mercado para que los habitantes puedan comprar y vender sus productos agropecuarios sin necesidad de desplazar varias horas de sus territorios para comprar los artículos de la primera necesidad de la canasta familiar e inclusive vender algunos excedentes de sus cosechas agropecuarias, es importante buscar un lugar estratégico para el mercado,  como lo define MENDOZA.G.1980,Pag,14  “El espacio destinado al mercado es generalmente un lugar céntrico alrededor del cual giran las principales actividades comerciales”, el hombre siempre busca tener acceso a los productos de la primera necesidad lo más cercano posible para comprar y satisfacer sus necesidades del hogar.  
El productor agropecuario  también desea  tener contacto con los clientes, consumidores para vender sus cosechas, en el caso de las comunidades indígenas es producción, consumo y venta de excedentes de cosechas, en sí siempre se trabaja en pro de la venta y compra, MENDOZA, G, 1980.pag. 4.  “Para un campesino el mercadeo de sus cosechas va muy ligado al concepto de oportuna y a buen precio”. Aunque digamos que estamos en contra del nuevo liberalismo económico, pero buscamos vender los productos y comprar, que algunos tratan de prestar un servicio al consumidor en precios lo más cómodo posible o precios de producción, pero como las ventas y compras son de seres humanos algunos buscan sacar los mejores dividendos y enriquecerse. 

El autor trabaja arduamente sobres los sistemas de mercadeo, en este caso el ensayo lo mostrara más adelante con la práctica realizada en La comunidad Nasa.

El ingeniero Juan Carlos Coronel Valdivia, nos aporta conceptos importantes, que nos va enriquecer sobre la empresa comunitaria SUPER TIENDA  NASA KIWE LA DELFINA del Municipio de Buenaventura Valle.

Los problemas son sinónimo de oportunidad, si sabe reflexionar y actuar en el momento oportuno;, por lo mismo las ideas brillantes se deben  colocar en marcha para sacar adelante la comunidad, como afirma Coronel. J. 2011. pág.14. “Cabe precisar que los proyectos representan a una necesidad insatisfecho o mal satisfecha por la oferta de la competencia” a veces vemos las necesidades llegar hasta al  cuello, pero seguimos ignorando como si no fuera con usted, por lo mismo otros si deciden y roban sus ideas forman grandes empresas en los ojos de su propia realidad y el dueño de la idea no hizo nada.
Es importante ser cauteloso y decidido para incubar empresas, por lo mismo existen entornos que no se puede dar a larga a las decisiones, porque los otros lo hacen, como dicen los Colombianos “no se puede dar papaya porque el otro se roba la idea” por eso la investigación del mercado está  en la experiencia del interesado y del investigador de decidir, e ir  creando y construyendo la empresa de al mismo tiempo, pero debe  tener en cuenta no todo los entornos son los mismo habrán proyectos de agronegocios que deben aguar todo los estudios de mercadeo  y quizás no puedan decidir.
Es importante tener en cuenta el nivel socioeconómico de los consumidores, porque cada entorno tiene su característica  y especialidad, porque en este caso el montaje de empresa de venta de vivires para la comunidad Nasa Kiwe, es apto para clientes de estratos bajos y medios. Afirma Coronel. J. 2011. pág.35  “se refleja en la capacidad de compra, así como en la orientación racional del gasto: primero lo indispensable y luego lo deseado o superfluo”. En caso la súper tienda Nasa Kiwe está en prestar unos servicios de los artículos de la canasta familiar de primera necesidad y otros en el interior de las selvas húmedas tropicales del pacifico del Municipio de Buenaventura Valle.

Es muy importante saber a quienes va  vender el producto, porque la atención del vender y el cliente son el éxito de cualquier agronegocios que tenga; la observación minuciosa, acompañado de la investigación del mercado y la comercialización en  el   entorno dio la lista de productos a surtir, como también los artículos de mayor consumo o preferido por clientes y como también los costos de ciertos artículos en el mercado, porque el precio también juega un papel importante en los negocios, como dice Coronel. J.2011.pág, 109. “Para los objetivos del proyecto y la toma de decisiones, los costos se pueden clasificar en costos de fabricación, gastos, de operación y financieros, por lo que el costo total de producción es la suma de los anteriores” es decir debe hacer un presupuesto acompañado con el estudio de mercadeo para sacar la lista de artículos, luego analizar el costo  del transporte, costo de administración, en este caso es un montaje empresarial en las selvas húmedas del pacifico, requiere un manejo básico  de comercialización y seguro que tendrán buen éxito.

Es importante trabajar en  comunidades considerados pobres, porque permitir descubrir grandes capacidades de los hombres, quizás sean diamantes en bruto que los investigadores aún no se atreven  revelar a la humanidad, pero ellos no son pobres, lo que le falta es oportunidad para hacer los cambios y demostrar que si pueden transformar a la sociedad  en un nivel de vida mejor. Como afirma Yunus, M (2010), pág.14 “cuando más tiempo pasas con entre la gente pobre, más te convences de que la pobreza, no es el resultado de una incapacidad, por parte de los pobres”.
El sistema económico Colombiano no está diseñado para sectores sociales o clases bajo y menos para los pueblos indígenas, porque son minorías en el país.

El pueblo indígena  Nasa, siempre ha estado buscando reivindicaciones para mejorar sus niveles de vida a través de exigencia de inversión de los dineros del presupuesto general de la nación, pero en si están condenados a la extinción 

Física y cultural como grupo humano amerindio de este continente. Como es la vida el mismo estado reconoce pueblo de extrema pobreza, pero sin embargo no hace para proteger y salvaguardar este pueblo indígena; que es portador de conocimientos ancestrales muy importantes para la humanidad y grandes riquezas culturales.

El pueblo nasa con esfuerzo y dedicación está resistiendo a desaparecerse como portador de conocimientos culturales milenarios   y extinguiese en el presente, por eso espera mucho de los estudiantes de educación superior  que apoyen a la comunidad para seguir fortaleciendo la identidad cultural indígena en sus territorios, pero en si la pobreza no está en la mente del ser humano y menos en los territorios indígenas, porque tiene agua suficiente, terreno, para vivir labrar la producción agropecuaria, oxigeno sin contaminación, reservas de forestales inmensos y riquezas minerales, quizás le falte otros artículos de la canasta familiar pero es posible buscar solución, por eso la afirmación de  Yunus, M (2010) pag, 14. “la pobreza no ha sido creada por los pobres. La crea el sistema que hemos construido, las instituciones que hemos diseñado y las concepciones que hemos formado”, desde luego somos indirecta somos cómplices de permitir funcionar un sistemas que nos pobrece más el nivel de vida, pero quien no se deje dominar la mente podrá salir proponer una alternativa para todos, como dice Empresa social para todos.

RESULTADO TEÓRICO PRÁCTICO EN LA COMUNIDAD NASA DE LA DELFINA

Para realizar este trabajo de campo práctico incursione entre los comuneros Nasas  del Resguardo Indígena Nasa Embera Chami de la Delfina del Municipio de Buenaventura Valle Colombia.
Utilice la investigación Acción participativa “I.A.P”, la cual facilitó acerarse a la comunidad y trabajar entre los hermanos indígenas, reflexionando temas de interés de la comunidad, liderando procesos de encuentro y selección de temas  a través de lluvias de ideas generando espacios de decisión comunitaria.
La Metodología  empleada fue  el enfoque de investigación acción participativo, que es dinámico y fácil de manejar en este tipo de investigación teórico  práctico. 

Se realizó  cuatro (4) asambleas comunitarias con personas interesadas en crear la empresa comunitaria y más de diez (10) encuentros con los líderes que se motivaron en apoyar la investigación en el resguardo indígena.

Se seleccionó un equipo de apoyo y se capacito en temas de mercadeo agropecuario y administración de tiendas de víveres, contabilidad básica y administración de empresas agropecuarias.
También Se trabajó en expresión oral en idioma nasa Yuwe ( idioma  oficial de los nasas)  y manejo de estrategias pedagógicas en mercadeo  temas en diapositivas y tablero para presentar videos ejemplos de otras organizaciones indígenas como del departamento  del Cauca que pudieron crear sus empresas comunitarias agropecuarias y salir adelante con el desarrollo de las economías indígenas..

Las preguntas abiertas y semiestructuradas se trabajó en comisiones, y en caso de necesidad se fue incorporando  otras preguntas para enriquecer las los debates y respuestas para alcanzar el objetivo propuesto.
Después de un terminado de  tiempo de reflexión se ingresaba en salón múltiple con los participantes para escuchar las exposiciones y conclusiones de las comisiones. Ver figura en la siguiente página
¿Por qué no tienen un sitio de mercado? Los participantes dicen. “El ser humano siempre ha está inmerso en muchos caminos, pero también se queja de la vida y suele decir frases como estas por ejemplo. El centro de abastecimiento de víveres y artículos de primera necesidad queda muy lejos, tampoco hay empleo para la gente”. Inmediatamente se detectó desmotivación y falta de ideas de los participantes, para seguir viviendo es necesario cambiar de actitud.

Como dice  ROBINSON, Sir Ken y Aronica, Lou. 2010. “Es imposible adivinar cómo viviremos en el futuro: lo único que sabemos es que hará falta mucha imaginación y creatividad para transformarnos y afrontar los nuevos retos”.  Por lo mismo hubo la necesidad de organizar a la comunidad indígena del resguardo Nasa kiwe de la Delfina y trabajar en procesos de motivación de  la mente de la comunidad   desarrollando una acción positiva  como las lluvias de ideas  para buscar  solución a la problemática de no tener un centro de mercado y  escasez de productos agropecuarios para la canasta familiar de los hogares.

¿Cómo le gusta trabajar a ustedes? Los participantes respondieron,” a  nosotros nos gusta  trabajar en mingas de reflexión y alimentar después de pensar por varias horas” muy sencillo vamos a poner todos como dice la pirinola, entre los  presentes se consiguió los productos agrícolas y el resto se consiguió en tiendas en Buenaventura  (carne, pescado y arroz, aceite y otros) se cocinó al gusto de la comunidad nasa, por lo mismo la I.AP. Permite trabajar con     actividades y  preguntas abiertas y flexibles, por lo mismo la participación fue muy nutrida y dio lineamientos como estas.

Creación de empresa comunitaria de víveres y abarrotes para suplir la necesidad de los comuneros en el Puerto de Buenaventura.

Partieron con la pregunta de dialogar con almacenes la 14 de Buenaventura, para sacar los productos de la  canasta familiar, Después de reflexionar los participantes por varios minutos, concluyeron que no era viable, porque los indígenas no tenían experiencia para trabajar con cadena de supermercado en las ciudades, además tampoco solucionaba la situación de carencia de un centro de abastecimientos de víveres para los pobladores del resguardo.

El  facilitador de las reflexiones invito a los participantes de la minga de reflexión a seguir buscando la solución, con esta pregunta ¿será posible  crear un centro de mercado acá en la comunidad?,  los comuneros indígenas se miraron unos al otro, después empezaron a   debatir y  encuentran respuesta   como es la  creación de la Empresa comunitaria denominada  SUPERMERCADO  NASA KIWE LA DELFINA. Está comprobado,  a la comunidad se debe luces para ellos mismos den la solución, por se apropian de las cosas.

 Los participantes se motivaron porque por fin  iban a tener un sitio donde comprar sus artículos de la canasta familiar en el Resguardo, ver figura.

Luego se invitaba a un delicioso  almuerzo para saborear, después de dos horas de reposo se proseguía el debate entre los participantes para tomar decisiones sobre las dudas y luego se programa fechas para seguir trabajando es este tema de la creación de La empresa comunitaria. Ver figura en la siguiente página.
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Figura 1. Pueblo Nasa reflexionando y debatiendo
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Figura 2. Delicioso plato preferido por los Nasas
Los resultados se sistematizaron con la participación de la  gente, la cual enseño tomar datos y escribir, fue una tarea difícil porque los indígenas aún conservan su bilingüismo Nasa Yuwe  y  tiene dificultad en la escritura, por eso hubo la necesidad de ir tomando apuntes juntos con ellos. Ver figura. 

[image: image3]
Figura 3. E quipo de reflexión 
La comunidad se sintió muy contenta por lo mismo hizo la inauguración de la empresa SUPER TIENDA  NASA KIWE LA DELFINA, muy alagados quedaron por    el acompañamiento realizado desde la Atlantic International University, con el  estudiante de la maestría en ingeniería Agronómica, porque  facilito  identificar el problema más sentido en la comunidad y dar solución en poco tiempo, lo que el estado no lo pudo hacer en dos décadas, con espectacular proceso organizativo dejo funcionando un negocio para el desarrollo de la comunidad..
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Figura 4. Minga de reflexión Comunitaria indígena

Después de procesar las ideas brillantes de la gente, se programó otros encuentros para seguir analizando, dejando las preguntas abiertas para que fueron pensando, como estas ¿dónde ubicamos el mercado? y ¿Qué recurso  económico se necesita?
Hubo mayor de número de participantes porque la comunidad estaba motivada, para crear su propia empresa comunitaria; para sorpresa de los analistas; pero como la Investigación Acción Participativa IAP, es flexible, por lo mismo permitió entender el interés de la comunidad indígena y trabajar en comisiones con preguntas definidas, para sacar el mayor provecho la presencia de la gente en este salón de análisis, también hubo la necesidad de delegar coordinadores de comisiones para que ayudaran a enfocar los puntos de análisis y recolección de información.
La comisión encargada de seleccionar la ubicación de la empresa se le asesoro para que tuvieran herramientas de análisis, desde una visión de mercado y distribución, vendedor y compradores,  (estudiante profesional de maestría de AIU). 

[image: image5]
Figura 5. Participación comunitaria 

La comunidad  reflexionó  y tomó la decisión de ubicar en el centro del Resguardo Indígena de la Delfina, creo que, fue  una de las mejores decisiones porque es de propiedad colectiva del resguardo, la ubicación estratégica, tiene los servicios básicos como energía  eléctrica, agua, cerca de la vía de transporte vehicular. Hicieron bien la tarea, porque ese era el sitio estudiado para instalar la súper tienda  nasa kiwe de viveros y abarrotes. 
 Nuevamente agradecen a la presencia de la academia como la  Atlantic International  University con asesoría puntual del estudiante de la maestría en Ingeniería Agronómica, porque, por  primera vez la academia llegaba  a las selvas húmedas tropicales del pacifico del Resguardo Indígena Nasa Kiwe de la Delfina del Municipio de Buenaventura Valle Colombia a apoyar y  consolidar la incubación de una empresa comunitaria y colocando a funcionar como tal. 
La comunidad tuvo en cuenta los siguientes detalles para  colocar en marcha la empresa comunitaria.

Ubicación en sitio visible y público. 

Terreno: Es el eje central para la estabilidad de cualquier empresa.

El talento Humano: es el motor de la empresa que coloca funcionar. 

El aspecto financiero: Es la iniciación de la empresa. 

Vías: El transporte es importante para la llega de los productos de los proveedores y de los clientes.

TIC: Las  tecnologías de información y  comunicación para realizar los agronegocios (pedidos de productos y transacciones bancarias).
Servicios de agua y energía: El servicio de agua es importante para que los trabajadores  y clientes lo pueden utilizar y la energía eléctrica para los equipos enfriadores, neveras para conservar sus productos.

Publicidad de la empresa.

La disposición a la capacitación en administración de empresas
Las comisiones seguían trabajando  ¿Porque es importante crear la empresa comunitaria? Ellos dicen, Estábamos cansados de viajar al puerto de Buenaventura a comprar los víveres y otros artículos de la canasta familiar,  por ejemplo para comprar dos jabónelas y panela, tocaba sacrificar  un día, viajando debe pagar transporte, el desayuno y el almuerzo, no justificaba realizar compras mínimas, aumentaba el costo de la canasta familiar el triple, por eso gracias a la llega de la academia en nuestro resguardo estamos despertando y esta empresa denominado   SUPERMERCADO  NASA KIWE LA DELFINA nos va cambiar el nivel de vida, además estamos pidiendo el favor  que nos surtan  de todo o casi la mayoría de los productos de la canasta familiar y a la vez nos compren los productos agrícolas y pecuarios.
¿Qué recurso  económico van a conseguir?

Los indígenas  rápidamente colocaron en funcionamiento la empresa  comunitaria, inclusive antes de realizar los estudios de demanda y oferta, ellos  acordaron que cada familia  indígena aportara en condición de donación la suma cien mil pesos monedas Colombianas ($100.000) equivalente a 50 dólares americanos. Al  estado hemos pedido el apoyo en la financiación de creación de una cooperativa agropecuario pero nunca lo financió, es mejor crear por su propio medio.
¿Quién, es el propietario del  súper tienda  nasa kiwe la delfina?

Los creadores de la empresa comunitaria dicen todo los comuneros indígenas somos dueños, porque como “somos dueños y para que funcione la súper tienda Nasa kiwe, debemos comprar los artículos y surtir a la vez lo que no hay hacer  pedidos, como en futuro que empiecen comprar  los productos agropecuarias, esto  permitió entender, apropiar la idea y sacar adelante, a través de la motivación comunitaria  y la decisión oportuna  ayudó crear una empresa para la comunidad y   la oportunidad se aprovecha sí.  Existen momentos que no se pueden desperdiciar porque si usted no lo hace la competencia si lo crea su empresa y la brillante idea trabajada con la comunidad y el esfuerzo se pierde y solo queda lamentos para el resto de su vida. Ver figura.
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Figura 6. Equipo de apoyo
Viendo el interés y la motivación,  como facilitador y conduje a la creación de la EMPRESA SUPER TIENDA  NASA KIWE LA DELFINA.
Después la comisión delegada pasó en casa en  casa recolectando el dinero de las donaciones y empezó organizar el sitio acordado para este fin,
¿Quién  administra la súper tienda Nasa Kiwe? 

Los copropietarios inmediatamente nombraron el gerente de la empresa comunitaria  y empezó su función recibiendo los dineros de los aportes de los comuneros indígenas. 

El gerente nombrado nos cuenta que alcanzo recibir 11. Millones de  pesos (11.000.000), como este es un resguardo indígena la Autoridad tradicional, dio el visto bueno de la legalidad de procedencia  del dinero y  aprobó  la creación de la empresa comunitaria súper Tienda Nasa Kiwe la Delfina. 
En cinco meses (noviembre de 2014 a marzo de 2015), se organizó bien  la súper tienda Nasa kiwe, el proceso de surtido de los  artículos fue creciendo de acuerdo a los pedidos de los clientes, actualmente creó dos empleos estables y dos indirectos.  
Por lo mismo la educación se torna en un  proceso de dar y recibir  desarrollando habilidades propias a través de la percepción  de los sentidos o de los órganos del cuerpo adaptándolos con la dedicación y practica constante.   La educación sirve para avanzar en los procesos y producir cambios, para adquirir logros más elevados, para cambiar y transformar el rumbo o la ruta de un individuo, descubriendo el elemento del yo de actitud positiva de superación de la persona.
La empresa está superando todo los pronósticos, debido que recupero la inversión en menor tiempo y tienen activos, y va abrir una  sucursal en  otro del resguardo.  
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Figura 7.  Víveres
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Figura 8 productos agrícolas de las fincas
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Figura 9 Surtido de víveres 
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Figura 10. Refrigerador 
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Figura 11. Productos agrícolas de la finca
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Figura 12.Venta de carne de res

La dedicación y el esfuerzo del estudiante  dio un fruto importante que permitió  llevar un proceso académico arduo para afianzar los estudios y a la vez la comunidad y el del equipo de apoyo no desfallecieren porque siempre estuvo seguro de alcanzar la meta   y  haciéndolos  sentir importantes, para recoger buenos frutos en la investigación o en establecimientos de proyectos productivos agropecuarios con las entidades públicas, empresas privadas  y  comunitarias.       

Por eso la disciplina siempre debe estar presente en una  actividad que inicie, por eso es recomendable iniciar con actitud positiva, como estrategia de motivación y superación del hombre, además la profesión que estoy estudiando lo hice con   amor, con responsabilidad, para llegar a ser exitoso en la vida, cuando ejerce la profesión con pasión y seducción va  impactar en el  trabajo y dará resultados positivos.     

RECOMENDACIONES Y SUGERENCIAS

Profundizar los estudios de mercadeo
Legalizar la creación de la Súper tienda Nasa kiwe ante el ministerio de Asuntos indígenas

Registrar ante la División de Impuestos de Aduana Nacional  DIAN de Colombia, como Régimen Especial Indígena simplificado.

Planear capacitación al gerente en contabilidad básica,  ventas, negocios (empleados).

Elaborar la nómina del personal, con su respectiva prestación social.

Elaborar el Logotipo de la empresa 

Escribir el eslogan de la Empresa

Gestión en abrir  los mercadlos a   productos agropecuarios de los hermanos indígenas

El degüello de ganado mayor y menor (sacrificio de novillo y cerdo) tramitar su respectiva licencia de manipulación productos alimentos y cárnicos con Instituto Colombiano Agropecuario para producción y mercadeo en la finca  “ICA” y con el Instituto Colombiano de Vigilancia de medicamentos y manipulación de alimentos. “INVIMA”.

Registrar los libros contables ante el Ministerio del Interior para asuntos Indígenas y en la DIAN.

La empresa comunitaria es de carácter Especial Indígena, hace parte de la Economía alternativa, que está impulsando los pueblos indígenas  de Colombia, acorde con la  Constitución política de Colombia de 1991,  artículo 330 y Decreto  1068  de 1995.  

Invito a los estudiosos académicos realizar propuestas teórico crítico que suele hacer a las economías capitalistas, como afirma. Gutiérrez, E (2009). Pag. 204. “De hecho, se ha tornado cada vez más difícil reconocer alguna divergencia sustantiva en las acciones y en los discursos de quienes actualmente oriental las propuestas de cambio educativo en todo el mundo. La tesis central que se viene a concluir es que no solo  se está en un proceso privatizador a escala mundial abriendo la educación a los mercados y rompiendo la  concepción de la educación como un  derecho social que ha de ser protegido por el Estado, sino que se está adecuando a la misma educación a los principios prácticos del mercado”, por lo mismo es importante liderar y llevar acciones prácticas de creación de múltiples empresas con justicia social para contrarrestar la política destructora del nuevo neoliberalismo.

CONCLUSIONES 
La educación es un   proceso de dar y recibir conocimientos y  desarrollar habilidades propias a través de la percepción  de los sentidos o de los órganos del cuerpo adaptándolos con la dedicación y practica constante.   

Por lo mismo la educación sirve para avanzar en los procesos y producir cambios, para adquirir logros más elevados, para cambiar y transformar el rumbo o la ruta de un individuo o una comunidad, descubriendo el elemento del yo de actitud positiva de superación de la persona y de una comunidad en general.
Por ende con la actitud positiva, se logró crear  la   Súper Tienda Nasa kiwe de la Delfina del municipio de Buenaventura Valle. Desde luego el facilitador tuvo mucho que ver para llegar a estos logros significativos para la comunidad Nasa.
Las universidades Colombianas que se incursionen a las selvas tropicales del pacifico  y lleguen a las  comunidades indígenas.

Las instituciones públicas deben prestar  asistencia técnica agropecuaria a las comunidades indígenas, para que mejoren su nivel de vida y pervivan como grupo étnico y sigan aportando sus conocimientos ancestrales a la humanidad.
El estado Colombiano debe invertir a los territorios indígenas y apoyar en la creación de microempresas y empresas comunitarias agropecuarias. 
Seguir las recomendaciones y sugerencias mencionadas.
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Si se puede
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