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ABSTRACT
El presente trabajo se enfoca en la viabilidad de implementar un mini-depósito de bebidas a precio de camión, para la zona viva de la ciudad capital, a través de un estudio de perfil. Este mercado tiene la característica que vende al consumidor final a través del consumo dentro del local, lo que se conoce como “on premise”.
 En el capítulo uno, se analiza el mercado, en dicho estudio se desea determinar la demanda potencial del mercado, ubicaciones de los clientes, productos que ellos desean vender a sus clientes, utilizando como instrumento encuestas que serán aplicadas a una muestra de la población. 
En el siguiente capítulo, se recaba la información técnica del proyecto, que incluye la mejor ubicación de la distribuidora, el diseño de la bodega, los procesos, el personal necesario para llevar a cabo el trabajo, el equipo a utilizar, como montacargas, racks, entre otros.
En el capítulo dos, se encontró que sí existe una demanda del 30% que se va acaparar en ventas, se definió que hay 150 bares, 80 discotecas y 70 restaurantes, datos sacados del área de mercadeo de Cervecería Centro Americana, S.A.  Se determinó que la demanda crecerá un 5% cada año, y las ventas crecerán 5% al año, dato que se obtuvo del área de mercadeo  de Cervecería Centro Americana, S.A.  Se detectó que la rama de cerveza está en un 90% de venta arriba de los licores, refrescos, vinos, y el agua pura se encuentra en penúltimo lugar con el 38% de venta. Los beneficios de los clientes determinaron que el 35% tendrán inventario bajo, y que tendrán el mismo precio, con el mismo crédito y un tiempo de respuesta aceptable. Lo que nos indica que los precios se mantienen entre 2 y 3 años y sufre un incremento de 3% al 4%. La inflación proyectada, la cual se estima en un promedio del 8%, el presente año (2009) fue obviado, debido a que se tiene información de una posible deflación.

En el capítulo tres, se definirán los aspectos administrativos, legales y de ambiente, que regirán el proyecto.  Así mismo, se estarán valorizando los equipos, a través de cotizaciones, y se establecerá la forma de pago y la cantidad a pagar para el recurso humano y todo lo relacionado a la parte económica del proyecto,

En el capítulo cuatro se establece la viabilidad financiera del proyecto, se toma la demanda proyectada que se estableció en el estudio de mercado,  los costos y la inversión inicial que se establece entre los capítulos dos y tres.   La viabilidad financiera parte de un flujo de caja proyectado, el análisis del valor actual neto y la tasa interna de retorno,  así como presentar estados financieros proyectados.
En el capítulo cinco se observa que en el estudio de ambiente no se tiene problema alguno, ya que el mini-depósito es especialmente distribuidora de cervezas y agua pura. Si se encontró que en la seguridad industrial existe posibilidad de quebraduras de envase, de lo que se hizo el estudio, por lo que habrá selección de envase, se usará cincho para no dañar la espalda del personal, y se usará un extinguidor ABC.

En el capítulo seis, se demuestra que la inversión el primer año será de Q141,060.00, lo cual no afecta al mini-depósito, y que la inversión se recuperará en los primeros meses del año ya que la venta en dinero será de Q6,920,000.00 y que los meses siguientes, como empieza el verano, se tendrá un aumento del doble al primer mes de ventas ya que empieza el calor y las fiestas.  Al terminar el año se determinó que el negocio iba a presentar utilidades de Q 113, 486,000.00. Al término de los cinco años de labores tendrá una utilidad ya con los porcentajes de incremento del 190,683,291.07.

Al analizar los aspectos que forman el estudio a nivel de perfil, se determinó que el proyecto es viable.
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GLOSARIO
Auge
Período o momento de mayor elevación o intensidad de un proceso o estado de cosas.

Auxiliar
Empleado que desarrolla un trabajo que no requiere especialización bajo las órdenes directas de otra persona.

Caja agua pura
Envase plástico desechable con tapa plana de rosca de 12 unidades envuelto en plástico transparente.

Caja cerveza
Envase ámbar retornable de 24 unidades en cajilla plástica.

Flujo
Movimiento de personas o cosas de un lugar a otro.

Hand Held

Máquina para llevar inventarios y pedidos desde larga distancia. 

Imagen
Representación mental de algo.

Inflación
Aumento general de precios que trae aparejada la depreciación monetaria.

Liquidación
Venta al por menor, con gran rebaja de precios,  que hace una casa de comercio por cesación, quiebra, reforma o traslado del establecimiento.

Macro localización
Localización de una casa, negocio, o edificio en un plano grande.

Micro localización
Localización de una casa, negocio o edificio en un plano cerca.

Mini-depósito:
Lugar pequeño para vender a costo de mayorista productos de una empresa directa. 

Monta carga
Vehiculo de cuatro ruedas que sirve para trasladar producto de un lugar a otro, para carga y descarga de producto.

Pallets Trucks (mulas) 

Sirve para trasladar producto con la mano de un lugar a otro. 

On Premise
Es todo aquel negocio que el consumo de bebidas se realiza o se lleva acabo dentro del local.

Out Sourcing
Compra de productos manufacturados de una empresa, para reducir costos.

Pallets
Medio para transportar mercadería de un lugar a otro, sin que sufra ningún daño el producto.

Perfil
Conjunto de rasgos peculiares que caracterizan a una persona o cosa.

Pet 

Material fuerte de peso ligero de poliéster claro, se usa para hacer recipientes para bebidas suaves (jugos, aguas, etc.).

Picking
Proceso de recogida de un pedido extrayendo unidades o conjuntos empaquetados de una unidad de medida.

Racks

Es donde se organiza todo producto almacenado de una bodega.

Retornable
Que se puede recuperar  o volver a utilizar.

Sector
Parte de una clase o de una colectividad que presenta  caracteres peculiares.

Sinergias 

Integración de sistemas que conforman un nuevo objeto. Trabajando en conjunto.

Software

Respeta la libertad de los usuarios sobre su producto adquirido y, por tanto, una vez obtenido puede ser usado, copiado, estudiado, modificado y redistribuido libremente

ENCUESTA

La presente encuesta es para evaluar la viabilidad de poner en marcha un proyecto de graduación para la distribución de cerveza y refrescos.

1. ¿Usted vende en su establecimiento?

	Cerveza
	
	Refrescos
	
	Agua pura
	

	Licores
	
	Vinos
	
	Jugos
	


2. ¿Cuál es su horario de atención?

	


3. ¿Cuál es el horario de atención de las empresas que le distribuyen bebidas?

	


4. ¿Le atienden todos los días?

	SI
	
	NO
	
	¿por qué?


5. ¿Conoce de alguna empresa de bebidas que distribuya su producto las 24 horas?

	SI
	
	NO
	
	¿Quién?


6. ¿Estaría interesado en que se le distribuyera una marca de cerveza y una de refresco de cola las 24 horas?

	SI
	
	NO
	
	¿por qué?


Si la respuesta es no, finaliza la encuesta

7. ¿Considera usted que vendería más de cerveza y un refresco de cola si tuviera una distribución a cualquier hora del día, en cualquier día?

	SI
	
	NO
	
	¿por qué?


8. ¿En que porcentaje vendería más?

	1% a 5%
	
	6% a 10%
	

	15% a 20%
	
	20% o más
	


9. ¿Qué ventajas encontraría si una empresa le distribuye cerveza y refresco de cola a cualquier hora del día y todos los días?

	Inventario bajo
	
	Alta rotación
	

	Mejorar sus costos
	
	Puede atender emergencias
	

	Otros:
	
	
	

	
	
	
	


10. ¿qué espera de un servicio de 24 horas con atención a cualquier hora del día?

	


IVA

Actualizado: 15/01/2008 - 11:50am — Creado: 12/08/2007 - 7:10pm por Andrés Donis 
Características básicas

Definición: 

Impuesto al Valor Agregado

Monto: 

12% del valor del bien o servicio. En Guatemala este porcentaje ya está incluido en el precio de venta. 

Base legal: 

Decreto 27-92 del CONGRESO DE LA REPÙBLICA DE GUATEMALA. 

En qué se utiliza

Del 12% que se recauda 3.5% es destinado para el financiamiento de proyectos para la paz y el desarrollo, 1.5% es destinado para financiar gastos sociales en programas y proyectos y el 7% restante es destinado para financiar el presupuesto de la nación. 

Descripción

El Impuesto al Valor Agregado es el impuesto que se paga siempre al efectuar cualquier compra en cualquier establecimiento que venda un producto o servicio.

El procedimiento que se realiza es que en el momento de efectuar una compra el cliente o contribuyente proporciona el número de NIT (Número de Identificación Tributaria, el cual se entrega por parte de la municipalidad al momento en que se obtiene la cédula de vecindad) el cual es ingresado en la factura que el vendedor proporciona.

Es muy importante pedir siempre la factura ya que comprueba que el monto de IVA pagado será destinado a lo que corresponde.

Según la SAT (Súper Intendencia de Administración Tributaria) existen algunos productos o actividades que no pagan IVA y que están decretados por ley pero con la condición que no excedan la cantidad de Q100.00

Algunos de éstos son la venta al consumidor final, al menudeo, de carnes, pescado, mariscos, frutas y verduras frescas, cereales, legumbres y granos básicos en mercados cantorales y municipales, matrículas de inscripción, colegiaturas y derechos de examen en los centros educativos, sean estos públicos o privados.

ISR

Actualizado: 15/01/2008 - 11:51am — Creado: 12/08/2007 - 7:11pm por Andrés Donis 
Características básicas

Definición

Impuesto Sobre la Renta

Monto

31% sobre la utilidad ó 5% sobre las ventas. 

Base legal 

Decreto 26-92 del CONGRESO DE LA REPÙBLICA DE GUATEMALA 

En qué se utiliza 

Para mantener al gobierno 

Descripción

El ISR lo paga cualquier persona que preste un servicio profesional, así como también los propietarios de negocios, empresas o sociedades y los empleados que ganen más de Q36,000.00 al año.

Regímenes del ISR

Actualizado: 18/12/2008 - 12:46pm — Creado: 02/10/2007 - 1:03am por Luís Pedro Sarti 
En Guatemala, un contribuyente normal tiene dos opciones para pagar su ISR; la primera es el 5% sobre utilidad bruta y la otra el  31% de utilidad neta, para entender mejor esto se presentan los ejemplos.

Con un poco de matemática se puede llegar a la conclusión de que si las utilidades antes de los impuestos son menores del 16% de la utilidad bruta se utiliza el 31%, en caso contrario se utiliza el 5%.

Ejemplo

Este es un estado de resultado de una empresa personal. Lo que falta es decidir cuál régimen de ISR es el más apropiado (con cuál pagamos menos).

Deducciones y descuentos

CUOTA IGSS

Respecto a la cuota laboral que se le debe descontar al trabajador de su salario, éste se hará en el momento de pagarles su salario en la manera siguiente:
Para los trabajadores que laboran en los departamentos de Sololà, Totonicapán, Suchitepèquez, Sacatepèquez, Guatemala, Baja Verapaz, Quichè, Escuintla, Zacapa, Chiquimula, Jalapa, Huehuetenango, Quetzaltenango, San Marcos, Retalhuleu, Chimaltenango, Alta Verapaz, Izabal, Jutiapa:

1. Patrono.  10.67 x ciento  Trabajador. 4.83 x ciento

Estos porcentajes incluyen los programas de accidentes en general, enfermedad y maternidad, invalidez, vejez y sobreviviencia

Para los trabajadores que laboran en Petèn, Santa Rosa, El Progreso
Patrono. 6.67 x ciento   Trabajador. 2.83 x ciento
Estos porcentajes incluyen los servicios siguientes: accidentes en general, invalidez, vejez y sobrevivencia. El régimen no cubre los programas de enfermedad y maternidad.

· El patrono debe dejar constancia de las sumas descontadas individualmente a sus trabajadores en su contabilidad y/o registro de trabajadores y salarios; 

· El patrono debe efectuar los descuentos sobre el salario afecto a contribuciones, esto incluye ordinario y extraordinario; 

· El patrono no debe efectuar dicho descuento sobre rubros que se consideran como NO AFECTOS a contribuir por el IGSS, tales como: 

· Indemnización y compensación en dinero por vacaciones al finalizar la relación laboral; 

· Aguinaldo;

· Bonificación-incentivo, según Decreto 78-89 y 7-2000; 

· Bono 14;

· Dietas;

· Honorarios profesionales; 

· Jubilaciones;

· Viáticos. 

Actualizado marzo 2007 
IRTRA
Las empresas inscritas formalmente en el régimen de seguridad social y comprendidas en las actividades económicas definidas por el acuerdo No.1 de la Junta Directiva del IRTRA.

Artículo 1.- Quedan afectos a la imposición anual prescrita por el Artículo 12 del Decreto Número 1,528 del Congreso de la República, todos los patronos particulares comprendidos en las siguientes actividades económicas:

1. Explotación de minas y canteras.

2. Industrias manufactureras.

3. Construcción.

4. Electricidad, gas, agua y servicios sanitarios.

5. Comercio.

6. Transportes, almacenajes y comunicaciones. 

La clasificación de actividades económicas, se ajustará a la que tiene establecida el Instituto Guatemalteco de Seguridad Social. Por lo que cualquier otra empresa que no estè dentro de estos parámetros no puede afiliar a sus empleados al IRTRA, y por lo tanto, no debe pagar la cuota respectiva.

INTECAP
El Instituto Técnico de Capacitación y Productividad - INTECAP -, es una institución guatemalteca de formación profesional, que promueve por delegación del Estado y con la contribución del sector privado, el desarrollo del recurso humano y la productividad nacional. Su objetivo primordial es capacitar a trabajadores y nueva mano de obra, en las diversas actividades económicas a través de eventos de formación profesional. INTECAP capacita a los tres niveles ocupacionales: Ejecutivo, medio y operativo; y en los tres sectores económicos: primario, secundario y terciario.

El principal financiamiento del INTECAP proviene de una tasa patronal del 1% sobre la totalidad de las planillas de sueldos y salarios, proveniente de aquellas entidades lucrativas que estén sujetas a contribución al Instituto Guatemalteco de Seguridad Social (IGSS). Por tal motivo, INTECAP no cobra al participante por la capacitación brindada.

RETENCIONES IMPUESTO SOBRE LA RENTA
ARTICULO 67. * Retenciones sobre rentas de los asalariados. Con excepción del caso establecido en el artículo 56, inciso a), de la Ley, toda persona que pague o acredite a personas domiciliadas en Guatemala, remuneraciones de cualquier naturaleza por servicios provenientes del trabajo personal ejecutado en relación de dependencia, sean permanentes o eventuales; debe retener el Impuesto Sobre la Renta que corresponda. Igual obligación aplica a empleados o funcionarios públicos, que tengan a su cargo el pago de sueldos y otras remuneraciones, por servicios prestados a los organismos del Estado, sus entidades descentralizadas, autónomas, las municipalidades y sus empresas. La retención también se aplicará a las personas además de obtener rentas en relación de dependencia, obtienen rentas de otras fuentes, pero sólo en la parte que corresponda a los ingresos en relación de dependencia. En el reglamento se indicará la forma y los procedimientos para practicar y pagar las retenciones.

No corresponde practicar retenciones sobre las remuneraciones pagadas por el ejercicio de sus funciones, a diplomáticos, funcionarios, agentes consulares y empleados de gobiernos extranjeros, que integran las representaciones oficiales en la República o, formen parte de organismos internacionales, a los cuales esté adherida la República. Lo anterior, no excluye a los empleados guatemaltecos que laboren para tales misiones, agencias y organismos, de la obligación de presentar su declaración jurada anual y pagar el impuesto.

* Reformado el primer párrafo por el Artículo 30 del Decreto Número 36-97 del Congreso de la República.

ARTÌCULO 68. Acreditamiento y devolución de retenciones efectuadas en exceso a los asalariados. ....cuando comprueben al hacer la declaración jurada anual de las retenciones practicadas, que efectuaron retenciones en exceso a cualesquiera de sus asalariados, deberán proceder a devolverles a éstos las sumas retenidas en exceso, e informarán de ello a la Dirección en detalle y por cada asalariado, antes de la fecha de vencimiento para la presentación de la citada declaración jurada anual, en los formularios que se proporcionará. ......descontarán el total de tales sumas devueltas a los contribuyentes, del monto que les corresponda pagar por concepto de las retenciones del mismo mes calendario en que se realicen dichas devoluciones o de los siguientes, hasta reunir el valor de tales devoluciones............

Si no se entrega a los contribuyentes las constancias aludidas, se impondrá al agente de retención una multa equivalente al diez por ciento (10%) del monto retenido. Los contribuyentes a quienes se les efectúen retenciones y no obtengan, de los agentes de retención en los plazos citados, las constancias de las retenciones practicadas, informarán de ello a la Dirección, dentro del plazo de cuarenta y cinco (45) días inmediatos siguientes de practicadas.

Presentación práctica del Impuesto de Solidaridad (ISO)

El Impuesto de Solidaridad es un impuesto a cargo de personas individuales o jurídicas, fideicomisos, contratos de participación, sociedades irregulares, sociedades de hecho, encargo de confianza, sucursales, agencias o establecimientos permanentes o temporales de personas extranjeras que operen en el país, copropiedades, comunidades de bienes, patrimonios hereditarios indivisos y de otras formas de organización empresarial que dispongan de patrimonio propio, realicen actividades mercantiles o agropecuarias en el territorio nacional y obtengan un margen bruto superior al 4% de sus ingresos brutos. El presente documento constituye una guía práctica para la aplicación del referido impuesto.

Quiere decir que:    si tu utilidad supera los ingresos en un 4% tienes que pagar, el pago es trimestral del 1%  ya sea de total de ingresos o total del activo según cual sea màs alto, de cada mes de los tres meses, o un acumulativo de los tres meses.

Reglamento de la ley del impuesto sobre la distribución de bebidas alcohòlicas estiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas.  Acuerdo gubernativo nùmero 205-2004
Guatemala, 22 de julio de 2004
El Presidente de la República,

CONSIDERANDO

Que para dar cumplimiento a lo establecido en el artículo 26 del Decreto número

21-04 del Congreso de la República, Ley del Impuesto Sobre la Distribución de

Bebidas Alcohólicas Destiladas, Cervezas y Otras Bebidas Fermentadas es

necesario emitir las disposiciones reglamentarias correspondientes.

POR TANTO

En ejercicio de las funciones que le confiere el artículo 183, literal e), de la

Constitución Política de la República de Guatemala,

ACUERDA

Emitir el siguiente:

Reglamento de la ley del impuesto sobre la distribución de bebidas alcohòlicas destiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas.
Artìculo 1.  Objeto del reglamento. El presente Reglamento tiene por

objeto normar lo relativo al cobro administrativo y los procedimientos para la

recaudación y control del Impuesto sobre la Distribución de Bebidas Alcohólicas

Destiladas, Cervezas y Otras Bebidas Fermentadas.

Artìculo 2.  Abreviaturas y conceptos. Para los efectos del presente

Reglamento, se entenderá por:

a. LEY: Ley del Impuesto sobre la Distribución de Bebidas Alcohólicas Destiladas,

Cervezas y Otras Bebidas Fermentadas.

b. SAT o Administración Tributaria: Superintendencia de Administración

Tributaria.

c. NIT: Número de Identificación Tributaria.

d. Medio electrònico: El que proporciona la SAT para facilitar a los

contribuyentes la presentación de declaraciones juradas e informes por vía

electrónica, observando el artículo 105 del Código Tributario u otros

lineamientos que se autoricen para el efecto.

e. Bebidas: Según corresponda se entenderán las bebidas alcohólicas

destiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas.

f. SAC: Sistema Arancelario Centroamericano.

Artìculo 3.  Hecho generador. Para los efectos de la aplicación del

artículo 3 de la Ley, el impuesto se genera en el momento de la salida de las

bebidas alcohólicas destiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas, de las

bodegas o centros de almacenamiento o acopio, que usen los contribuyentes que

sean fabricantes o importadores registrados, para su distribución.

Artìculo 4.  Exenciones. Los Organismos Internacionales a que se refiere el

artículo 4 literal a) de la Ley, previamente y cada vez que importen bebidas cuya

distribución está gravada, deben presentar a la Intendencia de Aduanas de la SAT

el formato de franquicia que establece el Acuerdo número 123-2001 de la

Superintendencia de Administración Tributaria, o el que se autorice para

substituirlo.

Dichos Organismos Internacionales deben acreditar la calidad de exentos, por

conducto del Ministerio de Relaciones Exteriores, de acuerdo con los Convenios

vigentes suscritos entre el Gobierno de la República de Guatemala y el respectivo

Organismo.

Las personas que conforme el artículo 4, literal b) de la Ley exporten o reexporten

bebidas, deberán demostrar haber cumplido con los regímenes y requisitos

establecidos en las leyes específicas para gozar de la exención del Impuesto

sobre la Distribución de Bebidas Alcohólicas Destiladas, Cervezas y Otras Bebidas

Fermentadas.

Artìculo 5.  Inscripciòn de los sujetos pasivos. La inscripción de los

sujetos pasivos del impuesto, a que se refiere el artículo 6 de la Ley, debe

realizarse en la Intendencia de Recaudación y Gestión de la SAT, para lo cual

deben utilizar el formulario que se les proporcionará al costo o por medio

electrónico, en el que deberán consignar como mínimo lo siguiente:

a. Número de Identificación Tributaria;

b. Nombres y apellidos completos de la persona individual, razón o denominación

social de la persona jurídica;

c. Domicilio fiscal;

d. Nombre y dirección del establecimiento principal, sucursales, agencias y

bodegas u otros locales donde se almacene el producto fabricado o importado,

objeto de distribución;

e. Clase de bebidas fabricadas o importadas; y,

f. Si su actividad afecta es como fabricante, importador o ambas.

Los sujetos pasivos que se encuentren operando conforme al régimen legal

anterior, quedarán inscritos de oficio en el Registro de Impuestos Especiales de

SAT, sin perjuicio de la facultad de ésta de requerir actualización de los datos de

inscripción, conforme lo que establece el Código Tributario.

Artìculo 6. Cese de actividades. Cuando un sujeto pasivo registrado ante

la Administración Tributaria, cese parcial o totalmente sus actividades afectas por

la Ley, debe informarlo por escrito a la misma, dentro de los tres (3) días hábiles

siguientes a la fecha en que cese actividades, adjuntando declaración jurada en la

que consigne las operaciones efectuadas desde la fecha en que presentó la última

declaración mensual hasta la fecha en que cese sus operaciones gravadas por la

Ley, acompañando un detalle del inventario final de bebidas en existencia y copia

del recibo que acredite el pago del impuesto a la distribución, correspondiente a

esas bebidas.

Estos sujetos pasivos podrán optar por informar el cese de actividades afectas

utilizando los medios electrónicos o en papel, proporcionados por la SAT.

Artìculo 7.  Obligaciones de los sujetos pasivos. Los informes a

que se refiere el artículo 7, numerales 1 y 2, literales a) de la Ley, que deberán

presentar los fabricantes y los importadores, podrán presentarse por medios

electrónicos.

Para el caso de importaciones, el informe a que se refiere la ley, deberá

presentarse la copia sellada o el aviso de recepción del informe, según el caso,

ante la Aduana correspondiente para los efectos de la autorización de la

importación respectiva.

Respecto de los registros a que se refiere el artículo 7, numeral 1, literal b) de la

ley, los sujetos pasivos deben llevar los registros siguientes:

a) Registro detallado de las bebidas distribuidas, consignando en el mismo las

operaciones diarias realizadas en orden cronológico y separar el impuesto a la

distribución del precio de venta al consumidor final; y,

b) Registro pormenorizado de los costos de producción de las bebidas y del

envase, de adquisición del envase, de distribución y la utilidad.

Respecto de los registros a que se refiere el artículo 7, numeral 2, literal b) de la

ley, los sujetos pasivos, aparte del registro indicado en la literal a) mencionada en

el párrafo anterior, deben llevar el registro pormenorizado de los costos de

importación de las bebidas, de distribución y la utilidad.

Los registros mencionados pueden ser llevados por medios electrónicos u otro

que autorice la SAT.

Los contribuyentes o responsables que presenten los informes antes referidos, en

forma electrónica, conservarán en su poder la documentación original por el plazo

legalmente establecido y deben exhibirlos o presentarlos cuando lo requiera la

SAT. El formato electrónico debe expresar que los documentos originales que

obran en poder del contribuyente, se encuentran debidamente firmados.

Artìculo 8.  Fecha en que se causa el impuesto. Para los efectos de la

aplicación de los artículos 6 y 8 de la Ley, el impuesto se causa:

a) En la fecha que se realice la salida o retiro de las bebidas alcohólicas

destiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas, de las bodegas, centros de

almacenamiento o acopio, que usen los contribuyentes o en la fecha en que el

fabricante o importador emita la factura respectiva; el acto que ocurra primero.

b) En la fecha de retiro por parte del fabricante o el importador de las bebidas

alcohólicas destiladas, cervezas y otras bebidas fermentadas, de las bodegas,

centros de almacenamiento o acopio, que usen los contribuyentes, para uso o

consumo personal, del propietario, socios o accionistas, directores,

funcionarios o empleados, o en la fecha en que se facture el retiro; el acto que

se realice primero.

c) En las transferencias de dominio a título gratuito, en la fecha de emisión del

documento correspondiente o la fecha en que se produzca la entrega de las

bebidas; el acto que se realice primero.

d) En caso de cese parcial o total de las actividades afectas por la Ley, en la

fecha en que termine las mismas.

Los fabricantes e importadores, para lo indicado en las literales a), b) y c) deben

emitir nota de envío o despacho para respaldar la salida de las bodegas, centros

de almacenamiento o acopio, de las bebidas.

Para lo indicado en la literal d) debe acompañarse un detalle del inventario final de

bebidas en existencia y copia del recibo que acredite el pago del impuesto a la

distribución, correspondiente a esas bebidas.

Artìculo 9.  Declaraciòn jurada y pago del impuesto. La

declaración jurada y la información, a que se refiere el artículo 20 de la Ley, deben

ser presentados conjuntamente dentro del plazo de los primeros diez (10) días

hábiles siguientes al vencimiento de cada mes calendario, detallando:

a) Precios de venta sugeridos al consumidor final durante el mes que se

declara;

b) Detalle de inventarios que contenga el saldo anterior de las bebidas

fabricadas y de las importadas, en su caso, monto de las distribuciones

realizadas, monto de las bebidas fabricadas y de las importadas durante el

mes y el saldo para el mes siguiente; y,

c) La cantidad de las bebidas para autoconsumo, detallando la clase de

bebidas, y las especificaciones contenidas en el formulario o medio

electrónico que proporcionará la SAT.

Los contribuyentes que declaren y paguen el impuesto en forma electrónica,

deben utilizar los formularios electrónicos proporcionados por la SAT, u otro medio

que establezca la misma para el efecto. En caso no dispongan de equipo

informático o no posean acceso a Internet, pueden presentar sus declaraciones

electrónicas a través de ventanillas o kioscos de auto-servicio ubicados en oficinas

de la SAT, en agencias bancarias o en otro lugar autorizado para el efecto.

El detalle de inventarios deberá elaborarse tomando en cuenta su saldo inicial, la

producción o importación por clase de bebidas, el precio sugerido al consumidor

por cada una de las marcas, presentaciones, los autoconsumos, el impuesto a

pagar y establecer el inventario final.

Independientemente a la información entregada a la SAT por medios electrónicos,

los documentos deben tenerse a disposición de la misma. Dichos documentos

deberá conservarlos por el plazo legalmente establecido, para exhibirlos o

presentarlos a requerimiento de la Administración Tributaria.

Los contribuyentes que opten por no utilizar los medios electrónicos, podrán

declarar y pagar el impuesto y presentar el detalle de inventario, utilizando los

formularios proporcionados por la Administración Tributaria, al costo de su

fabricación, que presentarán en los bancos del sistema autorizados por la misma,

o en las entidades que en lo sucesivo se autoricen.

Artìculo 10.  Derogatoria. Se derogan los Acuerdos Gubernativos

números 119-2002, 121-2002 y 122-2002, así como todas las disposiciones de

igual jerarquía, que se opongan al contenido del presente Acuerdo Gubernativo.

Artìculo 11. Vigencia. El presente Acuerdo Gubernativo empezará a regir el

día siguiente a su publicación en el Diario de Centroamérica, Órgano oficial del

Estado.

COMUNÍQUESE,

OSCAR BERGER PERDOMO

Ministra de Finanzas Públicas

María Antonieta de Bonilla

MINISTRA DE FINANZAS PÚBLICAS

Secretario General de la Presidencia de

la República

Jorge Raúl Arroyave Reyes

*Publicado en el Diario de Centro América el 23 de julio de 2004
ºº
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