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Guatemala, 05de agosto de 2009
Ing. MBA Eduardo Prado

Director Académico

Atlantic International University, 

Presente
Estimado señor Director:


Atentamente me dirijo a usted para hacer de su conocimiento que el  estudiante Mario de Jesús Estrada Izquierdo, carné No.GB760BBA9392.  Cursante de la carrera de Bachelor of Business Administration –BBA- que imparte esta Universidad, presentó al suscrito su informe final de tesis de proyecto denominado  “Estudio de Pre-Inversión a nivel de Perfil para la comercialización de Genta Grin (Gentamicina) como antibiótico de primera línea en el departamento de Guatemala”.


En mi calidad de Catedrático Asesor del  estudiante antes indicado, me permito informarle que el proyecto fue revisado, asesorado y supervisado periódicamente por el suscrito, observando la pertinencia de fondo con que se trató el tema conforme los requerimientos establecidos en el Instructivo para Elaboración y Presentación de Tesis de Proyecto Empresarial de Graduación vigente.

Por lo antes indicado y en opinión del suscrito, el proyecto del  estudiante Mario de Jesús Estrada Izquierdo  puede ser aceptado para su examen pre-privado de tesis. 


Atentamente,







(f)_______________________________________

                                                                                 Ing. MBA Edwin Echeverría






                            Catedrático Asesor 
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Guatemala, 05 de agosto de 2009

Señor Mario de Jesús Estrada Izquierdo
Presente
Estimado Estudiante:


Tengo el agrado de informarle que, con base en el Acta de su examen privado 
de tesis de proyecto empresarial en la cual se establece que el Tribunal 
Examinador aprobó su investigación, esta Dirección Académica AUTORIZA 

para que proceda a imprimir en forma final, su proyecto de graduación 
denominado “ESTUDIO DE PRE-INVERSIÓN A NIVEL DE PERFIL PARA LA 
COMERCIALIZACIÓN DE GENTAGRIN (GENTAMICINA) COMO ANTIBIÓTICO 
OFTALMICO DE PRIMERA LÍNEA EN EL DEPARTAMENTO DE 
GUATEMALA”.

Por lo anterior, le agradeceré entregar al Departamento de Coordinación de 
Proyectos de Graduación, 5 ejemplares de su proyecto antes de la fecha fijada 
para su acto de graduación e investidura profesional.


Con este motivo, aprovecho la oportunidad para felicitarlo y desearle muchos 
éxitos en su vida profesional.


Atentamente,








(F)__________________________________








   Ing. MBA Jorge Eduardo Prado









              Director Académico
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A LA FAMILIA:
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ABSTRACT

Objetivo general
Determinar el uso de GentaGrin (Gentamicina) en el manejo de infecciones oculares.
El mercado de antibióticos en Guatemala es un mercado de Q7,182,249.00 con una demanda de 208,823  unidades  al año.

Se realizó una investigación en el Departamento de Guatemala para determinar el uso de gentamicina en infecciones oftalmológicas, para lo cual se realizaron 87 encuestas a  oftalmólogos de la capital, en su mayoría médicos y residentes del Hospital de ojos Rodolfo Robles y Hospital Roosevelt en la que se determinó cuáles son  los antibióticos más utilizados.
Gentagrin frasco de 5 ml se importa directamente desde México, el cual entra a bodegas de Dicomfa, que se encuentra en un sector de la zona uno capitalina.

Se cuenta con dos visitadores, que se encargan de la promoción y venta del producto, el cual se despacha por medio del distribuidor.

Las instalaciones de las oficinas cuentan con lo necesario para la operación adecuada del proyecto.

La base legal que se utilizó para dicho proyecto está apegada a los lineamientos establecidos por el Gobierno de Guatemala, en donde se han creado instituciones específicas para regular dichas actividades, y dentro de ellas mencionaremos las siguientes:
· Departamento de Regulación de Productos Farmacéuticos y Afines de Guatemala.

· Laboratorio Nacional de Salud, Guatemala.
Este proyecto no aplica para un estudio de impacto ambiental
También se concluyó que:

Prevalece una demanda  insatisfecha  de Gentamicina en el mercado de antibióticos oftalmológicos, ya que solamente existe un producto en el mercado con dicha sustancia. 

También se determinó que existe una gran oferta de antibióticos en el mercado, a precios muy competitivos.  Por lo que se estableció que la participación de mercado será del 5.01% en unidades, con un incremento anual similar al del mercado del 6%. También se definió que el precio al público será de Q114.80 el primer año, con un incremento anual del 12% en valores, que es el promedio de incremento del mercado.

Se determinó que sí es rentable la comercialización de GentaGrin (gentamicina) en el mercado farmacéutico, ya que el estudio financiero demostró una tasa interna de retorno a cinco años de 60%, adicionalmente, el valor actual neto dio positivo con un 193% más alto que la inversión inicial.
Se Identificaron cada uno de  los procedimientos y costos en el marco legal para los registros del producto.  Se estableció el régimen tributario más conveniente y el marco legal de la empresa más adecuado.
La evaluación  y  conveniencia de continuar  profundizando los estudios técnicos del proyecto, son totalmente positivas, por lo que se confirma que sí es  técnicamente viable y financieramente rentable la elaboración del proyecto gentagrin.   

Por último se hace la observación de que este es un estudio presentado a nivel de perfil, por lo que esta propuesta todavía no constituye un estudio completo para la toma de decisiones finales de inversión.
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