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CAPITULO I
1 Teoría del modelo comercio internacional.

1.1 Introducción.

Desde que en 1776 Adam Smith publicara “La riqueza de las Naciones” ningún académico ha contradicho la tesis según la cual la división del trabajo y el libre cambio constituye el mejor modo de alcanzar el máximo bienestar. Llevando este razonamiento al ámbito internacional David Ricardo primero y John Stuart Mill después formularon la teoría clásica del comercio internacional: defensa a ultranza del laissez faire entre naciones y duro ataque contra las prácticas mercantilistas y contra cualquier tipo de medida que impidiera su generalización a todos los bienes y a todas las naciones.

El sustento básico de estas teorías era la existencia de competencia perfecta. Esta permitía, a través de la práctica del librecambio, aumentar el bienestar de los países. Aquella nación que no quisiera entrar en el libre juego del intercambio no se beneficiaría de éste, pero prácticamente no perjudicaría a las demás, o lo haría de un modo insignificante.

A lo largo de los últimos dos siglos ésta teoría se ha mostrado básicamente correcta. Las fases históricas de mayor liberalización comercial (en especial los períodos 1890-1914 y 1945-1973) aumentaron el bienestar de todas y cada una de las naciones inmersas en los intercambios internacionales, mientras que la contracción de los flujos comerciales se debió a motivos políticos como guerras, movimientos económicos defensivos en tiempos de crisis, etc., momentos en los que la política relegaba a segundo plano las decisiones económicas sin que por ello las recomendaciones de las mismas hubiesen variado. 
Por otra parte, en el plano práctico, en especial tras la Segunda Guerra Mundial, las recomendaciones e imposiciones de los organismos internacionales como el FMI, el BM y, sobre todo, del GATT perseguían un objetivo muy claro: la generalización del libre cambio mediante la paulatina reducción de todo tipo de limitación, así como la prohibición de acciones unilaterales de las naciones que distorsionaran la competencia. 
Ni siquiera la crisis del petróleo (1973) redujo drásticamente los intercambios comerciales (el crack del 29 sí lo había hecho) con lo cual  parecía que la discusión entre neokeynesianos y monetaristas no tenía en el terreno del comercio internacional uno de sus campos de batalla.

Pero a finales de los años setenta y principios de los ochenta, de la mano de J. Brander, B. Spencer, P. Krugman y A. Dixit  entre otros, aparecen las primeras elaboraciones teóricas fundadas en la existencia de fallos de mercado que parecen haber empezado a contradecir, aunque sea tímidamente y no en todos los casos, que los intercambios internacionales se fundamentan exclusivamente en la ventaja comparativa y que la defensa bajo cualquier circunstancia del libre comercio y, en especial, de la no-intervención estatal en este campo de la economía podría no ser la práctica óptima.

Pero a finales de los años setenta y principios de los ochenta, de la mano de J. Brander, B. Spencer, P. Krugman y A. Dixit  entre otros, aparecen las primeras elaboraciones teóricas fundadas en la existencia de fallos de mercado que parecen haber empezado a contradecir, aunque sea tímidamente y no en todos los casos, que los intercambios internacionales se fundamentan exclusivamente en la ventaja comparativa y que la defensa bajo cualquier circunstancia del libre comercio y, en especial, de la no-intervención estatal en este campo de la economía podría no ser la práctica óptima.

Esta nueva forma de estudiar la economía internacional se refiere a dos cuestiones. El por qué se comercia (se buscan explicaciones más allá de la teoría de la ventaja comparativa) y cómo debe ser la política comercial.

En primera instancia el comercio de los bienes que incorporan alta tecnología es más susceptible de ser explicado por estas nuevas teorías, donde los rendimientos crecientes de escala y las barreras de entrada a la industria juegan un papel determinante a la hora de configurar la estructura del mercado; sin embargo veremos cómo en prácticamente todos los sectores aparecen nuevas ganancias derivadas del comercio, debido especialmente a la sofisticación en la diferenciación del producto.

La respuesta a la segunda cuestión; es más compleja. Por una parte el libre cambio podría seguir siendo la acción óptima del gobierno ya que, como veremos, las ganancias del comercio aumentan al introducir los rendimientos crecientes de escala y la diferenciación del producto. Pero por otro lado surge, debido a la imperfección de los mercados, un incentivo para los gobiernos para llevar a cabo una política comercial estratégica que beneficie a la nación que la practique al permitir “crear” una ventaja comparativa allí donde en principio no la había.
Como sabemos en los últimos cincuenta años han sido una época dinámica para la economía. El mundo ha cambiado en muchos aspectos fundamentales; también lo ha hecho la disciplina de la economía, para reflejar, en parte estos cambios. 

En los años inmediatamente posteriores a la Segunda Guerra Mundial, Estados Unidos dominaba la economía mundial. El comercio internacional era relativamente poco importante, debido, en parte, a la frecuente presencia de barreras comerciales. Las empresas americanas realizaban abundantes inversiones en otros países, contribuyendo a reconstruir una Europa devastada por la contienda.

Hasta principios de la década de los años 70, la relación entre los Estados Unidos y la economía mundial fue asimétrica. Para la mayoría de los ciudadanos de los Estados Unidos, la economía de su país parecía ser autosuficiente y cerrada. Se pensaba que la economía de los Estados Unidos era inmune a eventos económicos que tuvieran lugar en sitios alejados tales como Francfort, Seúl y Tokio. En contraste, los países extranjeros estaban influenciados en gran medida por los sucesos que tuvieran lugar en los Estados Unidos, debido al importante tamaño de su economía. 

La guerra fría llevó a las economías de mercado de Estados Unidos y de Europa occidental a competir desde el punto de vista militar y económico con la Unión Soviética, que tenía un sistema económico muy distinto. Durante estos años de la posguerra la economía americana experimentó un enorme crecimiento y sus niveles de vida mejoraron considerablemente. Por su parte, algunos países de Asia y África, liberados de su estatus colonial, también esperaban ansiosos la mejora de los niveles de vida que creían que acompañaría a la libertad que acababan de alcanzar. 

En la actualidad, las economías de los países de la antigua Unión Soviética se han hundido, junto con sus sistemas políticos. El comercio internacional ha cobrado más importancia, y Japón y otros países del este de Asia compiten ferozmente con las empresas americanas. Estados Unidos ha perdido su liderazgo en la carrera del crecimiento. 

Mientras tanto, durante las últimas dos décadas la economía mundial se ha enfrentado a grandes cambios estructurales, tales como la introducción de tasas de cambio flexibles, el auge y la caída de la OPEP y el éxito de los países recientemente industrializados en penetrar con sus manufacturas los mercados de las economías desarrolladas. Al mismo tiempo los economistas estudiosos del sector externo se han mantenido ocupados desarrollando nuevos enfoques y refinando viejas ideas en un intento por brindar mejores respuestas a cuestiones tan importantes como las ventajas del libre comercio y la disminución de las barreras arancelarias. 

Todos estos fenómenos y hechos cambian de manera radical la forma en que hemos concebido la economía. Hoy el concepto de economía cerrada que sirvió a los economistas a principios de siglo como fundamento para reflexionar sobre el funcionamiento de los sistemas económicos ha quedado rebasado. Como resultado, el entendimiento de los fenómenos económicos al comenzar el nuevo siglo se ha complicado de sobremanera. 

De la visión simple y sencilla de concebir la economía al iniciarse el siglo, se ha obligado a pasar al mundo de los sistemas complejos de la economía mundial. 

1.2 Concepto de comercio internacional.
Se define como comercio internacional al intercambio de bienes, productos y servicios entre dos países (uno exportador y otro importador).

El comercio exterior se define como el intercambio de bienes y servicios entre dos bloques o regiones económicas. Como por ejemplo el intercambio de bienes y servicios entre la Unión Europea y Centroamérica. Las economías que participan de éste se denominan abiertas. Este proceso de apertura externa se produce fundamentalmente en la segunda mitad del siglo XX, y de forma espectacular en la década de los 90s al incorporarse las economías latinoamericanas y de Europa del Este.

Se diferencia el comercio internacional de bienes, mercancías, visible o tangible y el comercio internacional de servicios invisible o intangible. Los movimientos internacionales de factores productivos y, en particular, del capital, no forman parte del comercio internacional aunque sí influyen en este a través de las exportaciones e importaciones ya que afectan en el tipo de cambio.

El intercambio internacional es también una rama de la economía. Tradicionalmente, el comercio internacional es justificado dentro de la economía por la teoría de la ventaja comparativa o por la mayor existencia de productos o bienes intercambiados tendientes a incrementar la oferta en el mercado local.
El comercio internacional implica la realización de intercambios entre los diferentes países. La idea de las ganancias derivadas del comercio constituye uno de los conceptos fundamentales de la economía. Las diferentes personas o países tienden a especializarse en determinadas áreas y a intercambiar voluntariamente lo que producen por lo que necesitan. 

La importancia del comercio surge del extensivo grado de especialización que existe en las sociedades del siglo XX. La especialización necesariamente implica comercio y no puede ocurrir sin él. Esto se deduce del simple hecho de que la gente desea mantener una "dieta balanceada". Los productores especializados utilizan sólo una pequeña parte, o quizás ninguna, de su producción para su consumo personal, e intercambian el excedente por los bienes y servicios de otros productores especializados. 

Los países no pueden vivir solos más efectivamente de lo que podrían hacerlo los individuos. Cada país tiende a especializarse en la producción de aquellos bienes que puede producir más baratos que los demás, para intercambiar luego sus excedentes por los del resto del mundo. Este proceso origina una división internacional del trabajo que hace posible para todos los países consumir más de todos los bienes y servicios de lo que consumían en ausencia de tal especialización. 

Teniendo en cuenta el anterior análisis sobre los beneficios mutuos del comercio, se esperaría que el flujo de comercio de bienes entre las fronteras nacionales estuviera libre de interferencias gubernamentales. Sin embargo, por cientos de años las naciones del mundo han impedido el libre flujo de comercio internacional a través de distintas barreras comerciales. En general, estas políticas se encuentran influidas por consideraciones sociológicas y económicas que reducen el bienestar y la eficiencia mundial. 
1.3   Teoría del comercio internacional.

Adam Smith decía que cada país debe especializarse en la producción de aquellos bienes en los que cuenta con costos internos de producción absolutamente menores. (Medidos en unidades de trabajo).

Los países se beneficiarían del comercio internacional por la posibilidad mutua de un mayor consumo de bienes y por el ahorro de unidades de trabajo.
David Ricardo sostenía que el comercio exterior sería posible aún cuando tuviera una desventaja absoluta en la producción de todos los bienes respecto de otro país, ya que a este último le resultaría beneficioso especializarse solo en la producción de aquellos en los que contase además con ventajas comparativas o relativas y adquirir al primero aquellos en los que tuviese una desventaja comparativa.

Para lo cual se han propuesto diversos modelos para predecir aquellos patrones de comercio y analizar los efectos de las políticas comerciales como los aranceles.

1.3.1  El modelo Ricardiano.

Este modelo se centra en la ventaja comparativa y es probablemente el concepto más importante en la teoría del comercio internacional. En el modelo Ricardiano, los países se especializan en producir lo que mejor hacen. A diferencia de otros modelos, predice que los países se especializarán completamente en lugar de producir una amplia gama de mercancías. No considera las dotaciones de factores, como las cantidades relativas de trabajo y capital disponibles en un país. Muchas veces no está lo suficientemente fundamentado, por lo que recibe críticas. Este modelo es el menos aceptado en el mundo por sus incoherencias y afanes de capitalizar aquellos países desarrollados y desacreditar los países en vías de desarrollo.

1.3.2  El modelo de Heckscher-Ohlin.

El modelo de Heckscher-Ohlin fue creado como una alternativa al modelo Ricardiano de ventaja comparativa. A pesar su mayor complejidad no ha probado mayor precisión en sus predicciones. Aun así, desde un punto de vista teórico brinda una elegante solución incorporando el mecanismo neoclásico de precios en la teoría del comercio internacional.

La teoría dice que el patrón de comercio internacional está determinado por diferencias en las dotaciones de trabajo. Predice que los países exportarán aquellos bienes que hacen uso intensivo de los factores abundantes localmente e importarán bienes que hacen uso intensivo de los factores que son localmente escasos. Wassily Leontief realizó una comprobación empírica de este modelo y descubrió que los Estados Unidos exportaban bienes labor-intensivos a pesar de tener abundante capital. Esta contradicción se conoce como la Paradoja de Leontief.

1.3.3   Modelo de factores específicos.

En este modelo es posible la movilidad del trabajo entre industrias, mientras que el capital asignado a cada industria es fijo en el corto plazo. El nombre de factores específicos se refiere a que en el corto plazo los factores específicos de producción, como el capital físico, no son fácilmente transferibles entre industrias. La teoría sugiere que si hay un incremento en el precio de un bien, los propietarios del factor de producción específico a ese bien tendrán mayores ganancias en términos reales.Este modelo es bueno para entender la distribución de las ganancias pero inadecuado para explicar el patrón de comercio.

1.3.4   Modelo gravitacional.

El Modelo gravitacional del comercio presenta un análisis más empírico de los patrones de comercio que los modelos más teóricos citados anteriormente. El modelo gravitacional, en su forma básica, predice el comercio basándose en la distancia entre países y la interacción del tamaño de sus economías. El modelo imita la Ley de Gravedad de Newton que también considera la distancia y el tamaño físico entre dos objetos. Este modelo ha sido empíricamente comprobado mediante el análisis econométrico. Otros factores como el nivel de ingreso, las relaciones diplomáticas entre países, y las políticas comerciales son incluidos en versiones ampliadas del modelo.
Es necesario entender por qué los países ganan con el comercio internacional, especialmente cuando hay tantos políticos y periodistas que opinan lo contrario. Los economistas usualmente agrupan las razones en tres categorías: ventaja absoluta, ventaja comparativa y economías de escala.
1.4  Ventaja absoluta.

Fue en el siglo XVIII, cuando las relaciones económicas internacionales y los intercambios comerciales entre los diferentes países comenzaron a cobrar mayor relevancia.

En este contexto, Adam Smith en el año 1776, expone los principios e hipótesis sobre la economía internacional, ideas, desde luego, opuestas a las de los mercantilistas de la época.

Adam Smith dentro de sus investigaciones económicas incorporo los efectos reales del comercio internacional sobre el funcionamiento de la economía, valorando el bienestar que puede reportar a los ciudadanos. Ello no significa que renuncie a los intereses generales de la nación, sino que éstos queden asegurados con mayor bienestar individual: lo que es bueno para los individuos, es bueno para la nación.    

Adam Smith, se baso en la división del trabajo como fuente de crecimiento de la productividad de los trabajadores y de la generación de riqueza. Este principio significa que cada individuo se especializa en la producción de ciertos bienes o servicios que, posteriormente intercambiará por otros bienes y servicios para satisfacer sus necesidades.

La división del trabajo logrará un abaratamiento de los costos productivos y económicos de escala. Sin embargo, los beneficios de la especialización quedan limitados por la dimensión del mercado. Por ello, Smith propone la liberación del comercio internacional, con el objeto de lograr la mayor amplitud posible del mercado y permitir, así, un proceso de división internacional del trabajo más intenso.

Esta ampliación de los mercados sería una importante función del comercio entre naciones, esta comercialización permite la colocación en el exterior de los excedentes productivos nacionales, infiriéndole un nuevo valor. 

Bajos estas premisas, Smith propone qué es lo que debe y no debe producir cada nación, en consonancia con el comportamiento eficiente de una economía domestica. Así de contundente lo expone: “La máxima de cualquier prudente cabeza de familia no intentar hacer en casa lo que le cuesta más caro que si lo compra. Si un país “X” nos ofrece una mercancía más barata de lo que nos cuesta producirla, será mejor comprarla a cambio de una parte de la producción de nuestra propia industria, debiendo dedicarse ésta a sectores en que tengamos alguna ventaja”.

 Por lo anterior, Adam Smith estables la teoría de la ventaja absoluta, bajo la cual un país “X“ exportaría o importaría aquellas mercancías en las que tuviera ventaja o desventaja absoluta de costos respecto a otro país. En el caso de darse una  ventaja vendría dada por un menor costo laboral, asumiendo que el trabajo es el único factor productivo empleado y que es homogéneo internacionalmente.

Por ello, Adam Smith defiende el libre comercio por que algunos bienes o servicios se producen más eficientemente en el extranjero, dadas las diferentes ventajas naturales que cada país tiene. El proteccionismo que propugnaban los mercantilistas favorecía la producción interna de bienes y servicios que requerirían el empleo de mayor cantidad de recursos que si se produjesen en el exterior por lo que no sería beneficioso para la riqueza nacional.  
La ventaja absoluta establecía que cada país debe especializarse en la producción de aquellos bienes en los que cuenta con costos internos de producción absolutamente menores. (Medidos en unidades de trabajo).
Los países se beneficiarían del comercio internacional por la posibilidad mutua de un mayor consumo de bienes y por el ahorro de unidades de trabajo.
En conclusión un país posee una ventaja absoluta sobre otros países en la producción de un bien cuando puede producir más cantidad de dicho bien, con los mismos recursos, que sus vecinos.
¿Pero por qué un país determinado se especializa en un producto concreto? La respuesta parece obvia: cada país se especializará en aquellos productos que pueda producir ventajosamente con respecto a los demás países. ¿Y qué significa producir ventajosamente? Adam Smith respondió a esas preguntas afirmando que los países se especializarán en producir aquellos bienes sobre los que tengan una ventaja absoluta, es decir, que sean capaces de producir el mismo número de bienes aplicando menor cantidad de trabajo. Su discípulo David Ricardo dio un paso más, demostró que todos los países se pueden beneficiar especializándose cada uno en la producción de bienes aunque no tengan ventaja absoluta en ellos; es suficiente que tengan ventaja comparativa, es decir, que sean capaces de producirlo a un precio menor.

Empecemos comprendiendo la argumentación de Adam Smith sobre la ventaja absoluta con un ejemplo. Supongamos que hay dos empresas, una mexicana y una francesa, que trabajan la piel. Ambas empresas tienen 10 obreros cada una, que trabajan 140 horas al mes. Los obreros mexicanos son más hábiles fabricando zapatos, hacen un par de zapatos en sólo dos horas mientras que los trabajadores franceses necesitan cuatro horas. En cambio los franceses son más expertos con los abrigos de piel ya que hacen uno en siete horas mientras que los mexicanos necesitan diez. Es decir, los mexicanos tienen una ventaja absoluta en la fabricación de zapatos (necesitan menos tiempo para hacerlos) mientras que los franceses tienen ventaja absoluta en la fabricación de abrigos.

Si no existiese el comercio internacional, tanto la empresa mexicana como la francesa tendrían que dedicar la mitad de sus empleados a fabricar zapatos y la otra mitad a fabricar abrigos. Mensualmente los mexicanos podrían producir 350 pares de zapatos y 70 abrigos mientras que la empresa francesa produciría 175 pares de zapatos y 100 abrigos.

Pero si existe la posibilidad de especializarse e intercambiar productos a través de la frontera, las empresas podrán dedicar todos sus obreros a la producción en la que son más hábiles, consiguiendo la mexicana setecientos pares de zapatos y la francesa doscientos abrigos. Como la producción conjunta ha aumentado (antes había sólo 525 pares de zapatos y 170 abrigos en total) el comercio beneficiará a ambos países que podrán disponer de más zapatos y abrigos.

1.5  Ventaja comparativa.
Fue el gran economista ingles David Ricardo (1772-1823) quien demostró que no solo en el caso de que aparezca ventaja absoluta existirá especialización y comercio internacional entre dos países. Podrá ocurrir que uno de ellos no posea ventaja absoluta en la producción de ningún bien, es decir, que necesite mas de todos los factores par producir todos y cada uno de los bienes. A pesar de ello, sucederá que la cantidad necesaria de factores para producir una unidad de algún bien, en proporción a la necesaria para producir una unidad de algún otro, será menor que la correspondiente al país que posee ventaja absoluta.
El principio de la ventaja comparativo señala que un país comerciara con otros países aun cuando sea absolutamente más eficiente o más ineficiente en la producción de todos los bienes. 

Según el principio de la ventaja comparativa, los países se especializan en la producción de los bienes que pueden fabricar con un costo relativamente menor.
Cuando cada país se especializa en la producción de aquellos bienes en los que tiene ventaja comparativa, todos se ven beneficiados. Los trabajadores de los dos países obtienen una mayor cantidad de bienes empleando el mismo número de horas de trabajo que cuando no se abren al comercio.
Para ilustrar el significado de la ventaja comparativa, supongamos que un país es tan eficiente que es capaz de producir cualquier cosa más barato que otro. ¿Existiría el comercio entre dos países? Sí. Porque aún en este caso extremo uno puede hacerlo más barato en diferentes grados. 

 

La clave para entender el comercio entre individuos o entre naciones está en la realidad económica de la escasez. Aunque el país A sea capaz de producir cualquier cosa más barato que el país B, en realidad no puede producir todo más barato porque el tiempo que utiliza en hacer una cosa no puede usarlo a la vez para producir otras. 

El bienestar económico de un país y el mundo será mayor si dedica sus recursos escasos a producir las cosas en las cuales tiene la mayor “ventaja comparativa” y comercia con otro para obtener las demás cosas que quiere. La única forma en que no existiría ganancia del comercio sería si el país A produjera cualquier cosa más eficientemente que el país B con el mismo porcentaje para cada producto, porque no habría ventaja comparativa. Esto en la vida real es casi imposible.
En cuanto la ventaja comparativa, David Ricardo argumento: Imaginemos el comportamiento de las mismas empresas del ejemplo anterior en el caso de que la francesa tenga ventaja absoluta en la producción de ambos bienes. Supongamos que ambas siguen disponiendo de diez obreros cada una, que trabajan 140 horas mensuales. Mantendremos el supuesto de que los obreros franceses son mejores con los abrigos, fabricando uno en siete horas mientras que los mexicanos necesitan dedicar diez horas. Pero ahora los franceses resultarán también más hábiles con los zapatos, fabricando un par cada dos horas mientras que los obreros mexicanos necesitan dedicar cuatro.
Si no hay comercio internacional ambas empresas tendrán que dedicar parte de sus trabajadores a cada uno de los productos. Supongamos que, como antes, la empresa mexicana dedica la mitad de los obreros a cada uno de los bienes consiguiendo así producir mensualmente 175 pares de zapatos y setenta abrigos. Para facilitar la comprensión del modelo conviene que supongamos ahora que la empresa francesa dedica siete trabajadores a la producción de calzado y tres a la de abrigos, con lo que conseguirá 490 pares de zapatos mensuales y sesenta abrigos.

Aunque la empresa mexicana es menos eficiente en la producción de ambos tipos de bienes, tiene ventaja comparativa en la producción de abrigos. Obsérvese que, si no hay comercio internacional, el precio de los abrigos mexicanos equivaldrá (relación interna de intercambio) al de 2,5 pares de zapatos, mientras que a los franceses les costará un abrigo lo mismo que 3,5 pares de zapatos. Es decir, a los franceses les resultan más caros los abrigos, en comparación con los zapatos, que a los mexicanos. Un contrabandista despabilado podría intentar sacar provecho de la situación llevando abrigos mexicanos a Francia y zapatos franceses a México.

Si la empresa mexicana dedica todos sus trabajadores a fabricar abrigos y la francesa los suyos a producir zapatos el resultado conjunto será de setecientos pares de zapatos, todos franceses, y ciento cuarenta abrigos, todos mexicanos. El resultado conjunto sigue siendo superior al que se conseguiría si no fuese posible la especialización. Ambos países podrán disponer de más zapatos y más abrigos que antes. Ambos países saldrán beneficiados.

Obsérvese que si alguno de los países estableciera barreras aduaneras que impidieran los intercambios ambos países saldrían perjudicados. Algunos grupos de presión mexicanos podrían pedir el establecimiento de dichas barreras en defensa de la industria nacional de zapatos. Grupos similares pedirían en Francia la protección de su industria de abrigos. Estas tendencias proteccionistas suelen tener desgraciadamente buena acogida social. Pero los ciudadanos partidarios del proteccionismo no se dan cuenta de que la protección de industrias ineficientes se realiza a costa de industrias más eficientes que serán las perjudicadas. En nuestro ejemplo, la protección de la industria mexicana de zapatos perjudicaría a la industria mexicana de abrigos. En general todos los ciudadanos del país se verían perjudicados por el establecimiento de barreras comerciales ya que su disponibilidad de productos sería menor.

¿Pero a qué precio se intercambiarán en los mercados internacionales los abrigos mexicanos y los zapatos franceses? Con los datos ofrecidos en el ejemplo de la ventaja comparativa sabemos que si no hubiera especialización la relación sería 1/2.5 en México y 1/3.5 en Francia. Como la decisión de especializarse e intercambiar es voluntaria, la relación de intercambio tiene que permanecer entre esos límites para que ambos países resulten beneficiados.

Como los mexicanos van a producir abrigos y los franceses zapatos, a los mexicanos les interesará que la relación de intercambio esté lo más cerca posible de 1/3.5 ya que así obtendrán más calzado a cambio de sus abrigos. A los franceses por la misma razón les interesará una relación lo más próxima a 1/2.5.

La Relación Real a la que se producirá el Intercambio (RRI) en una situación tan sencilla como la descrita dependerá exclusivamente del comportamiento de la demanda "mundial" de zapatos y de abrigos. Si la demanda de zapatos es más inelástica que la de los abrigos el precio de los zapatos tenderá a crecer en comparación con el de los abrigos por lo que la RRI tenderá a ser 1/2.5.

Para medir en la realidad la RRI de un país en su comercio con otro bastará con calcular el cociente entre el valor de las exportaciones y las importaciones. El único problema está en que esos volúmenes vienen expresados en términos monetarios diferentes. Como las mercancías que importamos de Francia están valoradas en euros, para poder compararlas con las mexicanas habrá que cambiar su valoración a pesos multiplicando su importe por el tipo de cambio pesos/euros.
En conclusión cada país tiende a especializarse en la producción de aquellos bienes en los que tiene ventaja comparativa.
La relación de intercambio entre dos países debe estar comprendida entre los costes de oportunidad que los bienes intercambiados tienen en los dos países.
La existencia de una diferencia en los costes relativos de producir dos bienes en dos países distintos es suficiente para que les sea beneficioso especializarse en aquella producción para la cual disponen de una ventaja comparativa respecto al otro y comerciar entre sí. 

El comercio internacional permite que los trabajadores de los dos países mejoren su nivel de bienestar una vez que se produce una especialización dentro de cada país.

Los países obtienen ganancias netas del comercio internacional: el intercambio de bienes entre países permite que la economía mundial produzca y consuma mayor cantidad de recursos.
1.6  Ventaja competitiva.
Principio de la ventaja competitiva. 

Se debe identificar en qué industria puede ser el punto fuerte del país. 

Las naciones sólo deben especializarse en la producción de bienes y/o servicios que pueden producir con mayor eficiencia que las otras naciones. 

Los recursos naturales y económicos están repartidos de manera desigual en el mundo, algunos países tienen una sobreoferta de un recurso, pero una escasez de otro.
Todo entorno mercantil que estimule la competitividad nacional es forzosamente rentable. Sea cual sea el nivel de desarrollo de un país, las estrategias de exportación favorables a la innovación y al uso de tecnologías lo llevarán por la vía del progreso.

De los estudios recientes sobre competitividad nacional se desprenden dos mensajes para los planificadores estratégicos:

· Las ventajas competitivas pueden crearse, o al menos elevarse considerablemente. 

· Elevar la competitividad económica debería ser un componente clave de toda estrategia exportadora nacional. En otras palabras, las iniciativas estratégicas deberían abordar la cuestión de la competitividad no sólo a nivel de cada sector de producto o servicio, sino también a nivel nacional. 

¿Por qué ‘nacional’, y no simplemente ‘sectorial’? Primeramente, porque lo que determina la mayor competitividad internacional de un país son factores transectoriales, más que de industria. En segundo lugar, porque las medidas necesarias para aumentar la competitividad varían en función de la etapa de desarrollo económico del país y de las oportunidades que tienen los exportadores.

Refiriéndose al concepto de la ventaja competitiva de las naciones, Michael Porter, Director del Instituto de Estrategia y Competitividad de la Harvard Business School, observó: “La prosperidad nacional no se hereda: se crea.” Los participantes en el Foro Ejecutivo de 2002 convinieron en que, en un mundo de intercambios comerciales cada vez más liberalizados, las estrategias deben concentrarse en generar y mantener las ventajas competitivas.

Para M. Porter, la ventaja competitiva de un país es su capacidad para incitar a las empresas (locales o extranjeras) a utilizar el país como plataforma para llevar adelante sus actividades. Para determinar las fuerzas y las debilidades competitivas de los países y sus principales sectores, propuso un modelo que se conoció como el “diamante de la competitividad nacional”, un diamante de cuatro “caras”.

Estas “caras” son:

1. La existencia de recursos (por ejemplo, recursos humanos e infraestructuras de investigación e información); 

2. Un sector empresarial que haga inversiones en innovación; 

3. Un mercado local exigente, y 

4. La presencia de industrias de apoyo. 

En muchos países en desarrollo, el sector de los recursos es tal vez para los planificadores la única cara del ‘diamante’ capaz de mejorar su competitividad y los resultados de la economía a corto plazo. Esto no debería impedir que los planificadores concierten medidas para mejorar el entorno económico en su conjunto.

El desarrollo económico pasa por tres grandes etapas. La estrategia de competitividad nacional debería proponer, pues, una orientación distinta para cada una de ellas.

1. Etapa del aprovechamiento de recursos: En el nivel más elemental de desarrollo económico, la ventaja competitiva está determinada por los recursos, como una mano de obra de bajo costo o los recursos naturales.
Muchos países en desarrollo y la mayoría de los menos adelantados se encuentran bloqueados en esta etapa. La diversidad de las exportaciones es mínima y suele reducirse a productos de poco valor añadido. La dependencia de los intermediarios internacionales es muy fuerte, y los márgenes, escasos y expuestos a las fluctuaciones de los precios y los términos del intercambio. Las tecnologías se obtienen por importación, imitación y llegada de inversiones extranjeras directas (IED).

En esta etapa, los planificadores estratégicos deberían diseñar mecanismos para atraer inversiones de capital, e invertir a su vez los productos del crecimiento económico en factores más generales de competitividad nacional, como la salud, la educación y las infraestructuras.

2. Etapa de las inversiones: Representa un nivel superior, en el que los países comienzan a crear ventajas competitivas mejorando sus factores de eficiencia y fabricando productos de complejidad creciente. Se introducen mejoras a las tecnologías importadas, se multiplican las empresas mixtas y se hacen cuantiosas inversiones en infraestructuras relacionadas con el comercio (carreteras, telecomunicaciones y puertos).

En esta segunda etapa, la estrategia exportadora nacional debería centrarse en el perfeccionamiento continuo del entorno empresarial, mediante revisiones de las normativas (régimen aduanero, tributación y derecho de sociedades). Se trata de ayudar a las empresas que se proponen exportar a incrementar sus capacidades en el seno de la cadena internacional de valor en que se inserten. A medida que la producción se desplace desde los productos básicos hacia las manufacturas, las estrategias sectoriales deberían aspirar a aumentar la agregación de valor nacional dentro de la cadena de valor. Sin dejar de mantener el carácter prioritario de la captación de IED, los planificadores deberían orientarse cada vez más a promover las alianzas de empresas del propio país.

3. Etapa de la innovación: En las fases finales del proceso de competitividad, cuando prima la innovación, las ventajas competitivas de los países residen en su capacidad para proponer productos y servicios novedosos y ubicarse en la vanguardia de la tecnología global.

En esta etapa, las estrategias deberían centrarse en la divulgación tecnológica y el establecimiento de condiciones cada vez más eficaces para la innovación. Las instituciones de apoyo deberían intensificar su acción y ofrecer incentivos que refuercen la capacidad innovadora del sector empresarial. Habría que alentar a las empresas a competir sobre la base de estrategias únicas. Mejorar la capacidad de exportación de servicios debería ser un objetivo prioritario.

En todo caso, los planificadores no deberían esperar que el paso de una etapa a otra sea un simple trámite. En el Foro Ejecutivo de 2002, Peter Cornelius, del Foro Económico Mundial, dijo: “La transición entre las distintas etapas no es necesariamente lineal o gradual. Tampoco se da de forma automática.”

4. Progreso y tecnologías: Cualquiera sea la etapa de desarrollo de un país, el mejoramiento sostenido de las exportaciones depende de las tecnologías y la innovación. Ganeshan Wignaraja, Economista Jefe de Maxwell Stamp PLC, presentó al Foro Ejecutivo de 2002, en Montreux, un estudio sobre la industria de la confección de Mauricio. Al examinar los aspectos técnicos y de innovación, como la ingeniería de productos, gestión de calidad, nexos, inversión en capital humano y búsqueda de información, comprobó que éstos ejercían un efecto positivo y estadísticamente significativo sobre el resultado de las exportaciones de las empresas.



Las nuevas tecnologías están facilitando en gran medida la operativa del comercio exterior. Los sistemas informáticos y de gestión permiten hacer seguimiento de los envíos, acceder a los datos todos los datos relevantes de un container o grupaje en destino y compartir y administrar la documentación necesaria de forma fácil. Existen plataformas informáticas que permiten hacer todos los trámites de gestión por parte de los exportadores, importadores y organismos públicos. 
El comercio internacional también se está viendo fomentado por la mayor facilidad de encontrar clientes en el exterior, gracias al mayor alcance de los portales corporativos en internet. También ayuda la mayor difusión de la información en Internet con la consolidación y crecimiento de buscadores de internet y directorios especializados.

Internet está siendo un elemento dinamizador en la internacionalización de las empresas. También ayuda en la elaboración de análisis de mercados, no sólo por el acceso a información editada relevante, sino por las posibilidades que brinda de estudio directo de mercado a través de nuevas plataformas como las redes sociales. Portales como facebook u orkut tienen millones de usuarios, y comienzan a estudiar la forma de utilizar estadísticamente toda la información que los usuarios agregan en sus portales. Esta información habla mucho de variables sociológicas, pues se tienen datos estadísticos normales, y opiniones y mensajes directos, así como interrelaciones entre usuarios. Las posibilidades que brinda toda esta información son muy interesantes desde el punto de vista estadístico, de intención de compra y econométrico.

CAPITULO II

2. Teoría de los aranceles.

2.1 Introducción.

Las mercancías son todos aquellos géneros, bienes muebles, tangibles, que son objeto de un trato comercial, de un intercambio. El intercambio de mercancías en el comercio internacional, tiene la finalidad primordial, en su esencia, de satisfacer las diversas necesidades del hombre. La búsqueda de satisfacción de esas necesidades está dirigida a determinar cuáles son los productos intercambiables, o las mercancías que pueden contribuir a lograr ese objetivo.
Cuando la búsqueda de productos para la satisfacción de necesidades, llega a los mercados acompañada de un poder de compra, se convierte en demanda, que al cruzarse con la oferta en un punto de equilibrio (cantidades, calidades, precios y otras condiciones), concreta el intercambio y se produce la transacción comercial entre dos o más partes. 
Una vez concretado el intercambio, en el que no siempre se transfiere la propiedad de las mercancías (Ej.: arrendamientos simples o con opción a compra, mercancías cedidas a titulo de préstamo para exposiciones, etc.), se presenta una segunda fase en la que se impone el traslado de las mercancías, su manipulación y transporte hasta colocarlas en los destinos acordados. 
Debido a la multiplicidad de transacciones que se concretan diariamente en el mundo; a la intensidad y diversidad de intercambios que se producen en un comercio internacional cada vez más desarrollado; a el incremento y rápido desplazamiento de las cargas; a la sofisticación en medios y modos de transporte; a la diversificación en la producción de bienes y a el avance de la tecnología, a la automatización y las comunicaciones; a la variedad en las dimensiones y volúmenes de los cargamentos, se requiere de un ordenamiento sistemático de la información sobre las mercancías y los flujos comerciales, de  tal manera que constituya un mismo lenguaje y un punto cardinal que sirva de orientación para la información y las estadísticas, de todos los actores que están involucrados en el comercio internacional: 
· Productores.

· Exportadores.

· Importadores.

· Consolidadores y Agentes de Carga.

· Despachadores.

· Almacenadores.

· Corredores de Bolsas, de productos y otros intermediarios comerciales.

· Aseguradoras y corredores de seguros.

· Transportistas (Porteadores de Carga), Marítimos, Aéreos y Terrestres.

· Agentes Navieros.

· Agentes de Aduanas.

· Organismos Internacionales.

· Entidades Gubernamentales (principalmente las Aduanas).

El ordenamiento sistemático de la información sobre las mercancías requiere pues, de una nomenclatura que sirva para todos los propósitos de información: estadísticos, comerciales, de transporte, de seguros y principalmente aduaneros. En este ultimo caso, se debe precisar que los lugares de partida y de destino acordados en relación con el transporte de las mercancías, comprenden los puertos, aeropuertos o fronteras de los países que hacen intercambio comercial, en los cuales las aduanas intervienen como entes responsables de aplicar la legislación aduanera y otras disposiciones, en relación con las mercancías que son objeto de comercio internacional y en los que se realizan operaciones aduaneras para legalizar el flujo comercial.  

Es por esto que en el proceso de intercambio comercial se requiere de la actuación de las aduanas para la determinación del régimen jurídico y arancelarlo aplicable a las mercancías. En tal sentido el régimen arancelario comprende el régimen tarifario y legal establecido en el Arancel de Aduanas y depende de una correcta utilización de la nomenclatura que constituye su basamento. 
El ejemplo progresivo presentado demuestra además como la técnica para la clasificación arancelaria, implica entrar en contacto con la universalidad de los productos que el hombre produce, ya sea que los manufacture, procese o transforme, o bien que los cultive u obtenga de la naturaleza. 
En tal sentido es importante resaltar que aún cuando la universalidad y diversidad de productos que son objeto de intercambio comercial, en ocasiones requiere del apoyo de profesionales especializados y de literatura especializada para definir las características de las mercancías, desde el punto de vista tecnológico, solo el conocimiento de la estructura de la nomenclatura arancelaria y su correcto manejo técnico, permitirá la adecuada clasificación de una mercancía.
Desde el punto de vista de los operadores de comercio en el sector privado, se destaca la importancia de establecer una adecuada clasificación, como requisito para realizar correctamente las transacciones comerciales en los mercados exteriores, prever la capacidad financiera suficiente para hacer frente a las obligaciones comerciales y fiscales, así como evitar errores que conllevan sanciones, contratiempos y pérdidas económicas para el usuario.

2.2  Concepto de arancel.
Un arancel es el impuesto que pagan los bienes que son importados a un país, es decir, el arancel es un derecho o gravamen percibido en la frontera sobre mercancías que van de un territorio aduanero a otro. 

Un arancel es un impuesto que el gobierno exige a los productos extranjeros con el objeto de elevar su precio de venta en el mercado interno, y así proteger los productos nacionales para que no sufran la competencia de bienes más baratos.
El Arancel, es también conocido como Derecho de Aduanas. Cuando un país compra una mercancía en el exterior, el gobierno puede acordar que le impondrá un gravamen al importador, antes de autorizarle a que la venda. 

Este impuesto puede ser específico o ad valorem: los primeros obligan al pago de una cantidad determinada por cada unidad del bien importado, por cada unidad de peso o por cada unidad de volumen; los segundos se calculan como un porcentaje del valor de los bienes y son los que más se utilizan en la actualidad. Los aranceles aumentan el precio de los bienes importados.
Los aranceles persiguen principalmente el acrecentar los ingresos de los Gobiernos. En este aspecto, se parece a la imposición, salvo en que la carga final recae, en parte, sobre los fabricantes extranjeros, y no solamente sobre los contribuyentes del interior. Con los tratados de libre comercio y la globalización de los mercados, las tasas arancelarias en el mundo han caído constantemente.
El arancel es el texto en donde se encuentran relacionados todos los derechos de aduana  convertidos generalmente en una Ley. Esta, es la nomenclatura oficial de mercaderías clasificadas con la determinación de los gravámenes que deben causarse con motivo de la importación y/o la exportación.
La clasificación se efectúa por grupos, pero de forma que puedan intercalar posteriormente artículos nuevos. Cada mercancía se designa primero por un número y después con su denominación. Comúnmente los aranceles se aplican a las importaciones, para proteger los negocios, la agricultura y la mano de obra de la nación contra la competencia extranjera.
Los aranceles pueden distorsionar la asignación de recursos (eficiencia económica). Por consiguiente, los gobiernos han intentado, desde la Segunda Guerra Mundial, eliminar los aranceles, en lo posible, principalmente a través de las negociaciones en el seno del GATT (General Agreement on Tarifs and Trade  =  Acuerdo General sobre Aranceles y comercio).
Hay una rama de la Teoría Económica, la teoría de la protección efectiva, que parte de la idea de que los gravámenes sobre las importaciones de los factores de producción tienen unas consecuencias distintas de los que gravan la importación de productos finales, por que los fabricantes pueden emplear factores producidos en el exterior. Esta teoría intenta llegar a elaborar la estructura óptima de los aranceles, una vez se tienen en cuenta los efectos colaterales sobre la industria interior.

2.3  Tipos de aranceles.
Arancel convencional: Tarifa arancelaria que fue determinada como consecuencia de tratados bilaterales o multilaterales, con el objeto de incrementar el comercio internacional de esos países.

Arancel de exportación: Uno de los tipos de aranceles menos empleado por la mayor parte de los países, ya que las mercancías exportadas deberán quedar exentas de todo tipo de derecho arancelario. En todo caso, un arancel de exportación determina un derecho arancelario para los productos exportados.
Arancel de importación: Empleado por todos los países y en todas las épocas, su finalidad es gravar solamente a las mercancías en su importación a un territorio aduanero.

Arancel de valoración: Consiste en el sistema de tributación de las mercancías según su valor, tipo arancel ad-valorem, es decir, aquel en que tributa más el artículo de mayor valor, por lo tanto, es el sistema que ofrece mayor justicia tributaria.

Arancel diferencial: Sistema tarifario cuyo fin principal es otorgar ventajas preferenciales al o a los países que han tomado parte de ese Acuerdo, preferencia que se traduce en una verdadera discriminación contra cierta mercancía o determinados países

Arancel específico: Es aquel arancel aduanero en que las mercancías tributan, principalmente, según el cálculo que se produce de multiplicar la unidad arancelaria.

Arancel Externo Común: Arancel Común o Regional que se estructura para regir dentro de un espacio económico denominado, generalmente, Unión Aduanera, y en función de las relaciones entre los países que han suscrito un Acuerdo para ser aplicado a las mercancías provenientes de terceros países.
2.4 Efecto de los aranceles.
Los efectos de los aranceles en las economías pequeñas, es decir, países que tienen importaciones que representan una parte mínima de la oferta del mercado mundial. 

En la grafica siguiente el equilibrio del mercado se tendrá en el punto E, es decir, punto de intersección de la curva de oferta interna con la demanda y lo que implique del precio y la cantidad en dicho punto. 

Si la economía local se abre al comercio exterior y se sabe que el precio mundial de “X”  producto, este es inferior al precio interno, la cual se representa con la línea horizontal (elástica) On+m. Encontrándose el equilibrio del libre mercado en el punto F, es decir, 80 unidades, mientras que la cantidad producida internamente es de 20 unidades. La importación de 60 unidades satisface el exceso de la demanda interna. En comparación con la situación imperante antes que ocurriera el comercio, los resultados del libre comercio producen un decremento en el precio interno, de donde los consumidores salen mejor librados porque pueden importar más productos a precios más bajos. No obstante, los productores del país venden menos productos a un precio más bajo que antes del comercio.

Con libre comercio, la competencia externa perjudica a la industria local o nacional. Sus ventas e ingresos bajan y los trabajadores pierden sus empleos. Supongamos que los administradores y  trabajadores se unen y convencen al gobierno de que impongan un arancel proteccionista sobre los productos importados y este accede. Cuando una nación no es lo bastante importante para influir en las condiciones del mercado mundial, el precio mundial de la oferta permanece constante, sin que el arancel proteccionista lo afecte, en otras palabras, cuando los términos de intercambio no varían.  

La aplicación del arancel incrementa el precio interno de las importaciones en un monto equivalente al derecho total y el aumento recae en el consumidor nacional.  La oferta total sube en monto igual al del arancel, de On+m a On+m+a
El arancel proteccionista produce otra cantidad de equilibrio en el punto G, menor al del punto F, es decir, 20 unidades menos, en cuanto el precio este se incrementa, es decir, la producción interna se aumenta 20 unidades, mientras que el consumo interno baja en la misma cantidad. Las importaciones bajan de nivel de 60 unidades antes del arancel a 20 unidades. Esta reducción es atribuible al descenso del consumo interno y al aumento de la producción nacional.

El arancel produce un efecto de limitar las importaciones y de proteger los productores nacionales. Pero ¿qué efecto produce el arancel sobre el bienestar nacional? 

En la siguiente grafica se muestra que antes que se gravara el arancel, el excedente de consumidor era igual a las superficies a + b + c + d + e + f + g. con el arancel, el excedente del consumidor diminuye y es igual a las superficies e + f + g, con una pérdida general de excedente del consumidor igual a la superficies a + b + c + d. Este cambio afecta el bienestar de la nación de varias maneras. Los efectos de un arancel sobre el bienestar son los siguientes:

· Ingreso: Representa el dinero que capta el gobierno por conceptos de derechos, se calcula multiplicando la cantidad de importaciones (20 unidades) por el arancel (por ejemplo $1000), el ingreso gubernamental es igual al área c, es decir, $20000. Esta cifra representa la parte de la pérdida del excedente del consumidor, en términos monetarios y que es trasladado al gobierno. Para la nación en general, el efecto ingreso del arancel no produce una pérdida general de bienestar; el excedente del consumidor simplemente pasa del sector privado al público. 

· Redistribución: Implica que el excedente del consumidor se traslada, en términos monetarios, a los productores nacionales del producto que compite con los importadores y que esta representado por la superficie a, que asciende a 30000 dólares. Con el arancel, los consumidores internos de un país compraran 40 unidades a las empresas nacionales, a un precio de 9000 dólares, lo que arroja un egreso total de 360000 dólares. Al precio de 8000 dólares en condiciones de libre comercio, las mismas 40 unidades habrían producido 320000 dólares. Así pues, la imposición de un arancel hace que los productos nacionales reciban ingresos adicionales por el total de la superficie a + b, es decir, 40000 dolares (la diferencia entre 360000 y 320000). Sin embargo, como el arancel hace que hace que la producción nacional suba de 20 a 40 unidades, los productores deben pagar parte del aumento de ingreso en forma de costos de más altos por producir más productos, lo cual esta descrito por la superficie b, esto es, 10000 dólares. El ingreso restante de 30000 dólares, superficie a, es la ganancia neta del ingreso del productor. Así pues, el efecto redistributivo traslada los ingresos de los consumidores a los productores. Al igual que el efecto ingresos, éste no produce un decremento general del bienestar económico.

· Proteccionista: La superficie b, que asciende a 10000 dólares, que se conoce como efecto protección del arancel, explica la perdida para la economía nacional que se deriva de los recursos desperdiciados debido al hecho de hecho de producir más unidades a un costo por unidad que se ha incrementado. A medida que el arancel, paulatinamente, provoca la expansión de producción interna, con el tiempo comienza a emplear recursos cada vez menos adaptables a la producción de unidades, lo cual eleva el costo de producción por unidad. Este aumento significa que los recursos son usados en forma menos eficiente de lo que se usarían con el libre comercio, en cuyo caso los productos habrían sido comprados a productores extranjeros con bajos costos.

Por lo tanto, el efecto proteccionista del arancel surge debido a que una producción interna menos eficientes sustituye a la producción externa más eficiente, se observa en la grafica que a medida que la producción interna pasa de 20 a 40 unidades, aumenta el costo interno de producción, como muestra la curva de oferta On. Sin embargo, este mismo aumento de unidades se habría conseguido con un costo de 8000 dólares por unidad, antes que se aplicara el arancel, la superficie b, que describe el efecto proteccionista, representa una perdida para la economía. 

La mayor parte del excedente del consumidor se pierde, porque se ha aplicado el arancel; c llegó a manos del gobierno en forma de ingresos fiscales; a fue trasladado a los productores nacionales en forma de ingresos y la economía perdió b debido a una producción ineficiente.

· Consumo: Representado por la superficie d, que asciende a 10000 dólares, es la parte restante que no esta contabilizada en otro lugar. Se deriva de la disminución del consumo, resultado de que el arancel sube artificialmente el precio de las unidades, de 8000 a 9000 dólares. El bienestar registra una perdida debido a que aumento el precio y disminuye el consumo. El efecto consumo, al igual que el efecto protección, representan un costo real para la sociedad y no una transferencia a otros sectores de la economía.  
Estos dos efectos, es decir, las superficies b + d, juntos representan la carga muerta del arancel. Siempre y cuando del comercio internacional de un país es pequeña, el hecho de que aplique un arancel sobre importaciones necesariamente reducirá su bienestar. Este efecto se debe a que el arancel no tiene favorable sobre el bienestar que compense la pérdida por la carga muerta del excedente del consumidor. Si un país pudiera imponer un arancel que mejorara sus términos de intercambio con sus socios comerciales. Este beneficio elevaría su bienestar nacional, lo cual compensaría la perdida por la carga muerta del excedente del consumidor. Sin embargo, cuando el comercio el pequeño con relación al mercado mundial, no influye en los términos de intercambio. Por lo tanto, gravar un arancel sobre las importaciones disminuye el bienestar de una nación pequeña.
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En cambio, los efectos de los aranceles para una economías grande, en donde, el volumen de las importaciones influye sobre el precio mundial del producto.

Cunado un país importador importante, impone un arancel sobre “X”  producto importado, los precios para los consumidores subirán. El resultado es un decremento del volumen de la demanda, que podría ser lo bastante importante como para obligar de donde proviene el producto “X” a bajar los precios de sus exportaciones y cuando la producción de exportación de estos países es menor a un costo marginal más bajo, es probable que prefieran bajar sus precios con el objeto de limitar la caída de sus ventas en el país al que importan sus productos. Así pues, la incidencia del arancel es compartida entre los consumidores, que paga el precio más alto por cada producto “X” importado que en condiciones de libre comercio y las empresas del país exportador que obtienen un precio más bajo por cada producto “X” exportado que en condiciones de libre comercio. La diferencia entre estos dos precios es el impuesto arancelario. 

El bienestar del país importador aumenta cuando el país traslada parte del arancel a las empresas de los países exportadores, por medio de la reducción de precios de los productos exportados, es decir, los términos de intercambio en estos casos mejora para el país importador a expensas del país exportador.   

En el caso de un país grande, ¿cuáles son los efectos que un arancel sobre las importaciones producen en la economía? Si observamos la grafica siguiente, la línea On representa la línea de la oferta interna y la Dn la curva de la demanda interna. En autosuficiencia, el equilibrio se presenta en el punto E. Con libre comercio, la nación importadora tendrá una curva de oferta total On+m. Esta curva muestra la cantidad de productos que los productores nacionales y extranjeros, juntos, ofrecen a los consumidores del país.   

La curva de oferta total tiene pendiente positiva, en lugar de ser horizontal, como lo es en el caso de las naciones pequeña, porque el precio de la oferta externa no es constante. El precio depende de la cantidad adquirida por un país importador que es un comprador importante del producto. Con el libre comercio un país importador logra su equilibrio en el punto F. Como se podrá observar en grafica, el precio del producto baja a 8000 dólares, el consumo interno sube a 110 unidades. Un total de 80 (110 – 30 = 80) unidades importadas satisfacen el exceso de la demanda interna.
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Supongamos que la nación importadora impone un arancel especifico de 1000 dólares sobre le precio del producto importado. Como el precio de venta sube, el arancel provoca que la curva de la oferta total pase de On+m a On+m+a. El equilibrio del mercado pasa del punto F al punto G, mientras que el precio del producto sube de 8000 a 8800 dólares.

El excedente del consumidor de la nación que impone el arancel baja en cantidad equivalente a las superficies a + b + c + d. La superficie a, por un total de 32000 dólares, representa el efecto redistributivo, monto que es trasladado de los consumidores a los productores nacionales. Las superficies d + b describen la pérdida por carga muerta del arancel, el deterioro del bienestar nacional debido a un menor consumo (efecto consumo = 8000) y un ineficiente uso de recursos (efecto protección = 8000).

El efecto ingreso del arancel es igual al arancel sobre la importación multiplicado por la cantidad de productos importados. Esto produce las superficies c + e, esto es, 40000 dólares. Sin embargo, note que el ingreso fiscal debido al arancel que percibe el gobierno ahora proviene de productores externos y de consumidores internos. El caso no es igual al de las naciones pequeñas, donde la curva de oferta es horizontal y el peso del arancel recae enteramente sobre los consumidores del país.

Con el libre comercio, el arancel de 1000 dólares se suma al precio de importación de 8000 dólares. Si bien el precio del mercado protegido superará al precio externo de la oferta por la cantidad de derecho, éste no excederá el precio externo de oferta de libre mercado por esa misma cantidad. Comparado con el precio externo de oferta d libre mercado de 8000 dólares, los consumidores internos solo pagaran 800 dólares adicionales por unidad importada. Esta es la parte del arancel que se trasalda al consumidor. Por otra parte, el precio externo de la oferta del producto importado baja 200 dólares. Este precio significa que los productores extranjeros obtendrán menos ingresos, es decir, 7800 dólares por cada unidad exportada.

Como la producción externa ocurre en condiciones de costo creciente, la reducción de las importaciones procedentes del exterior desata un decremento en la producción externa y los costos del producto bajan. La disminución del precio externo de oferta, o sea 200 dólares, representa la parte del arancel que absorbe el productor extranjero. La imposición de arancel eleva el precio interno de importación sólo en parte del derecho, debido a que los productores externos bajan sus precios en un intento por conservar las ventas en la nación que impone el arancel. Por otra parte, el país importador encuentra que sus términos de intercambio mejoran si el precio que paga por la importación decrece al mismo tiempo que el precio que cobra por sus exportaciones queda igual.  

Así pues, en el caso de una nación grande, el efecto ingreso que un arancel produce sobre las importaciones tiene dos elementos. El primero es el monto de ingreso por concepto del arancel que se traslada a los consumidores del país al gobierno al gobierno que impone el arancel, en la grafica anterior, este monto es el nivel de importación (40 unidades), multiplicado por la parte del derecho sobre las importaciones que corresponde a los consumidores internos (800 dólares). La superficie c describe el efecto ingreso interno del arancel, es decir, 32000 dólares. El otro elemento es el ingreso por concepto del arancel, pagado por los productores externos en forma de una oferta de precios más bajos. Éste se encuentra multiplicado las unidades importadas (40 unidades), por la parte del arancel que recae sobre los productores externos (200 dólares), y el efecto de los términos de intercambio se presenta en la en ala superficie e, que asciende a 800 dólares. Note que el efecto sobre los términos de intercambio representa una redistribución del ingreso, de la nación extranjera al arancel que impone el arancel, debido a que los términos de intercambio son otros. 

Una nación que es gran importadora de un producto se encuentra en una situación  comercial favorable. Puede emplear su política arancelaria para mejorar sus términos de intercambio y, por lo tanto, su bienestar nacional. Sin embargo, el efecto negativo de un arancel sobre el bienestar es la pérdida debida a la carga muerta del excedente del consumidor que se deriva del efecto consumo  y el protección. Sin embargo como se observa en la grafica anterior, veremos que, para decidir si una nación que impone un arancel puede mejorar su bienestar nacional, debemos comparar las repercusiones de la perdida debida a la carga muerta (superficies b +d) con los beneficios en términos de intercambio más favorables (superficie e).

Cuando la superficie e es menor a la suma de las superficie b + d, el bienestar nacional habría disminuido un monto equivalente a 8000 dólares, debido a que el peso muerto de las pérdidas de bienestar, por un total de 16000 dólares, sobrepasa con creces los 8000 dólares ganados por el bienestar en razón del efecto en los términos de intercambio.

Como se observa una nación grande mejora sus términos de intercambio cuando impone un arancel cobre las importaciones. No obstante, el arancel provoca el decremento del volumen de importaciones, circunstancia que disminuye el bienestar de la nación que reduce el consumo de imploraciones de bajo costo. Por lo tanto, se presenta una ganancia debido a que mejoran los términos de intercambio, pero también una pérdida porque disminuye el volumen de importaciones. Una nación optimiza su bienestar económico cuando impone una tasa arancelaria que eleva al máximo la diferencia positiva entre la ganancia de los términos de intercambio mejorados y la perdida del volumen decreciente de importación; el arancel óptimo sería, precisamente, esta tasa arancelaria.

A manera de conclusión respecto a este tema, podemos decir que, el arancel proporciona al gobierno más ingresos fiscales y beneficia a los productores nacionales, sin embargo, por otra parte, desperdicia recursos y perjudica al consumidor nacional. Anima a determinadas empresas ineficientes a producir. Induce a los consumidores a reducir sus compras del bien sobre el que se impone el arancel por debajo del nivel eficiente. En el caso de de naciones que importan a gran escala, estas se ven beneficiadas cuando el arancel es optimo, es decir, si la superficie e es mayor a las superficies b + d, el bienestar nacional aumenta.

2.5  Barreras no arancelarias.
Las barreras arancelarias son los impuestos (aranceles) que deben pagar en un país los importadores y exportadores en las aduanas por la entrada o salida de las mercancías. Conocer este tipo de regulaciones que inciden en el producto que se desea comercializar en algún mercado resulta relativamente fácil, toda vez que generalmente se encuentran en una Tarifa Aduanera. En este sentido, la tarifa aduanera es considerada como un instrumento que proporciona transparencia y certidumbre al exportador y al importador. En México, la Tarifa que regula los aranceles a la exportación se encuentra en la Ley del Impuesto General de Exportación. 
El objetivo principal de las barreras arancelarias, es impedir la importación de ciertas mercancías, ya sea para equilibrar la balanza comercial del país, para proteger la producción nacional o para incrementar el intercambio entre un grupo de países.

Las barreras arancelarias, a pesar de la globalización y el Libre comercio, es una practica muy acentuada en muchos países, incluso en los mismos Estados Unidos, que se auto cataloga como el país mas libre en todos los aspectos.

Las barreras arancelarias, junto con las Barreras no arancelarias, impiden el desarrollo del libre comercio y en cierta forma favorecen a las grandes multinacionales que ya controlan gran parte del comercio mundial, en la medida que precisamente, este tipo de barreras son interpuestas por las grandes potencias económicas de donde son originarias las multinacionales, protegiéndolas de esta forma de la competencia emergente de los países en desarrollo.

Las barreras no arancelarias se definen como las "leyes, regulaciones, políticas o prácticas de un país que restringen el acceso de productos importados a su mercado". Por ende, incluyen tanto normas legales como procedimientos administrativos no basados en medidas explícitas, sino en directivas informales de instituciones y gobiernos, es decir, Las barreras no arancelarias son las medidas establecidas por los gobiernos para controlar el flujo de mercancías entre los países, sea para proteger la planta productiva y las economías nacionales, o sea para preservar los bienes de cada país en lo que respecta a medio ambiente, sanidad animal y vegetal, o para asegurar a los consumidores la buena calidad de las mercancías que están adquiriendo o darles a conocer las características de las mismas. 
Estas resultan, por su naturaleza, más difíciles de conocer, interpretar y cumplir, lo que ocasiona que en muchos casos no sean tan transparentes, ya que se originan en varias fuentes y no siempre resulta fácil su interpretación y, al igual que los aranceles, pueden ser modificadas en tiempos relativamente cortos.
Los cupos establecen la cantidad máxima del producto a ser importada con un arancel determinado. Por encima de ese volumen, se deben abonar tasas mucho más altas que, en algunos casos, se transforman en virtuales prohibiciones a la importación

Existen cupos generales que se negocian en el GATT a los cuales todos los países tienen acceso, y cupos bilaterales que otorgan preferencias a ciertas naciones.

Cuando un producto tiene asignada una cuota acordada en el marco del GATT y otro bilateral, el segundo tiene aranceles más bajos, creando así una preferencia adicional para el país en cuestión.

Además, la UE se reserva el derecho de aplicar salvaguardias especiales a ciertos productos agropecuarios, cuando el volumen de importaciones alcanza un nivel establecido como crítico. En estos casos, las importaciones adicionales deben abonar derechos aduaneros complementarios.

Otra barrera utilizada es la "vigilancia a las importaciones" que actúa controlando permanentemente las cantidades ingresadas al bloque. Es una medida que tiene un efecto inhibitorio sobre las importaciones, dada la incertidumbre que genera a los exportadores la amenaza de aplicación en el futuro de medidas restrictivas. El mecanismo de vigilancia se emplea fundamentalmente en productos agropecuarios, textiles y manufacturas de hierro y acero.

La "Política Agrícola Común" establece diferentes mecanismos de protección del mercado interno. Un ejemplo es el "Sistema de Precios de Entrada", que afecta a distintos productos agrícolas y establece un precio mínimo por debajo del cual la mercadería importada debe pagar derechos adicionales con el objetivo de igualarlos a los mencionados precios internos.

Las "salvaguardias por precios" y los "precios de referencia" actúan de la misma manera que los "precios de entrada". Son medidas que permiten al mercado agropecuario europeo independizarse de las fluctuaciones internacionales de precios, protegiendo así los ingresos del productor interno.

En cuanto al efecto de las barreras no arancelarias, los productos primarios y las manufacturas de origen agropecuario (MOA) son los más afectados por las mismas. En 1998, el 27% de las exportaciones del complejo agroalimentario argentino se destinó a la UE. A su vez y dada la alta protección con que cuentan estos rubros, el 94% de las manufacturas de origen agropecuario (MOA) y el 83% de los productos primarios colocados en el bloque están afectados por barreras no arancelarias.

Es importante tener en consideración que en muchos casos, aunque el exportador pueda obtener una preferencia arancelaria parcial o total para su producto, al llegar a la aduana del país importador, la mercancía puede ser detenida por no cumplir con alguna regulación no arancelaria, incluso en los casos de naciones incluidas en los diversos Tratados de Libre Comercio que México ha firmado con otros países. De ahí la importancia de conocer estas disposiciones antes de exportar, para saber si pueden ser cumplidas. 

Bancomext, así como las Asociaciones y Cámaras en el sector privado le pueden proporcionar información sobre regulaciones no arancelarias aplicables a sus productos en el mercado de destino. 
Estas regulaciones se dividen en dos clases: Cuantitativas y Cualitativas 

Cuantitativas: 

- Permisos de exportación e importación 
- Cupos 
- Precios oficiales 
- Medidas contra prácticas desleales de comercio internacional: dumping y subvenciones 

Cualitativas: 

- Regulaciones de etiquetado 
- Regulaciones sanitarias 
- Regulaciones de envase y embalaje 
- Normas técnicas 
- Normas de calidad 
- Regulaciones de toxicidad 
- Regulaciones ecológicas 
- Marcado de país de origen 

Preferencias para México 

La firma de Acuerdos y Tratados de Libre Comercio que México ha celebrado con varios países del mundo, abre la oportunidad a las empresas productoras de artículos de regalo y artesanías de participar en mercados internacionales con preferencias arancelarias y en algunos casos con arancel cero para su internación en el país de destino.
CAPITULO III

3. Estructura de la balanza de pagos.

3.1 Introducción.
 En realidad, la globalización de la economía solo constituye la fase actual del proceso de internacionalización de las economías nacionales, proceso que inició con el descubrimiento de América y los primeros intercambios comerciales. Hoy la globalización no es otra cosa que la continuación de ese proceso que ha puesto en una interdependencia reciproca a empresas y economías nacionales, acompañado de una serie de características nuevas, como la desregulación de los mercados financieros y el nuevo proceso de integración regional; en el cual los flujos comerciales y financieros han adquiridos una particular importancia para impulsar el crecimiento y el desarrollo local, pero también han condicionado la movilidad de las personas, el trabajo, el tercer elemento de los factores de producción. 

De este modo, la economía de un país está interactuando permanentemente con el exterior, no puede permanecer en la autarquía, a no ser que quiera morir de inanición; ésta interacción se expresa por medio de las relaciones financieras y comerciales, de aquí la importancia de comprender qué es la balanza de pagos de un país, la cual resume sus transacciones con el exterior. 

La Balanza de Pagos registra las transacciones que realiza un país con el resto del mundo durante un periodo determinado, registro que se basa en los principios de la contabilidad y en el método de partida doble, es decir, toda transacción tiene dos movimientos: un débito y un crédito, una entrada y una salida, esto es, toda operación de recepción de un valor económico con el exterior se hace a cambio de otra. 

La Balanza de Pagos está compuesta por dos cuentas en esencia y tiene la siguiente estructura: Una Cuenta Corriente compuesta de dos partes, la Balanza Comercial, que registra la diferencia entre las exportaciones de productos y servicios producidos en un país menos las importaciones de estos procedentes del extranjero, y las Transferencias Unilaterales, giros que se hacen de un país a otro, por los que no se da nada a cambio, sin contrapartida, como ayudas a damnificados. Y una Cuenta de Capital, la que registra los movimientos de capital producidos por Créditos solicitados por instituciones públicas o privadas a organismos multilaterales como el Fondo Monetario Internacional, Banco Mundial o bancos privados internacionales; las Emisiones de Bonos en mercados extranjeros; la Inversión Extranjera Directa; las Emisiones de Acciones de empresas mexicanas y su colocación en el extranjero; la Inversión Extranjera de Cartera o portafolio, a través de los fondos que tienen como finalidad invertir en un país determinado. 

Además, la Balanza de Pagos incluye los Cambios en las Reservas Internacionales, administradas por el Banco de México, el Banco Central, los Errores y Omisiones, los que en realidad muestran la evasión de impuestos, el contrabando y el lavado de dinero. Así, la Balanza de Pagos muestra si lo que entra a un país del exterior es mayor a lo que este gasta en el extranjero o a la inversa. Sí un país recibe más de lo que gasta, existe superávit; sí gasta más de lo que recibe, se produce un déficit. 

En definitiva, la Balanza de Pagos no solo muestra la solidez de una economía sino el nivel de ahorro externo de un país, es decir, un superávit indica que los mexicanos están ahorrando más y transfiriendo ese ahorro al resto del mundo y un déficit, indica que estamos consumiendo los ahorros de otros ciudadanos del mundo. En la entrega del jueves próximo, con estos elementos, analizaremos el desempeño externo de la economía mexicana durante el 2006

3.2   Estructura de la balanza de pagos.
La Balanza de Pagos Internacionales de un País,  cuenta con tres partes básicas: La cuenta Corriente, la Cuenta de Capital y la Cuenta de Partidas Balance.

La Cuenta Corriente: representa los flujos reales en la economía.
 Transacciones de Bienes:

1. Exportaciones de Bienes (X1)

2. Importaciones de Bienes (M1)   

(1-2) = X1 - M1 = Balanza de Bienes

 Transacciones de Servicios:
 3. Exportaciones de fletes, transporte y seguros. Exportaciones de servicios turísticos, dividendos, intereses y otros pagos recibidos del exterior. (X2)

 4. Importaciones de fletes, transporte y seguros. Importaciones de servicios turísticos, dividendos, intereses y otros similares pagados al exterior. (M2)

 (3-4) = X2 - M2 = Balanza de servicios y otras transacciones corrientes.

Balanza en cuenta corriente. 
(X1 - M1) + (X2 - M2) = X - M
 La cuenta de capital: Representa los movimientos de capital de la economía.

 C: Movimientos de capital a largo plazo:
5. Entradas de capital (EC1)

6. Salidas de capital (SC1)   

(5-6) =  EC - SC = Saldo en cuenta de capital a largo plazo.

 Movimientos de capital a corto plazo:
7. Entradas de capital de corto plazo (ECCP2)

8. Salidas de Capital de corto plazo (SCCP2)   

(7-8) = ECCP - SCCP = Saldo en cuenta de capital a corto plazo.

 Balaza en cuenta de capital.
 (EC1 - SC1) + (ECCP2 - SCCP2) = EC - SC = Movimientos netos de capital
 Partidas de Balance: Representa la doble partida para igualar los flujos.

 E: partidas de balance: Es igual a la Balanza en cuenta corriente + la balanza en cuenta de capital con signo contrario por el cambio en las reservas internacionales netas.

 (X- M)+(EC - SC) con signo contrario = PB 
 Total balanza de pagos.
(X-M) + (EC - SC) + PB = 0 

Balanza de pagos internacionales: Es el registro estadístico de las transacciones económicas internacionales entre los residentes de una economía y los residentes del resto del mundo durante un período determinado, de los bienes y servicios que ésta ha recibido y suministrado al resto del mundo, y de las variaciones de sus activos y pasivos frente al mismo.

Balanza comercial. Es el resultado de comparar el total de las importaciones con el total de las exportaciones. Sí las exportaciones superan a las importaciones tendremos un superávit comercial;  Pero si las importaciones superan a las exportaciones entonces se trata de un déficit comercial.  

Balanza de servicios: Comprende los ingresos y los gastos cambiarios con seis clasificaciones de transacciones. 

Viajes internacionales: registra el saldo total de los gastos de residentes en sus viajes al exterior y de los no residentes en sus viajes en el país. 

Transporte: se registran los saldos totales de los gastos de los no residentes. Seguros lo vinculado a la movilización de personas de carga, registra el saldo total de viajes internacionales de seguros de residentes para empresas aseguradoras externas y de seguros de no residentes. Ingreso de capitales, en esta cuenta se contabilizan los saldos totales de las remesas de intereses y de utilidad.

Transferencias unilaterales: Se denominan también transferencias no retribuidas. Son el resultado total de donaciones provenientes de fuentes privadas, estatales o de instituciones multilaterales, sin contrapartidas anteriores o futuras.

Movimientos de capital: Se representan entradas y salidas de activos financieros, en tres categorías básicas: los movimientos autónomos en los sectores real y financiero del país receptor; los financiamientos concedidos por bancos abastecedores extranjeros para los préstamos a corto y largo plazo obtenidos de organismos internacionales, agencias gubernamentales e instituciones financieras privadas en otros países. En cada una de estas tres categorías de flujos financieros, los valores registrados en la balanza internacional de pagos se expresan por los saldos totales de las respectivas transacciones entre residentes y no residentes. Otra clasificación del flujo financiero, también registrada en forma de flujos totales                            

Errores y omisiones: Se registran en esta cuenta las discrepancias entre flujos de entrada y salida de recursos y las variaciones en las cantidades de reservas cambiarias del país. La velocidad con que se realizan las transacciones externas. Principalmente los movimientos de capitales de corto plazo aplicados al mercado financiero, la dificultad con que determinará exactamente el destino de todos los recursos que entran en el país y salen de él, y los saldos retenidos en las operaciones cambiarias (por ejemplo, por turistas no residentes, que regresan a sus países de origen con divisas adquiridas en el mercado interno de cambio), son las causas principales de las diferencias entre los saldos efectivos y los resultantes de operaciones contabilizadas. En esta cuenta cuando la señal es negativa, las discrepancias constatadas indican una salida neta de los activos financieros internacionales del país.

Déficit o superávit: El resultado de la abalanza internacional de pagos revela la posición del país en el conjunto de las transacciones externas. Las situaciones de déficit indican salidas de reservas cambiarias del país, las situaciones de superávit, por el contrario, indican ingresos netos de recursos con aumento en las cantidades de los activos externos del país. Cuando son relativamente altos en relación con los pagos externos en su totalidad y cuando año tras año esto ocurre en una sola dirección, tanto déficit como superávit indican situaciones de desequilibrio en transacciones externas que difícilmente se sustentarán todo el tiempo el superávit indica acumulación de haberes financieros externos, por una parte pueden ejercer efectos internos adversos, por lo común de contenido inflacionario, ya que la acumulación de reservas cambiarias se transforma en factor de expansión de la base monetaria. 

Por otra parte, cuando el superávit resulta d saldos positivos en transacciones normales, implica la no acumulación externa total. El déficit lleva a la perdida de haberes cambiarios, reduciéndose la liquidez internacional del país y colocando en riesgo su solvencia externa, en este caso o la capacidad de inserción mundial queda reducida o el país recurre a préstamos compensatorios, aumentando con ello el endeudamiento externo y creando dificultades futuras de equilibrio en l balanza en su conjunto, debido a las exigencias cada vez mayores de intereses y amortizaciones de la deuda contraída.             
3.3    Determinación del tipo de cambio.
3.3.1 Teorías Tradicionales.

Estos modelos tratan de explicar el nivel que alcanza la cotización de una divisa en un momento dado, sobre la base de las relaciones entre variables macroeconómicas y con ello ser útiles para predecir su evolución futura.
Existen dos grandes conjuntos de teorías que explican el comportamiento del tipo de cambio:

· Teorías Tradicionales: el tipo de cambio se mueve para equilibrar demanda internacional de bienes.

· La paridad del poder adquisitivo (PAA).

· La teoría de la balanza de pagos.

· Teoría de Activos: hace hincapié en el movimiento de los flujos financieros para explicar el movimiento del tipo de cambio.

· La paridad de los tipos de interés.

· Los modelos monetarios.

· Los modelos de equilibrio de cartera
 La Paridad del poder adquisitivo (PAA): plantea que el tipo de cambio (S) corresponde a la razón entre precios domésticos (P) e internacionales (P*), expresado en su moneda respectiva para la misma cesta de bienes:

S =  P  = precio en $ de una cesta de bienes / precio en US$ de la misma cesta
       P*   
Surge de la extensión de la “ley de un único precio” a una cesta de bienes, la que plantea que ante una apertura al comercio internacional debe cumplirse que para un mismo bien, el precio en un país debe ser igual al precio en el otro país, multiplicado por el tipo de cambio respectivo. Las desviaciones de corto plazo son ajustadas en el largo plazo por medio del arbitraje. Aplicando logaritmo a la relación planteada:

Ln St = b1 ln Pt - b2 ln Pt*

La Paridad del Poder Adquisitivo Ampliada: incorpora el diferencial de tasas de interés entre los países, aparte del diferencial de precios, como otro factor explicativo del tipo de cambio de equilibrio.
Ln St = a(ln Pt - ln Pt*) + l (it - i*t)

I = Tasa de interés nominal nacional.
i* = Tasa de interés nominal internacional.

El signo del diferencial de tasas de interés dependerá si el análisis se hace bajo un supuesto Keynesiano o monetarista.
Enfoque de la Balanza de Pagos: según este enfoque, el tipo de cambio se ajusta para equilibrar los ingresos y pagos resultantes del comercio internacional de bienes, servicios y activos. Los tipos de cambio se modifican en el sentido de equilibrar las ofertas y demandas de divisas producidas por el comercio internacional de bienes y servicios y de los movimientos autónomos de capital.

La teoría centra la atención en las ofertas y demandas flujo por transacciones comerciales.

LnSt=b1 +  b2exportaciones + b3reservas + Ut

Donde:

S = Tipo de cambio

Reservas = Nivel de reservas del país

Exportaciones = Volumen de exportaciones del país en dólares

Ut = error del modelo en el periodo t

3.3.2  Teorías de activos.

Establecen que los tipos de cambios flexibles se mueven con el fin de equilibrar la demanda internacional de fondos de activos.

Se basa en el enfoque monetario el cual supone además de la perfecta movilidad de capitales, que los bonos nacionales y extranjeros son sustitutos perfectos en las carteras de los agentes, es decir, que los inversionistas son indiferentes entre activos generadores de interés denominados en diferentes divisas, de manera que el tipo de cambio se determina por la oferta y la demanda de dinero nacional y extranjero.

La Paridad de los Tipos de Interés (Enfoque de Fisher): El inversor utiliza rentabilidad real como criterio de inversión. 
Renta Real = Renta Nominal – Inflación
Supuesto: rentabilidad real es igual entre países. Si no se cumple, los mercados se reajustan hasta alcanzar el equilibrio. Por tanto:
iA - pA = iB – pB

iA, iB = Tipo de interés nominal del país A, B

pA,Pb = Inflación en el país A, B.

En esta teoría el tipo de cambio no desempeña ningún papel directo, pero si a través de los mercados que hacen posible esta igualdad.

Teoría de la paridad descubierta de intereses de Fisher: Plantea que si se tiene en cuenta el tipo de cambio, la rentabilidad del inversor internacional estará formada por dos componentes: el tipo de interés y las variaciones del tipo de cambio. Esta rentabilidad debe ser igual entre los dos países y, aquel que ofrezca un menor tipo de interés nominal, verá elevado el valor de su moneda para dar al inversor un beneficio que compense la menor tasa.
Así, se igualará la rentabilidad entre ambos países:

rA = rB + se
se = variación del tipo de cambio

Si partimos de la teoría anterior:
iA - pA = iB - pB
de donde:
 se = pA – pB
 Reemplazando : iA = iB+ se
 El modelo de Fisher queda:
set = b0+ b1i + b3 x i* + ut

set = variación del tipo de cambio

i = tipo de interés nominal nacional

i* = tipo de interés nominal internacional

ut = error aleatorio

Modelos Monetarios: cuenta de capitales explica el comportamiento del tipo de cambio. El tipo de cambio se mueve con el objeto de equilibrar la demanda internacional de activos expresados en distintas monedas.

Supuestos
· Ambos países poseen igual estructura en su función de demanda de dinero.

· Perfecta movilidad de capitales.

Por tanto, los inversores se basan en los diferenciales de rentabilidad esperada por sus activos.

El factor determinante serían las diferentes tasas de crecimiento de la cantidad de dinero en los distintos países (política monetaria).
Este modelo combina la teoría cuantitativa de dinero con la hipótesis de la paridad del poder adquisitivo para llegar a una teoría de la determinación del tipo de cambio.
El enfoque monetario se presenta en dos versiones:
1. El Modelo Monetario de Precios Flexibles (MMPF): Parte del equilibrio en los mercados monetarios de ambos países

M / P= L(Y,i)
 (1) = Demanda monetaria nacional.
M* / P = L*(Y*,i*)(2) = Demanda monetaria internacional.
Ly, L*y > 0

Li, L*i < 0
De donde: 

Y = Producto nacional.
I = Tipo de interés.

La versión absoluta de PPA: S=P/P*

Si se despeja P, P* de (1) y (2) y se sustituyen en PPA:

S =   M  x   L(Y*,i*)
      M*        L(Y,i)

Expresando esta ecuación en forma lineal, la igualdad entre oferta y demanda de dinero expuesta en (1) y (2):
m-p = fy - li
Nota: Las letras minúsculas representan el logaritmo de su mayúscula. Los coeficientes de las ecuaciones se  suponen iguales en ambos países

m*-p* = fy* - li*

Realizando lo mismo para PAA:

s = p-p* (3)
Se obtendrá:
s = (m-m*) - f(y-y*) + 1(i-i*)

m = Oferta monetaria nacional; m*: internacional.

I = Tasa de interés nominal nacional; i*: extranjera

y = Nivel de renta nacional.

 y* = Nivel de renta extranjera.

Según el supuesto de perfecta movilidad de capitales, el diferencial de tipos de interés nominal entre países debe ser compensado por la tasa esperada de depreciación de la moneda nacional:
I - i* = se
De donde (3) se tiene que se = p - p*

Siendo p = tasa de inflación esperada

Se obtendría la siguiente alternativa del modelo monetario de precios flexibles:

s = (m-m*) - f(y-y*) + 1( - *)

2. Modelo Monetario de Precios Rígidos (MMPR): Según este modelo, el tipo de cambio actual está en función de: tipo de cambio tal cual es determinado por el modelo anterior y por el ritmo a que se reduce la disparidad existente entre el nivel de precios de equilibrio a largo plazo y el nivel actual de precios. 

Supuesto: las expectativas sobre la depreciación del tipo de cambio se forman en función de la discrepancia entre el tipo actual y el tipo de equilibrio a largo plazo, y de la diferencia entre las tasas de inflación esperada en ambos países:

se = -q(s - s) +  - *

s: logaritmo del tipo de cambio a largo plazo

Si combinamos la ecuación anterior con  se = i - i* , se obtiene:
s-s = -1 [(i - p) -(i* - p*)]   *



Dado el supuesto de rigidez de precios en el corto plazo, la PPA se mantendría sólo en el largo plazo:
s = p - p *
la barra indica equilibrio de largo plazo.

Suponiendo equilibrio monetario en ambos países, se puede utilizar la expresión equivalente en el largo plazo de la ecuación de MMPF:
s = (m - m *) - f(Y - Y*) + 1(p - p*)

· Si reemplazamos esta última ecuación en *, se tendrá:

s = (m-m*) - f(y-y*) – 1 /  (i-i*) + (1 / +1)(-*)

Esta ecuación representa la versión de Frenkel del modelo monetario de precios rígidos en un contexto de inflación secular.
3.4   Sistema de tipo de cambio.
Se trata de examina el equilibrio en el mercado monetario y la determinación de los precios bajo los dos principales regímenes cambiarios: tipo de cambio fijo y tipo de cambio flexible, mencionados anteriormente. Se amplia, y profundiza el análisis sobre la demanda de dinero, la oferta de dinero y el equilibrio monetario. El equilibrio en general que nos permite una mejor comprensión sobre la determinación del tipo de cambio, el nivel de precios, y la oferta monetaria en una economía abierta al comercio y a los flujos internacionales.

La economía se representa a través de un modelo clásico simple en donde el producto está siempre en su nivel de pleno empleo. De esta forma, el análisis dejará de lado las variaciones de producto y se centrará en las variaciones de dinero, el tipo de cambio y los precios. Se supone que el capital tiene movilidad perfecta entre los mercados nacionales e internacionales, con lo que las tasas de interés interna y externa son iguales.

El primer paso es comprender la naturaleza de los distintos regímenes cambiarios. A partir de ahí se puede estudiar como interactúan el tipo de cambio, los precios y la oferta monetaria en una economía pequeña y abierta.

3.4.1  Evolución de los sistemas cambiarios en el tiempo.
Durante la segunda mitad del siglo XIX predominaron los sistemas de tipo de cambio fijo. El patrón oro, en sus muchas versiones, es un régimen de tipo de cambio fijo según el cual la autoridad monetaria de un país, normalmente el Banco Central, se compromete a mantener una relación de precios fija entre la moneda nacional y el oro. Por ejemplo, entre 1879 y 1933, se podía comprar al gobierno de Estados Unidos una onza de oro al precio de $18.85 dólares. De la misma manera se podía vender al gobierno una onza de oro al mismo precio. Debido a que durante largos períodos existieron muchas monedas atadas al oro en forma simultánea (incluyendo el dólar, la libra esterlina y el franco francés), estas monedas también se podían intercambiar entre sí aun precio fijo.

Después de la segunda Guerra Mundial, el acuerdo de Bretton Woods estableció un sistema de tipo de cambio fijo entre los país miembros del fondo monetario internacional, que abarcaba a la mayoría de las economía de mercado del mundo. En virtud de este acuerdo, los países firmantes fijarían el valor de sus respectivas monedas en términos de dólares de los Estados Unidos y el dólar sería convertible, a su vez, en oro al precio de $35 la onza. Sin embargo el acuerdo de Bretton Woods se desintegro en 1971, cuando el presidente estadounidense Richard Nixon suspendió la convertibilidad del dólar en oro (en particular, Estados Unidos ya no entregaría oro a los gobiernos extranjeros a cambio de oro) y modifico unilateralmente paridad(es decir, el tipo de cambio) del dólar con respecto a los demás monedas internacionales.

Desde 1973, el dólar estadounidense, el yen japonés y las monedas europeas han operado según un esquema de tipos de cambio de flotación sucia, es decir, se permite moverse de acuerdo a las fuerzas de mercado, pero el Banco Central de cada país suele intervenir para presionar al tipo de cambio en una u otra dirección. 

3.4.2   Equilibrio del mercado monetario en la Economía Cerrada.
Como hemos visto anteriormente el mercado monetario esta formado por dos componentes fundamentales: la demanda de dinero y la oferta de dinero, cuyo objetivo de dichos elementos será determinar el nivel de precios de la economía.

Generalmente las teorías sobre la demanda de dinero parten de la función especial del dinero como medio de cambio. El dinero proporciona servicios de liquidez que otros activos no pueden proveer. La utilidad de dinero como medio para realizar transacciones explica por qué las personas mantienen dinero a pesar de que éste tiende a estar dominado por otros activos, como son los bonos de tesoro por ejemplo.

La demanda de dinero se basa en la clásica ecuación cuantitativa del dinero: Md = K PY, donde “K”, es el reciproco de la velocidad de circulación de dinero (K = 1/V). Si la velocidad es de manera aproximada, a que tasa cambia de manos el dinero en la economía para facilitar las transacciones, su reciproco “K” será la fracción de año que el dinero se mantiene en forma líquida y no es usado en transacciones.

La oferta monetaria es simplemente una política monetaria que es tomada por una autoridad que generalmente es el Banco Central y es denotado por Ms = M. Es una decisión de la política monetaria que toma en función de la base monetaria y en sí el efecto multiplicador monetario que este pueda tener.

Entonces el equilibrio monetario, en una igualación de la demanda y oferta de dinero quedará establecido:

Ms = Md

M = K PY

M = (1/V) PY

M V = P Y
3.4.3  Equilibrio del mercado monetario en la Economía Abierta.
Al considerar una economía abierta, el proceso de la oferta de dinero se complica. La razón hay que buscarla en el estudio de los sistemas cambiario. Comencemos con el concepto de tipo de cambio como tal. El tipo de cambio se define como el precio de una divisa, o mide el valor de mercado de una moneda nacional en relación de una moneda extranjera.

Así mismo el equilibrio monetario en una economía abierta esta compuesto además de la demanda y oferta de dinero (como vimos en el caso de economía cerrada) por el tipo de cambio el cual se encuentra presente en el mercado de divisas o monedas extrajeras.

El mercado de divisas, que determina el tipo de cambio entre la moneda local y la moneda extranjera (divisa), esta conformado por la demanda y oferta de divisas. La demanda de divisas constituye las importaciones que se realizan y las inversiones nacionales en el extranjero, en cambio la oferta de divisas se refiere a la entrada de monedas extranjeras que se obtiene por exportaciones e inversiones extranjeras.

3.4.4   Tipo de Cambio flexible o flotante.
Si en una economía abierta se deja fluctuar libremente al tipo de cambio, entonces el valor del mismo es el resultado de las condiciones monetarias que prevalecen en los dos países. En efecto, se puede decir que el tipo de cambio se ajusta para equilibrar la oferta y la demanda de monedas nacionales y divisas de modo muy similar a como lo hace el nivel de precios.

Para apreciar esto, volvamos a la economía cerrada. Supongamos que se aumenta la oferta monetaria interna de dinero con el fin de financiar el déficit presupuestario. Ya hemos visto que los aumento de oferta monetaria conducen a un exceso inicial de oferta monetaria: familias y empresas se encuentran con mas dinero del que desean (en relación quizás con otras formas de riqueza y mercancías) para el nivel de transacciones que realizan con dinero en la economía. En un primer momento, las personas tratan de deshacerse del dinero. Al nivel agregado no pueden hacerlo, ya que cada compra de bienes o activos financieros con el dinero”no deseado” hace que otra persona se encuentre en exceso de dinero. El equilibrio entre oferta y demanda de dinero sólo se restablece cuando los precios suben en proporción a la expansión de la oferta de dinero. Es decir, !M (V) = !P (Y), suponiendo V y Y constantes.

Vamos ahora a la economía abierta. Supongamos que lo Estados Unidos aumenta la oferta de dinero mientras Gran Bretaña la mantiene constante. Una vez más, el aumento de la oferta monetaria estadounidense genera un exceso de oferta de dinero. Cuando las familias estadounidense traten de intercambiar su dinero por otros activos financieros o bienes y mercancías extranjeras. Para ello, primero deben adquirir la monde de GB (libras esterlinas) y luego deben comprar bonos de tesoro de GB o algún otro producto extranjero con sus libras esterlinas recién adquiridas. Cuando las familias de los Estados Unidos aumentan la demanda por la moneda de GB, el tipo de cambio entre dólares estadounidenses y libras esterlinas se modifica. 

Específicamente, el precio de libras esterlinas en términos de dólares sube. Cuando una moneda extranjera se encarece en términos de moneda nacional se dice que la moneda nacional se deprecia o pierde valor en relación a la moneda extranjera. Cuando una moneda extranjera se hace más costosa en términos de la moneda nacional se dice que el valor de esta última se aprecia.

3.4.5  Tipo de Cambio Fijo.
Existe un tipo de cambio fijo cuando el banco central garantiza el precio de la moneda nacional en términos de moneda extranjera. Lo hace al comprar y vender unidades de moneda nacional al precio convenido en términos de moneda extranjera, y cuando utiliza sus reservas de divisas para cubrir los desequilibrios entre la oferta y la demanda de estas. Las intervenciones en el mercado cambiario se usan para mantener el tipo de cambio en el nivel deseado. En la realidad, no siempre es posible cumplir con la promesa de mantener un tipo de cambio fijo. El banco central debe tener suficientes reservas de moneda extranjera para pode intervenir cuando lo considere necesario. Posteriormente examinaremos varios casos en los que el banco central carece de los medio para cumplir con su compromiso con un tipo de cambio fijo. Esto se conoce como crisis de balanza de pagos.

Cuando el banco central se compromete con un tipo de cambio fijo, pierde la facultad de controlar la oferta monetaria. Cualquier aumento del crédito interno. Por ejemplo: una compra de bonos de tesoro par financiar un déficit, genera una pérdida de reservas extranjeras en vez de un aumento de la oferta de dinero. Aquí hay un problema bastante obvio. El banco central puede encontrarse con que se le acabaron las reservas en sus intentos de estabilizar la moneda. En un sistema de tipo de cambio fijo cuando la moneda nacional en términos de moneda extranjera pierde su valor se denomina devaluación y cuando incrementa su valor se llama reevaluación.
3.4.5   Tipo de cambio flotación sucia.
Este tipo de cambio se caracteriza por seguir las fuerzas del mercado (oferta y demanda de divisas) solamente que interviene el banco central, es una mezcla de tipo de cambio fijo y flexible, es utilizado en muchos países, en ocasiones puntuales las autoridades intervienen para lograr cumplir sus objetivos de política económica.
3.4.6 Tipos de Cambio múltiples.
A pesar que el FMI se opone a la adopción de mecanismo de tipo de cambio múltiple, muchos países en desarrollo los han usado extensamente. Un caso típico es el de un mercado cambiario dual, en el que la moneda extranjera tiene un precio para las transacciones comerciales y otro, más depreciado (normalmente, un tipo de cambio que flota en el mercado negro) para las operaciones de la cuenta de capitales. Hay dos ideas básicas tras esta política. La primera es aislar el mercado de bienes de shocks que pudieran ocurrir en los mercados de activos nacionales e internacionales. La segunda consiste en limitar las reservas de activos externos en manos del sector privado con la esperanza de evitar una pérdida de las reservas de moneda extranjera en el banco central.

En un sistema de cambio dual, cuando se agranda la brecha entre el tipo de cambio oficial y el paralelo surge un problema. Supongamos que el tipo de cambio en el mercado de capitales es mayor que el imperante en el mercado oficial en un 50%. Normalmente se exige a los exportadores, por ley que intercambien sus ingresos en moneda extranjera al tipo de cambio oficial (el más bajo). En este esquema, los exportadores tienen incentivos a subfacturar, esto es, declarar ganancias inferiores a las efectivas con el objetivo de dejar parte de la moneda extranjera fuera de la supervisión oficial, para luego convertirlo al tipo de cambio paralelo, que es más alto. Por otro lado, los importadores se ven tentados a sobrefacturar sus compras en el exterior, declarando importaciones superiores a las efectivamente realizadas, para pode obtener más dólares del banco central a un tipo de cambio oficial menor. Estos dólares luego pueden ser vendidos en el mercado negro a un tipo de cambio más alto, esto es, forman parte de la salida de capitales del país que no figuran en la balanza de pagos.

La presencia de múltiples tipos de cambio puede provocar severas distorsiones económicas en las transacciones de la cuenta corriente. Los tipos de cambio múltiples tienden a ocasionar graves problemas en la asignación de recursos, ya que algunas actividades resultan más rentables que otras, con base en ventajas puramente artificiales. Típicamente, los tipos de cambio múltiples desalientan fuertemente la producción nacional de bienes primarios de e exportación y de bienes que sustituyen a los importados, lo que lleva a depender en la importación de bienes en el mediano plazo.

3.7.7  Casos de Aplicación en la Economía abierta.
Para facilitar la comprensión analizaremos los casos de aumento y disminución de la oferta monetaria con dos los principales tipos de cambios utilizados: tipo de cambio fijo y tipo de cambio flexible.

Aumento de la oferta monetaria con tipo de cambio fijo: La consecuencia es que el tipo de cambio se mantuvo, el Banco central vendió divisas, disminuyeron sus reservas internacionales y el nivel de precios de la economía no vario.

Aumento de la oferta monetaria con tipo de cambio flexible: La consecuencia de un aumento de oferta monetaria con tipo de cambio flexible provoco una depreciación en la moneda nacional en términos de moneda extranjera.

Disminución de la oferta monetaria con tipo de cambio fijo: Una disminución de la oferta monetaria provocó un aumento en la oferta de divisas, lo cual para mantener constante el tipo de cambio, el banco central compro divisas, aumentar sus reservas internacionales y el nivel de precios se mantuvo constante.

Disminución de la oferta monetaria con tipo de cambio flexible: Una disminución en la oferta monetaria con tipo de cambio flexible lleva a una apreciación de la moneda nacional en términos de moneda extranjera, de decir que el tipo de cambio baja y el nivel de precios de la economía baja.

3.4.8  Paridad de Poder de Compra y arbitraje de Tasas de interés.
La ley de un solo precio: El concepto de la ley de un solo precio conecta los precios internos e internacionalización de un determinado producto. Supongamos que el precio de cierto bien en moneda extranjera en el mercado internacionales es igual a P* Para expresar este precio en moneda nacional, simplemente se multiplica P* por el tipo de cambio (E). La ley de un solo precio establece que el precio interno será igual a:

P = E P*
Usando esta concepción podemos demostrar que el tipo de cambio entre monedas depende de la política monetaria en el caso de dos países. Por ejemplo Estados Unidos y Japón. Dentro de Estados Unidos sabemos que:

M V = P Y y que M* V* = P* Y* para Japón. Resolviendo el tipo de cambio entre los dos países a través de la ley de un solo precio: P = E P*, tenemos:

E = (M/M*) x (V/V*) x (Y*/Y). Si Estados Unidos aumenta M el tipo de cambio se aprecia (E baja) ceteris paribus, si Japón aumenta M el tipo de cambio se aprecia (E sube) ceteris paribus, el mismo análisis se puede realizar con la velocidad de circulación y el nivel de producción de ambos países.

Paridad del poder de compra (PPC): La paridad del poder de compra tiene como objetivo extender la ley de un solo precio, aplicable a productos individuales, a una canasta de productos que determina el nivel de precios promedio de la economía.

La PPC es un supuesto en el cuál debe tomar en cuenta:

· Que no existan barreras naturales al comercio, tales como costos de transporte y de seguros.
· Que tampoco haya barreras artificiales, como aranceles o cuotas de importación.
· Que todos los bienes se transen en los mercados mundiales.
· Que el índice de precios local se construya con la misma canasta de bienes, y en la misma proporción, con la que se forma el índice mundial. En la práctica no todas estas condiciones se cumplirán sin embargo.

Arbitraje de intereses: Así como existe arbitraje para los precios de los bienes, también lo hay para las tasas de interés. Supongamos que un inversionista puede invertir en un bono extranjero a una tasa de interés i*, o en un bono nacional i. Si no se esperan variaciones del tipo de cambio entre la moneda local y la extranjera, sería lógico que el inversionista pusiera su dinero en el activo que le pague la mejor tasa de interés. Igualmente lo más lógico es que las personas que se endeudan lo hagan buscando la tasa de interés mas baja para los créditos. Estas acciones tenderán a igualar las tasas de interés de ambos países. Si, como ocurre con los bienes, no existen barreras al flujo de activos financieros, entonces tendrá un tipo de arbitraje entre las tasas de interés en una y otra moneda. Así: i = i* 
Es por eso cuando se pretende realizar una inversión ya sea en el país o en el extranjero además de las tasas de tipo de cambio, se debe analizar la tasa de variación del tipo de cambio (E). El resultado de una regla de arbitraje para las tasas de interés semejante a la paridad de poder de compra, que establece lo siguiente: i = i* + "E/E.

3.5 Finanzas internacionales.

Las finanzas internacionales son un área de conocimiento que combina los elementos de finanzas corporativas y economía internacional. Las finanzas son el estudio de los flujos de efectivo. En finanzas internacionales se estudian los flujos de efectivo a través de las fronteras nacionales. La administración financiera internacional es el proceso de toma de decisiones acerca de los flujos de efectivo que se presentan en el contexto de las empresas multinacionales.  

Desde la perspectiva de un economista, las finanzas internacionales describen los aspectos monetarios de la economía internacional. Es la parte macroeconómica de la economía internacional. El punto central del análisis es la balanza de pagos y los procesos de ajuste a los desequilibrios en dicha balanza. La variable fundamental es el tipo de cambio.  

Según su origen, los tópicos de las finanzas internacionales se pueden dividir en dos grupos: Economía Internacional  y   Finanzas corporativas internacionales 

  

En los últimos años, el conocimiento del área de finanzas internacionales creció enormemente. Se tiene una mejor comprensión de muchos problemas que antes parecían enigmáticos. Otras cuestiones aún constituyen objeto de controversia. Tomando en cuenta lo extenso de la problemática, en un semestre se puede cubrir tan sólo una selección limitada de temas de mayor relevancia, sobre los cuales existe algún grado de consenso. El estudio de temas más controvertidos o más complicados se deja para cursos más avanzados.  

El estudio de las finanzas internacionales es parte de la formación internacional de los ejecutivos y los empresarios, importante en vista de la creciente globalización de la economía. El conocimiento de las finanzas internacionales permite al ejecutivo entender la forma en que los acontecimientos internacionales pueden afectar su empresa y qué medidas deben tomarse para evitar los peligros y aprovechar las oportunidades que ofrecen los cambios en el entorno internacional. La formación internacional permite a los ejecutivos y empresarios anticipar los eventos y tomar las decisiones pertinentes antes de que sea demasiado tarde.  

Debido a que el entorno financiero es crecientemente integrado e interdependiente, los acontecimientos en países distantes pueden tener un efecto inmediato sobre el desempeño de la empresa. Una caída del índice bursátil de Nueva York (Dow Jones) contribuye a una baja del Indice de Precios y Cotizaciones (IPC) de México y una consecuente alza de las tasas de interés. Una devaluación en Tailandia puede provocar un retiro generalizado de los capitales de los mercados emergentes y una presión contra el tipo de cambio en México.  

Aun las empresas que operan exclusivamente dentro de las fronteras nacionales no pueden escapar a los cambios en el entorno internacional. Una apreciación de la moneda nacional aumenta la competencia extranjera en el mercado interno. Una política monetaria restrictiva en Estados Unidos aumenta las tasas de interés en dólares y consecuentemente los costos de financiamiento en otros países. Todas las variables económicas son influenciadas por los desarrollados en los mercados internacionales: tipos de cambio, tasas de interés, precios de los bonos, precios de las acciones, precios de las materias primas, presupuesto del gobierno, cuenta corriente, etcétera. 

3.5.1  Finanzas internacionales estratégicas.

Regímenes de tasas cambiarias: Este es un sistema de régimen bajo el cual se fijan las tasas de cambio. Existen diversos mecanismo de mercado para establecer tasas cambiarias (por ejemplo, las tasas para las cuales una moneda puede cambiarse por otras), pero existen dos extremos posibles, las tasas cambiarias fijas y flotantes.  

Tasas cambiarias fijas: Estas implican que el gobierno está de acuerdo en mantener los cambios monetarios a una tasa particular con respecto a otras monedas, e intervenir en mercados de divisas si la tasa variara mucho. El Sistema Monetario Europeo es un ejemplo de régimen de tasa cambiaria fija.  

Tasas cambiarias flotantes: Esto implica que las tasas de cambio las determinan las monedas extranjeras, que a su vez, las determinan las tasas de intereses y expectativas de tasas de inflación, además de crecimiento económico.  

El sistema actual: La determinación de tasas cambiarias es actualmente una mezcla de tasas fijas y flotantes. La mayoría de las monedas del mundo están sujetas, ya sea a una moneda de reserva (como el dólar, el franco suizo o la libra esterlina) o a una unidad (alguna moneda compuesta determinada independientemente). Otras tasas cambiarias (como el dólar estadounidense, la libra esterlina) flotan libremente con inversión ocasional de los países más desarrollados para estabilizar los mercados.  

El mercado de divisas: El mercado de divisas no tiene una ubicación física como una Bolsa de Valores, sino conducida por teléfono, cable y vídeo entre los departamentos comerciales de grandes bancos, negociadores y corredores de divisas.  

Existen Dos tipos básicos de transacciones dentro del mercado de divisas: transacciones al contado donde el verdadero intercambio físico de monedas se lleva a cabo inmediatamente (estos es, dos días después), una vez realizado el trato y las transacciones a futuro, donde el intercambio físico monetario no se lleva a cabo sino hacia dicha fecha. Así, existen tasas de contado y tasas a futuro. La disponibilidad de éstas permite a la multinacional eliminar los aspectos cambiarios de la transacción. Si una multinacional del Reino Unido requiere %5 millones de dólares en un lapso de seis meses, puede esperar y comprarlos a la tasa de contado de seis meses o, alternativamente, podría hacer un contrato a futuro, lo cual fija el número de libras esterlinas necesarias para comprar los $5 millones de dólares.  

Mercado de cambio: Sistema a través del cuál se compran y venden las diferentes monedas nacionales. 

Propósito del mercado de divisa: Posibilitar la transferencia del poder de compra expresado en una moneda hacia otra moneda. 

 Objetivo del Mercado de divisa: Facilitar el intercambio de una moneda por otra. 
Pronóstico de tasas cambiarias: El éxito del pronóstico de tasas de cambio es incierto al grado que sus mercados de divisas son eficientes, y el elemento relacionado del régimen de tasa cambiaria. Si las tasa cambiarias flotan libremente y el mercado es eficiente por completo, entonces se esperaría que el beneficio neto de utilizar un servicio de pronósticos sea nulo. Sólo si los mercados de divisas no reflejan toda la información disponible, o si los gobiernos intervienen sistemáticamente en los mercados, puede haber beneficios al utilizar pronósticos. 

Parecería que los gobiernos intervienen frecuentemente para lograr una tasa cambiaria deseada y que, por lo tanto, las multinacionales intentarán con los pronósticos o consultores especializados en esta área.  

Para pronosticar tasa de cambio se utilizan dos técnicas básicas y éstas se pueden distinguir por el tipo de conjuntos de información usados para generar el pronóstico. La primera se basa en los movimientos de precios del pasado para generar pronósticos de movimientos de precios futuros. La segunda se basa en datos económicos (por ejemplo, la balanza de pagos) para generar pronósticos de tasas cambiarias futuras. Estos datos pueden integrarse dentro de un modelo económico o, alternativamente, puede analizarlo un economista experimentado para elaborar un pronóstico. Muchos servicios comerciales de pronósticos pueden combinar aspectos de ambas propuestas.  

Riesgo de divisas: Este es el riego que va unido a las fluctuaciones en tasa cambiarias, que afectan el desempeño de la multinacional. Una clasificación triple se aplica a la exposición de divisas.  

Exposición de traslado: Movimientos importantes en las tasas cambiarias pueden afectar de manera adversa (o favorable) la declaración financiera (por ejemplo, la hoja de balance o la declaración de ingresos) de la multinacional y su efecto se conoce como exposición de traslado.  

Para compilar declaraciones financieras consolidadas, la multinacional necesita trasladar, o replantear, las cuentas se subsidiarias extranjeras y empresas asociadas denominadas en monedas extranjeras respecto a la moneda local reportada. El traslado de moneda extranjera es, por lo tanto, un proceso que comprende redeclaraciones estimadas, no el intercambio monetario de una moneda por otra. Esto representa un problema único de mayor significado para las multinacionales.  

Exposición por transacción: Cuando una compañía exporta o importa mercancías, generalmente habrá un retraso entre recibir/ enviar facturas denominadas en moneda extrajera y el pago/recepción de efectivo. Durante este periodo, la empresa tiene una exposición por transacción, ya que la cantidad trasladada de moneda extranjera puede fluctuar entre la fecha de la factura y la fecha de pago. Las divisas denominadas activo monetario a corto plazo y el pasivo constituyen una posible medida de activos expuestos.  

Exposición económica: La exposición económica puede definirse como los efectos de variaciones de tasas cambiarias en el flujo de efectivo de la multinacional. Como tal, la exposición por transacciones es un subconjunto de la exposición económica, en tanto que la exposición por traslado es una consideración más que un concepto de flujo de efectivo.  

Una variación en las tasas cambiarias que tiene un impacto competitivo en la multinacionales un ejemplo de exposición económica. Por ejemplo, las multinacionales asiáticas que confían principalmente en las exportaciones para llegar al mercado estadounidense, podrían afectarse adversamente por la fuerza de sus monedas locales (el yen japonés, el won de Corea del Sur, el nuevo dólar de Taiwán) contra el dólar estadounidense, mientras debilitan su competitividad de exportaciones que podría aumentar la penetración de importaciones en su mercado local. Este impacto competitivo es el que domina las discusiones de exposición económica.  

3.5.2  Administración de riesgos para variaciones de tasas cambiarias.  

Administración de exposición por transacción: Las exposiciones por transacciones (que surgen, por ejemplo, de una moneda extranjera denominada por cobrar) pueden inmunizarse o "protegerse" mediante el uso de técnicas tanto externas (adoptando posiciones en mercados financieros) como internas (modificaciones a exposiciones dentro de la empresa).  

Técnicas externas: Las técnicas externas clásicas son utilizar contratos a futuro o la solicitud y el otorgamiento de préstamos de divisas. Como tales, equivalen a técnicas para alterar la denominación de activos y pasivos monetarios. Otras técnicas podrían incluir el uso de intercambios de divisas, futuros y opciones. Los exportadores deberían examinar también la disponibilidad de esquemas aseguradores del gobierno para protegerse contra fluctuaciones monetarias.  

Técnicas internas: Estas incluyen la utilización de ajuste o igualación, avance o demora y riesgos de altibajos cambiarios para los clientes o proveedores. Estas están tan clasificadas porque no utilizan los mercados financieros externos.  

Administración de exposición económica: Las estrategias consisten en tratar de reducir la exposición de productos a la competencia de precios de productores extranjeros, a la vez que se intenta incrementar las oportunidades para alterar las localizaciones de origen y producción para minimizar costos.  

Por ejemplo los productores de autos de lujo alemanes exportan una alta proporción de su producción a Estados Unidos. Las fluctuaciones en las tasas de cambio del dólar respecto al marco alteran en forma drástica la rentabilidad de BMW y Mercedez Benz. Estas compañías podrían enfatizar la exclusividad y singularidad de sus productos, o trasladar su producción a Estados Unidos como una alternativa, para asegurar una estabilidad entre su base de costos y la base de ingresos. En este caso, el efecto de "país de origen" puede impedir la segunda como una opción viable, aunque para otros productos donde su impacto no es material (por ejemplo, artículos electrónicos de consumo básico), entonces ésta es una respuesta viable.  

Los Bancos Centrales de los países son  los que tienen a su cargo el control y gestión de sus reservas, y la intervención en el sistema según las políticas monetarias internas. 
· Los Bancos comerciales son intermediarios de agentes comerciales cuando demandan u ofrecen divisas como consecuencia de las operaciones de importación y exportación o de inversiones financieras. 
· Intermediarios no comerciales, son los que ponen en contacto a oferentes y demandantes (broker).

· Otros Participantes: 

· Importadores: Necesitan divisas para pagar las mercancía que importan.
· Gerente de dinero: Compran y venden acciones y bonos extranjeros.
· Compañías Multinacionales: Invierten en instalaciones y venden mercancías en mercados extranjeros. 
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3.5.3  El proceso de desarrollo en las Finanzas Internacionales.
El desarrollo económico es sólo una parte del progreso a que aspira el hombre. El verdadero progreso requiere de un ambiente adecuado para que el hombre pueda satisfacer sus aspiraciones tanto materiales como espirituales.

El proceso de desarrollo se sustenta en cuatro fuerzas básicas:

1. La población. 

2. La formación de capital.

3. La tecnología.

4. Los recursos naturales. 

De la combinación y aprovechamiento que se haga de estas cuatro fuerzas, dependerá el éxito del proceso. 

El proceso de desarrollo demanda cambios fundamentales, adoptando sistemas de trabajo que garanticen la estabilidad nacional. La estrategia para llevar a cabo un programa de desarrollo, dependerá de la propia problemática, circunstancias y estado de crecimiento que tenga cada país.

Hasta hace unos años, se ha entendido desarrollo como el progreso económico y social de los pueblos. Por esos decimos que un país está desarrollado cuando produce muchos bienes y esto se mide con el Producto Nacional Bruto, PNB.  

Desarrollo sostenible.- Es el que une al progreso económico y social el cuidado del ambiente con especial atención a mantener un planeta que sea habitable sin problemas por nuestros descendientes. 

Algunos de los índices que miden este progreso son: 

1. Esperanza de vida: Son los años que viven, de media, las personas. Durante muchos años la esperanza de vida se mantuvo alrededor de los 30 años y todavía a comienzos de siglo estaba entre los cuarenta y los cincuenta años en los países más avanzados. En este momento se sitúa alrededor de los setenta y cinco años y sigue creciendo. Incluso en los países más pobres la esperanza de vida ha crecido en 15 o 20 años desde los años 1950 a la actualidad, con incrementos espectaculares en los últimos años en algunos países como China. 
El descenso de la mortalidad infantil ha sido uno de los factores que más ha influido en el aumento de la esperanza de vida, pero en general, todos los campos de la salud y la higiene han experimentado un gran avance. 
2. Mortalidad infantil: En los siglos XVII y XVIII morían más de 200 niños de cada mil que nacían y todavía a principios de siglo, en los países más desarrollados, morían más de cien. En la actualidad son normales en muchos países cifras de menos de 10 muertes por cada mil niños que nacen. 
3. Proporción de personas que trabajan en la agricultura: La proporción de trabajadores que se dedica a la agricultura es un índice sencillo pero muy eficiente del nivel de vida de un país. Cuando la mayoría de la población debe trabajar en el campo, como sucedía hace sólo doscientos años, se podían producir muy pocos bienes que no fueran agrícolas y ganaderos. En la actualidad, en los países industrializados, únicamente alrededor de un 2% de la población se dedica a las tareas agrícolas.  
4. Materias primas: Las materias primas como los minerales, petróleo, carbón, etc. son imprescindibles para el hombre. Es muy antigua la preocupación por su agotamiento. La realidad es que por ahora no se han cumplido las predicciones pesimistas y el suministro de metales y combustibles ha estado asegurado. Prueba de ello es que los precios han disminuido o se han mantenido estables en casi todos los metales y en el petróleo, aunque con oscilaciones a veces muy fuertes como la del petróleo en la década de 1970, cuando los países exportadores se pusieron de acuerdo en encarecerlo. 
5. Alimentos: A pesar del aumento de población la alimentación ha sido cada vez mejor y más barata a lo largo de las últimas décadas. Una buena prueba de la mejoría en la alimentación es el aumento de la estatura media en todos los países industrializados, teniendo en cuenta que la estatura depende de una nutrición rica en proteínas y equilibrada. 
6. Nivel de vida: Es muy difícil medir su valor. En realidad es una combinación de muchos factores, entre los cuales los que tienen que ver con la salud, la esperanza de vida, la higiene y la alimentación, se consideran de especial interés. Con estos criterios es claro que el nivel de vida ha mejorado en todo el mundo. En los países ricos a más ritmo que en los pobres en casi todo, exceptuando la esperanza de vida; pero en los pobres también mejora. 

“Llegará un día en el que las naciones serán juzgadas no por su poderío militar o económico, ni por el esplendor de sus ciudades y sus edificios públicos, sino por el bienestar de sus gentes: por sus niveles de salud, nutrición y educación; por sus oportunidades de lograr la justa recompensa a sus esfuerzos; por su capacidad para participar en las decisiones que afectan a sus vidas; por el respeto de las libertades civiles y políticas; por como se cuida a los más débiles; y por la protección que se da a las mentes y cuerpos en desarrollo de sus niños". UNESCO.

CAPITULO IV

4 Características sobre los tratados comerciales.

4.1 Introducción.
El mundo esta cambiando, las necesidades de los países no son las mismas que hace 30 años, el mercado se esta convirtiendo altamente competitivo pero ahora las empresas no solo deben luchar por posicionarse dentro de su mercado nacional, sino que también deben de estar preparados para enfrentarse a fuertes bloques comerciales consolidados no de una o dos empresas sino ahora apoyados por toda una región geográfica.

El fenómeno de la Globalización a obligado a los diferentes países a consolidarse en grupos para así poder proteger su economía y productos, por medio de diferentes tratados comerciales buscan resguardarse de ser absorbidos dentro mercado mundial, dada estas nuevas necesidades y viendo por el bienestar de cada nación se fueron conformando organizaciones que resguardan los intereses de estos bloques de países para así poder legislar y evitar conflictos internacionales.
Los Tratados son las más antiguas instituciones del Derecho Internacional, se remontan antes de nuestra era a Mesopotámica y a Egipto.

La inserción y consolidación en el caso de México a la economía global es un objetivo fundamental para propiciar el crecimiento de la industria y los servicios que facilite el acceso a mejores niveles de vida para la población. Con la ampliación de la UE, la red de tratados de libre comercio de México con el mundo tiene una cobertura de 43 países, con un mercado de más de 1,300 millones de consumidores potenciales.

La celebración de los acuerdos comerciales ha tenido un impacto en el crecimiento del comercio exterior mexicano, en los últimos cinco años las exportaciones han crecido en 5.1 por ciento, en tanto que las importaciones lo han hecho por debajo de ese porcentaje, en particular se registra un fuerte incremento comercial con EE.UU que alcanza los 300 mil millones de dólares en el año de 2005, con un saldo comercial favorable de cerca de 60 mil millones de dólares.
México es sin duda un país con importante número de Tratados de Libre Comercio en el mundo. La red de Tratados de Libre Comercio de México con más de 43 países, en tres continentes, representa una oportunidad única para el comercio exterior y para la inversión, ya que abre una puerta de acceso a un mercado potencial de más de mil millones de consumidores, que representa dos terceras partes de las importaciones mundiales y 75 por ciento del PIB mundial. 

Los acuerdos comerciales firmados por México han creado un marco jurídico que ofrece certidumbre a los agentes económicos, incluyendo exportadores, inversionistas y consumidores. 
4.2  Organización mundial de comercio.

La Organización Mundial del Comercio, OMC (en inglés WTO: World Trade Organization), es una agrupación de países creada fuera del ámbito de influencia de las Naciones Unidas, con la función de establecer las normas y regir el comercio internacional. 
La misión de la OMC, según sus inspiradores, es facilitar a las empresas productoras de bienes y servicios y a los exportadores e importadores, el desarrollo de su actividad comercial internacional, removiendo los obstáculos internos de los países miembros y garantizando que el comercio circule con la mayor libertad y previsibilidad posible. 
La OMC desempeña las siguientes funciones para el comercio internacional:
· Sirve de foro para negociaciones y acuerdos comerciales entre los Estados miembros;
· Administra la ejecución de los acuerdos comerciales;
· Trata de resolver las diferencias comerciales entre países;
· Supervisa las políticas comerciales nacionales para que se ajusten al cumplimento de lo acordado.
El libre comercio regido por la OMC se basa en dos normas principales con un objetivo común: la no discriminación entre las empresas de los países miembros para el comercio de productos y servicios. Estas reglas son la Nación Más Favorecida y el Trato Nacional.
La Organización Mundial del Comercio (OMC) es el único órgano internacional que se ocupa de las normas que rigen el comercio entre los países. Su núcleo está constituido por los Acuerdos de la OMC, que han sido negociados y firmados por la mayoría de los países que participan en el comercio mundial. Estos documentos establecen las normas jurídicas fundamentales del comercio internacional. Son esencialmente contratos que obligan a los gobiernos a mantener sus políticas comerciales dentro de límites convenidos. Aunque son negociados y firmados por los gobiernos, su objetivo es ayudar a los productores de bienes y de servicios, los exportadores y los importadores a llevar adelante sus actividades. 

El propósito primordial del sistema es ayudar a que las corrientes comerciales circulen con la máxima libertad posible, siempre que no se produzcan efectos secundarios desfavorables. Esto significa en parte la eliminación de obstáculos. También significa asegurar que los particulares, las empresas y los gobiernos conozcan cuáles son las normas que rigen el comercio en todo el mundo, dándoles la seguridad de que las políticas no sufrirán cambios abruptos. En otras palabras, las normas tienen que ser "transparentes" y previsibles. 

Como los acuerdos son redactados y firmados por la comunidad de países comerciantes, a menudo después de amplios debates y controversias, una de las funciones más importantes de la OMC es servir de foro para la celebración de negociaciones comerciales. 

El tercer aspecto importante de la labor de la OMC es la solución de diferencias. Las relaciones comerciales a menudo llevan aparejados intereses contrapuestos. Los contratos y los acuerdos, inclusive los negociados con esmero en el sistema de la OMC, a menudo necesitan ser interpretados. La manera más armoniosa de resolver estas diferencias es mediante un procedimiento imparcial, basado en un fundamento jurídico convenido. Este es el propósito que inspira el proceso de solución de diferencias establecido en los Acuerdos de la OMC. 

La OMC nació el 1º de enero de 1995, pero su sistema de comercio tiene casi medio siglo de existencia. Desde 1948, el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) ha establecido las reglas del sistema. 

Poco después, el Acuerdo General dio origen a una organización internacional no oficial, de facto, también conocida informalmente como el GATT, y a lo largo de los años el GATT evolucionó por medio de varias rondas de negociaciones. 

El GATT se había ocupado principalmente del comercio de mercancías, la OMC y sus Acuerdos abarcan actualmente el comercio de servicios, y las invenciones, creaciones y dibujos y modelos que son objeto de transacciones comerciales (propiedad intelectual). 

Los Acuerdos de la OMC son extensos y complejos porque se trata de textos jurídicos que abarcan una gran variedad de actividades. Tratan de las siguientes cuestiones: agricultura, textiles y vestido, servicios bancarios, telecomunicaciones, contratación pública, normas industriales, reglamentos sobre sanidad de los alimentos, propiedad intelectual y muchos temas más. Ahora bien, todos estos documentos están inspirados en varios principios simples y fundamentales. Estos principios son la base del sistema multilateral de comercio. 
El sistema de comercio debe ser no discriminatorio; un país no debe discriminar entre sus interlocutores comerciales (se concede a todos, de forma igualitaria, la condición de "nación más favorecida"o NMF); y tampoco debe discriminar entre sus propios productos, servicios o ciudadanos y los productos, servicios o ciudadanos extranjeros (se les concede el "trato nacional"). Más libre; los obstáculos se deben reducir mediante negociaciones. 
Previsible; las empresas, los inversores y los gobiernos extranjeros deben confiar en que no se establecerán arbitrariamente obstáculos comerciales (que incluyen los aranceles, los obstáculos no arancelarios y otras medidas); un número creciente de compromisos en materia de aranceles y de apertura de mercados se "consolidan" en la OMC. Más competitivo, se desalientan las prácticas "desleales", como las subvenciones a la exportación y el dumping de productos a precios inferiores al costo para ganar partes de mercado. Más ventajoso para los países menos adelantados, dándoles más tiempo para adaptarse, una mayor flexibilidad y privilegios especiales.
Todos los países miembros de la OMC tienen las mismas ventajas a la hora de comerciar. Ningún país puede favorecer a otro en particular y las condiciones más ventajosas serán las generales para todos. Fundamentalmente, esta norma concede soberanía a los proveedores corporativos de servicios provenientes de todos los demás países miembros, garantizando que los gobiernos anfitriones les proporcione un trato de favor. La norma se aplica a todos los productos y servicios e impide a cualquier país, gobierno regional o local, limitar las actividades de las empresas extranjeras, aunque estas incumplan los mínimos derechos sociales, normas laborales o medioambientales.
Todas las mercancías y servicios deben ser tratados igual que los productos y servicios nacionales, sin ningún tipo de discriminación. Si un Estado da facilidades a la producción nacional, tiene que actuar del mismo modo con el resto de las empresas que operan dentro de ese país, aunque sean extranjera. Esta norma impide a los gobiernos favorecer y fomentar sus propios sectores productivos y de servicio nacionales contra las empresas transnacionales. 
La OMC parte del supuesto de que existe una relación estadística indudable entre un comercio más libre de mercancías, capitales y servicios y el crecimiento económico para todos. Según esto las políticas comerciales liberales, que permiten la circulación sin restricciones de bienes y servicios, multiplican los beneficios que reporta el generar los mejores productos con el mejor diseño y al mejor precio. La otra alternativa es la protección contra las importaciones y las constantes subvenciones oficiales que, según la OMC, conduce a la creación de empresas desmesuradas e ineficientes que suministran a los consumidores productos anticuados y carentes de atractivo. Si los gobiernos aplican estas políticas, los mercados se contraen y la actividad económica mundial se reduce. Por ello la OMC se esfuerza en impedir trayectorias "contraproducentes y destructivas" hacia el proteccionismo, entendiendo como posibles "barreras no arancelarias al comercio" asuntos como la protección social, a los trabajadores, a las empresas nacionales, al medioambiente o la diversidad cultural.
Pero la realidad no hace más que confirmar que el mundo está cada vez está más polarizado y que la liberalización tiene como resultado el agravamiento de las desigualdades sin solucionar problemas como el hambre, aunque la producción de alimentos sea suficiente para todos, o la pobreza. Mientras, se estima que los ingresos de 2.600 millones de personas en el mundo son equivalentes a los que poseen 358 oligarcas. Por tanto, la liberalización del comercio de bienes y servicios acentúa la diferencia de rentas entre los países ricos y pobres, dado que estos últimos no pueden competir en igualdad de condiciones por sus retrasos estructurales en tecnología y educación. 
La OMC considera su actividad, la regulación del comercio mundial, como un asunto puramente técnico, una cuestión de expertos en la cual los ciudadanos y los gobiernos democráticos poco o nada deben decir. De este modo los países de la OMC no pueden restringir o prohibir la entrada de productos fabricados por niños y niñas en régimen de esclavitud a efectos prácticos, ni pueden excluir de los concursos públicos a las empresas que imponen este régimen, pues la OMC ha dictado que no se pueden "discriminar" empresas ni productos sobre la base del "modo en que estos se producen". El cuestionamiento de la intervención de los Estados a los movimientos de productos, servicios y capital es el colofón a las doctrinas a favor de la privatización y desregulación laboral promovidas por el Fondo Monetario Internacional y el Banco Mundial, que pregonan la venta de las empresas públicas, limitar el poder de los sindicatos, el descenso de la presión fiscal sobre las rentas de capital y reducir las políticas redistributivas.
Bajo la OMC se está creando un sistema global de reglas de obligado cumplimiento donde las corporaciones transnacionales tienen todos los privilegios, los gobiernos tienen todas las obligaciones, y donde la democracia queda debilitada. Esta organización pretende subordinar a sus reglas los derechos sociales, la protección del medio ambiente y las necesidades básicas. Este sistema de "libre comercio" ha minado las formas de vida de campesinos, pueblos indígenas, jornaleros, obreros y en general, de los pobres y clases medias de todas partes del mundo.
4.3    Tratado de Libre Comercio de América del Norte.
4.3.1 Antecedente del TLCAN.
Ante este acuerdo, el gobierno mexicano comenzó el planeamiento de un programa propio que más tarde introduciría las industrias maquiladoras en el norte de México. Las maquiladoras son básicamente fabricas de capital extranjero (principalmente estadounidense) ubicadas casi en su totalidad a lo largo de la frontera mexicana y se caracterizan por la diversidad de productos que producen, abarcando desde la industria textil hasta la química, pasando por componentes electrónicos, maquinarias y repuestos para automotores. (Véase Maquiladora). El "programa de maquiladoras", fue impulsado por el gobierno mexicano como respuesta al cierre del programa de Braceros, por el cual se autorizaba a trabajadores agrarios mexicanos a realizar trabajos temporales legalmente en territorio estadounidense. El cierre del programa de Braceros acarreó una fuerte crecida de la desocupación en la zona fronteriza de México razón por la cual antes de culminar el año 1965, se puso en marcha el nuevo programa.

Para México el Tratado de Libre Comercio de América Norte (TLCAN) forma parte de una política económica integral de estabilización macroeconómica y ajuste estructural que se emprendió en 1982 con el propósito de controlar la inflación e impulsar un crecimiento sustentable de la economía. En el contexto del enfoque predominante de su política comercial, se considera que los sectores como de agricultura, deben adaptarse a los cambios en el régimen de la política económica, especialmente en lo que respecta a la apertura frente a la competencia internacional. 

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), entre México, Estados Unidos y Canadá se acordó el 7 de octubre de 1992, y entró en vigor el 1 de enero de 1994. El TLCAN establece formalmente una zona de libre comercio entre los tres países en conformidad con el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), hoy conocida como Organización Mundial de Comercio (OMC). El objetivo general de este tratado es formar una Zona de Libre Comercio, estableciendo reglas claras y permanentes para el intercambio comercial que permita el incremento del flujo comercial e inversión, así como nuevas oportunidades de empleo y mejores niveles de vida. Entre sus objetivos específicos destaca el eliminar obstáculos al comercio y facilitar la circulación transfronteriza de bienes y servicios, reducir la vulnerabilidad de las exportaciones y fortalecer la industria nacional mediante un sector exportador sólido y competitivo. También destaca su innovador rubro en propiedad intelectual, el cual promueve la protección de descubrimientos, inventos, patentes y marcas, así como al origen geográfico del producto. 
4.3.2   Objetivos del TLCAN.

· Eliminar fronteras para comercializar, y facilitar el cruce por las fronteras del movimiento de servicios entre los territorios de los países miembros. 

· Promover condiciones de competencia en el área del libre comercio. 

· Proporcionar protección y aplicación de derechos intelectuales en cada país. 

· Crear procedimientos de la implementación y aplicación de este acuerdo, para su administración conjunta, así como la resolución de problemas. 

· Establecer una estructura más trilateral, regional, y multilateral de cooperación para extender y aumentar los alcances de este acuerdo. 

· Eliminar barreras al comercio entre Canadá, México y Estados Unidos, estimulando el desarrollo económico y dando a cada país signatario acceso a sus respectivos mercados. 

· Eliminar obstáculos al comercio y facilitar la circulación fronteriza de bienes y servicios con la excepción de personas entre territorios de las partes firmantes (países involucrados). 

· Aumentar sustancialmente las oportunidades de inversión en los territorios de las partes.]] 

4.3.3   Reglas de origen del TLCAN.

El TLCAN prevé la eliminación de todas las tasas arancelarias sobre los bienes que sean originarios de México, Canadá y Estados Unidos, en el transcurso de un periodo de transición. Para determinar cuáles bienes son susceptibles de recibir trato arancelario preferencial son necesarias las reglas de origen. Las disposiciones sobre las reglas de origen contenidas en el tratado están diseñadas para:

· Asegurar que las ventajas del TLCAN se otorguen sólo a bienes producidos en la región de América del Norte y no a bienes que se elaboren 

· Establecer reglas claras y obtener resultados previsibles. Reducir los obstáculos administrativos para los exportadores, importadores y productores que realicen actividades comerciales en el marco del Tratado. 

· Eliminar restricciones no arancelarias según convenga. 

4.3.4  Barreras arancelarias y no arancelarias del TLCAN.

Una de las partes centrales de este marco regulador del comercio de bienes es el programa de desgravación arancelaria, mediante el cual se plantea la eliminación progresiva de los aranceles sobre bienes originarios, de acuerdo con unas listas de desgravación.

· La categoría A corresponde a la entrada libre de derechos cuando entra en vigor el Tratado. 

· La categoría B mediante la cual se prevea la eliminación del arancel en 5 etapas anuales, es decir que la eliminación del arancel en un período de 5 años. 

· La categoría C prevé que linealmente el arancel va a llegar a cero en un período de 10 años. 

· La categoría D que incorpora todos aquellos bienes que estaban exentos del pago de aranceles y que van a continuar así, por ejemplo todos aquellos productos mexicanos que se benefician de SGP (Sistema Generalizado de Preferencias Arancelarias) en los Estados Unidos o de un sistema preferencial en Canadá. 

· La categoría E que tiene una desgravación en 15 años para productos especiales, por ejemplo el jugo de naranja en Estados Unidos, el maíz y frijol en México. 

4.3.5  Expectativas del TLCAN.

A casi 16 años de distancia, las expectativas del TLCAN a niveles nacional y regional están lejos de cumplirse a cabalidad. Si bien el flujo de mercancías se triplica, al igual que los montos de inversión extranjera directa (IED), otras variables como el crecimiento del era y del empleo, el catching-up tecnológico, la convergencia en los niveles salariales, etc., no han registrado las trayectorias esperadas; por el contrario, se ha ampliado la brecha de México respecto de Estados Unidos, el país mas dinámico del acuerdo, si duda.

Por otro lado existen voces en relación a que hay muchos datos que pueden hacer quedar mal al TLCAN, es decir, que las expectativas iniciales para dicho acuerdo eran enormes, por ejemplo se manejo que crearían cientos de miles de empleos nuevos en EUA, convertir el déficit comercial con México en un superávit, y eliminar la inmigración ilegal. Ciertamente los resultados han estado muy lejos. El déficit comercial se amplió, se han perdido 3 millones de empleos de manufactura y la inmigración no ha mejorado. Pero no está claro que de todo eso es atribuible al TLCAN. Al respecto se comenta que lo que ha fallado no es el TLCAN, sino toda una política económica que pretendió el crecimiento por el camino de la exportación

Pero también hay quienes están a favor TLCAN, por otro lado, hablan de un de crecimiento, drásticas caídas del desempleo general, y exportaciones récord. El comercio exterior es hoy en día un 27% de la actividad económica de EUA, cuando en 1993 era apenas 20%. Y las exportaciones a países donde existe tratado de libre comercio aumentaron más rápido que hacia otros países.

Más sin embargo, calcular el impacto exacto del TLCAN no es sencillo. Por ejemplo, los aranceles que pagan los productos de EUA en México cayeron de 12% en 1993 a 1.8% después del TLCAN (en promedio). Sin embargo, un impacto mucho mayor lo tuvieron las garantías a la inversión que ofreció México, así como la apertura de sectores clave a empresas extranjeras. 

Esto impactó por ejemplo a la industria automovilística de EUA, que pudo construir numerosas plantas de ensamblaje, pagando sueldos menores y que estaban muy cerca del país. Otra industria severamente afectada en EUA es la textil. Por el contrario, en el área agrícola, el impacto fue completamente positivo, las exportaciones se triplicaron.
Otros autores sostienen que, el futuro del TLCAN a estas alturas por lo menos es incierto. Sobre todo por aquella declaración electorera del actual presidente de los E. U. cuando sostuvo; “Es un acuerdo que definitivamente no es bueno para Estados Unidos” sobre todo para congraciarse precisamente con el segmento del electorado más afectado por una pérdida masiva de empleos que se percibía equivocadamente como resultado directo del TLCAN y no de la globalización. 

Para México, la perspectiva de una renegociación resultaba igualmente sombría y las reacciones en muchos sectores así lo indicaron. Pero pareciera que, pocos parecen haber tomado en cuenta el factor electorero de la sugerencia del entonces candidato Obama. Aun cuando se sabe que la relación de EU con México es clave, pues nuestras exportaciones a EU representan un tercio de la producción total del país.

Hay dos cosas que se tiene que analizar. Una que E. U., ya descartó la idea de renegociar el TLCAN y dos, que su estrategia en relación al Tratado estará limitada durante un futuro previsible a reiterar su mensaje sobre la conveniencia de actualizar los llamados acuerdos paralelos relativos a protección laboral y ambiental. Sobre todo, debido a la enorme caída en los volúmenes de comercio internacional y el proteccionismo interno.
4.4 Tratado de Libre Comercio con la UE.

4.4.1  Antecedentes.

Las relaciones de México con la Unión Europea han tenido varias etapas que se establecen en la siguiente cronología:
· En 1960 se establece la Misión de México ante la Comunidad Económica Europea ( CCE ).
· El 15 de Julio de 1975, México y la CEE firman el Acuerdo de Cooperación Económica y Comercial.
· El 26 de Abril de 1991, México y la Unión Europea firman el Acuerdo Marco de Cooperación.
· El 2 de Mayo de 1995 se emite la Declaración Conjunta Solemne entre México y la UE.
· Derivado de la declaración conjunta anterior, se buscó intensificar relaciones económicas y políticas, así como modificar el trato comercial desfavorable que habían enfrentado los exportadores mexicanos, por lo que se inicia un proceso de desgravación progresiva y recíproca. Derivado de esta declaración, el 8 de Diciembre de 1997 se crean dos instrumentos jurídicos entre la UE y México, la cual, estableció las bases para la negociación de servicios, movimientos de capital y pagos y propiedad intelectual.
· El Acuerdo de Asociación Económica, Concertación Política y Cooperación; y
· El Acuerdo Interino sobre Comercio y Cuestiones Relacionadas con el Comercio.
· El 14 de julio de 1998, se instaló el Comité Conjunto del Acuerdo Interino para iniciar la negociación comercial y después de 9 rondas de negociaciones, se acordó llegar a una etapa final con la firma del Tratado de Libre Comercio con la Unión Europea que inicia el 24 de Noviembre de 1999 y concluiría el 1 de Julio del 2000, fecha en la que se considera entrará en vigor el El Tratado de Libre Comercio Unión Europea-México (TLCUEM).

4.4.2   Objetivos del TLCUEM.

· Establecer un marco para fomentar el desarrollo de intercambio de bienes y servicios, incluyendo una liberación bilateral y profesional, progresiva y reciproca del comercio de bienes y servicios que tengan en cuenta determinados productos de sectores de servicios, y de conformidad con las normas pertinentes de la OMC de México y los países miembros de la Unión Europea.

· Eliminar barrera al comercio.

· Promover condiciones para una competencia justa.

· Incrementar las oportunidades de inversión.

· Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad intelectual.

· Establecer procedimientos para la aplicación del tratado y la solución de controversias.

· Fomentar la cooperación regional y multilateral.

· Dinamizar la actividad comercial y económica.

· General mayor empleo.

· Incrementar las oportunidades y alianzas estrategias para las empresas mexicanas.

4.3.3   Reglas de origen del TLCUEM.
El TLCUEM carece, como el TLCAN, de reglas de origen que le pudieran servir a México para estimular un proceso de industrialización basado en contenidos nacionales y el apoyo a las empresas mexicanas. México debió buscar en el TLCUEM la posibilidad de revertir la tendencia de maquilización y concretar un acuerdo que garantizara que las empresas mexicanas pudieran integrar partes y componentes, así como desarrollarse e insertarse en mejores condiciones al intercambio comercial con la Unión Europea creando mas y mejores empleos. 

Las reglas de origen, que determinan un bajo contenido nacional de los productos, no son compatibles con las necesidades de impulsar una política de industrialización en México. En el caso del TLCUEM basta con que el producto tenga un porcentaje de contenido de cualquiera de los países integrantes del tratado, para ser considerado originario.

Origen de las mercancías conforme al TLCUEM. Puntos por considerar para acreditar el origen: Quienes importen mercancías a territorio nacional originarias de un país miembro del Tratado de Libre Comercio entre la Unión Europea y México (TLCUEM) y pretendan aplicar preferencias arancelarias, deberán anexar al pedimento de importación el documento con el cual se demuestre el origen de las mercancías. Se piensa por lo general, que el único documento con el cual se puede demostrar el origen de las mercancías es el certificado de origen; sin embargo, el TLCUEM dispone otra forma de demostrar dicho origen; es el caso de la "Declaración en factura". Al respecto, se analizan las dos formas que hay para demostrar el origen de mercancías originarias de un país miembro del TLCUEM, a fin de que las personas interesadas en aplicar las preferencias arancelarias cumplan con las obligaciones previstas en las reglas y los anexos de la Resolución en Materia Aduanera de la Decisión número 2/2000 del Consejo conjunto del Acuerdo Interino sobre comercio y cuestiones relacionadas con el comercio entre Estados Unidos y la Comunidad Europea.

Quienes importan mercancías a territorio nacional están obligados a presentar ante la aduana, por conducto de un agente o apoderado aduanal, un pedimento en la forma oficial aprobada por la Secretaría de Hacienda y Crédito Público (SHCP); y a este pedimento se debe anexar (entre otra documentación) el documento con el cual se demuestre el origen de la mercancía para efectos de la aplicación de preferencias arancelarias, cuotas compensatorias, cupos, marcado de país de origen, etcétera. 

4.4.4  Expectativas del TLCUEM.
Las expectativas iniciales de los representantes del gobierno mexicano en cuanto al incremento de las exportaciones hacia los países de la Unión Europea y su mayor diversificación dentro de ésta no se han cumplido. Alemania, España, Gran Bretaña y Holanda son los principales mercados para los productos mexicanos, a los que se destina el 70.8% de las exportaciones totales hacia la UE.
La firma y entrada en vigor del Acuerdo Global generó expectativas no solamente en cuanto a las posibilidades de incrementar el comercio y las inversiones, sino también de constituirse en un instrumento para la cooperación económica y política entre México y los países de la UE y para el respeto y la promoción de los derechos humanos. Sin embargo, el Acuerdo privilegia las relaciones comerciales sin mención alguna a los aspectos sociales y culturales, a la equidad y, menos aún, a la equidad de género. Es necesario aclarar que lo que se considera el TLCUEM propiamente tal, se refiere a las dos Decisiones relacionadas con la liberalización de los servicios y las inversiones (Decisión 1) y con la liberalización del comercio de bienes (Decisión 2).

Tanto los representantes del gobierno mexicano como de la Comisión Europea auguraban que, a medida que se fueran eliminando las restricciones, se experimentaría un incremento sustancial del comercio entre México y los países que integraban la Unión Europea cuando se firmó el Acuerdo: Alemania, Austria, Bélgica, Dinamarca, España, Finlandia, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Portugal, Reino Unido y Suecia. Había expectativas de un incremento de las exportaciones mexicanas de productos agrícolas y semielaborados y de las exportaciones europeas de productos elaborados como maquinaria y material de transporte. 

Algunas de las expectativas esperadas son las siguientes: 
En cuanto aduanas: alcanzar el incremento de la eficiencia del funcionamiento de las aduanas relevantes para el comercio entre México y la UE, mejorar el intercambio de información y la cooperación entre las aduanas de México y la UE, y promover la formación y capacitación del personal de aduanas tanto a nivel de las autoridades, como del personal operativo. 

Normas técnicas: incrementar el conocimiento y entendimiento mutuo de las normas, reglamentos técnicos y procedimientos de evaluación de la conformidad entre los organismos gubernamentales, organismos nacionales de normalización, organismos de evaluación de la conformidad, entidades de acreditación, laboratorios y empresas; promover una mayor cooperación de todas las partes interesadas de México y de la UE, tanto en materia de normalización como en evaluación de la conformidad; y analizar la posibilidad de desarrollar criterios de equivalencias y/o acuerdos de reconocimiento mutuo entre las medidas y procedimientos de ambas partes en los principales sectores de interés para ambos mercados. 

Medidas Sanitarias y Fitosanitarias: en materia de salud animal, la sanidad vegetal y la inocuidad de los alimentos, incrementar el conocimiento y entendimiento mutuo y la cooperación entre los organismos sanitarios homólogos, para mejorar la transparencia, armonizar criterios, buscar equivalencia de los procedimientos de evaluación de la conformidad con la OMC y los estándares internacionales. 

Inversión: incidir en el fomento y facilitación de la realización de inversiones entre las partes, mejorar el intercambio de información entre las autoridades responsable, generar información estadística más confiable y detallada sobre las inversiones entre México y la UE, y facilitar y fomentar la transparencia de información sobre oportunidades, condiciones y trámites para invertir en México a nivel federal, estatal y municipal. 

Competencia: aumentar las capacidades institucionales y de recursos humanos de la Comisión Federal de Competencia (CFC), mejorar su entorno en sectores específicos, mejorar el conocimiento de las experiencias de Estados miembros de la UE en el dominio de la política de competencia, y promover una mayor sensibilización de la sociedad civil y organismos de gobierno relacionados con los diversos aspectos de la competencia. 

Protección al Consumidor: mejorar los niveles de protección de los consumidores mexicanos y europeos, mejorar el conocimiento de los respectivos sistemas de protección del consumidor y fomentar la cooperación entre autoridades y organizaciones de protección del consumidor de México y de la UE, y promover la formación y capacitación profesional y técnica del personal de la Procuraduría Federal del Consumidor (PROFECO). 

Propiedad Intelectual: aumentar la capacitación profesional y técnica del personal del Instituto Mexicano de la Propiedad Industrial (IMPI), reforzar el nivel de protección de los derechos de la propiedad intelectual de los operadores económicos europeos y mexicanos, mejorar el acceso a la información y la sensibilización tanto de los operadores económicos como del público en general sobre la importancia de la protección de los derechos de propiedad intelectual, y mejorar la eficiencia del funcionamiento y servicios ofrecidos por el IMPI. 

Información, Visibilidad y Comunicación: el tema transversal de información abarca las actividades de información, visibilidad y comunicación sobre el TLCUEM, sobre el aprovechamiento de las oportunidades que brinda el tratado y sobre las actividades del proyecto en general y de los diferentes componentes en particular, atendiendo las recomendaciones del “Manual de Visibilidad de la UE en las acciones exteriores”.
4.5 Otros tratados.
La inserción y consolidación de México a la economía global es un objetivo fundamental para propiciar el crecimiento de la industria y los servicios que facilite el acceso a mejores niveles de vida para la población. Con la ampliación de la UE, la red de tratados de libre comercio de México con el mundo tiene una cobertura de 43 países, con un mercado de más de 1,300 millones de consumidores potenciales. La celebración de los acuerdos comerciales ha tenido un impacto en el crecimiento del comercio exterior mexicano, en los últimos cinco años las exportaciones han crecido en 5.1 por ciento, en tanto que las importaciones lo han hecho por debajo de ese porcentaje, en particular se registra un fuerte incremento comercial con EE.UU que alcanza los 300 mil millones de dólares en el año de 2005, con un saldo comercial favorable de cerca de 60 mil millones de dólares.
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Tratado de libre comercio México-Chile: Desde la entrada en vigor del Acuerdo con Chile, el intercambio bilateral se ha mostrado con algunos altibajos. En 2005, las exportaciones mexicanas a Chile superaron los 665 millones de dólares, es decir 21 por ciento más que en el año anterior.
Entre los principales productos exportados están: automóviles y sus partes y máquinas, aparatos y material eléctrico, los cuales absorben el 48 por ciento del total exportado, le siguen las máquinas para el tratamiento de la información y medicamentos.

Tratado de Libre Comercio México-Triángulo del Norte: El Tratado de Libre Comercio México-Triángulo del Norte se firmo el 29 de Junio del 2000 y entro en vigor el 15 de marzo del 2001. El Triángulo del Norte comprende a Guatemala, Honduras y El Salvador en función de su integración económica. Más de la mitad de las exportaciones de México al Triángulo del Norte quedaron libres de arancel a la entrada en vigor del tratado, sumó los 2,800 millones de dólares.
Comercio México-Venezuela: En 2005, las exportaciones de productos mexicanos a Venezuela observan una fuerte recuperación al sumar más de 1,300 millones de dólares, con un crecimiento superior al cien por ciento. Los principales productos que se exportaron fueron: automóviles, máquinas para el tratamiento de la información, refrigeradores, lavadoras, aparatos receptores de televisión, es decir productos manufacturados de consumo, así como medicamentos y tubería de acero, principalmente.
Comercio México-Colombia: Durante 2005, las exportaciones de productos mexicanos a Colombia también se han multiplicado fuertemente, al elevarse casi 1.5 veces, alcanzando los 1,500 millones de dólares. Los principales productos que México exporta a este país son: aparatos receptores de T. V., aparatos transmisores de radio, computadoras, tractores, ácidos policarboxílicos, preparaciones capilares, mezclas de sustancias odoríferas, bombas y máquinas de lavado.

Tratado de libre comercio México-Costa Rica: El desarrollo del TLC con Costa Rica se ha visto con poco dinamismo por parte de las empresas mexicanas, a través de los años de su puesta en vigor. En el año 2005, es cuando se registra un repunte importante en las exportaciones mexicanas a este país al registrar un crecimiento de 21 por ciento, en relación con el año anterior. Los principales productos que se comercializaron fueron: receptores de televisión; cables (incluidos los coaxiales) y demás conductores; productos farmacéuticos, papel sanitario, cajas de plástico, poliéster, preparaciones para el pelo, principalmente. En tanto que Costa Rica ha incrementado fuertemente sus ventas hacia México, sobre todo de: circuitos integrados, máquinas de oficina, aceite de palma y asientos.

Tratado de libre comercio México-Bolivia: En 2005, crecieron las exportaciones mexicanas en 6.5%, alcanzando los 36 millones de dólares, entre los principales productos exportados están: partes para automóviles; poliacetales, los demás poliésteres y resinas epoxi; fibras sintéticas discontinuas, cardadas, peinadas para hilatura; preparaciones capilares; y polímeros de estireno en formas primarias. Las operaciones con este país han venido registrando incrementos, aunque el nivel de comercio es limitado.
Tratado de libre comercio México-Nicaragua: El tratado entró en vigor el primero en julio de 1998. En siete años las exportaciones de México a Nicaragua se habían incrementado 2.4 veces. Cabe señalar que en el año 2005, las exportaciones mexicanas aumentaron 1.6 veces, lo que muestra la dinámica de nuestras ventas hacia ese país. Los productos que destacan son: aceites crudos de petróleo o de mineral bituminoso; Hilos, cables (incluidos los coaxiales) y demás conductores; aparatos para corte, seccionamiento y protección, así como sus partes; compresores. Es un mercado pequeño pero las oportunidades que ofrece se continúan aprovechando.

Tratado de libre comercio México-Israel: El tratado entró en vigor en julio del 2000, las exportaciones mexicanas a Israel se vieron incrementadas en más de 60% en 2005, con un valor cercano a los 95 millones de dólares. Los precios del petróleo son los que han impactado en este comercio, al ser uno de los principales productos que se exporta. La baja en las importaciones de México procedentes de ese país se refleja en el comercio global al mantenerse una cifra similar a la del 2004, pero con una menor participación de Israel dentro del total del comercio global con el 80%.

Acuerdo de Asociación Económica (AAE) México-Japón: El Acuerdo de Asociación Económica entre México y Japón (AAE México-Japón) entró en vigor el 1º de abril de 2005. Este acuerdo se desarrolló tomando en consideración que Japón es productor y exportador de productos de alta tecnología e importa el 60% de su consumo de alimentos. Los vínculos en materia de cooperación entre México y Japón están orientados hacia ciencia y tecnología, educación y capacitación laboral e intercambio de expertos; así como estrechar lazos en asuntos turísticos, de agricultura, pesca y cooperación en medio ambiente.
Tratado de Libre Comercio México-Triángulo del Norte: El Tratado de Libre Comercio México-Triángulo del Norte se firmo el 29 de Junio del 2000 y entro en vigor el 15 de marzo del 2001. El Triángulo del Norte comprende a Guatemala, Honduras y El Salvador en función de su integración económica. Más de la mitad de las exportaciones de México al Triángulo del Norte quedaron libres de arancel a la entrada en vigor del tratado.
4.5  Tratados vs competitividad. 
“Firmar un tratado que no contemple la disparidad entre países es prácticamente firmar un acta de defunción de un empresario”, según Carmen Castellanos Gaytán.  

Hablar de competitividad y de los retos que enfrenta México a diario es ya casi una costumbre, sin embargo las políticas dirigidas a alcanzar niveles positivos en esta materia aún son pocas y pobres frente a las exigencias de la globalización.

Y en este sentido vemos que los tratados de libre comercio que México ha firmado con otras naciones han tenido ventajas, pero también desventajas que al paso de los años nos han mostrado que promover exportaciones y firmar convenios con países desarrollados pone, en muchas ocasiones, en serios problemas a los empresarios, en especial a los pequeños y medianos, debido a que muchos de estos están atorados tratando de vencer los obstáculos internos como son la tramitología, la falta de especialización y de estándares de calidad, dejándolos en franca desventaja frente a las naciones de primer mundo, quienes son con las que tenemos el mayor número de convenios.

Se necesita contar con una producción exportable, la cual en calidad y cantidad sean deseados y comprados por mercados externos a México.

Pero antes de enfocarse en generar asesoría y vehículos que puedan ayudar a los negocios a hacer comercio exterior, se tiene como prioridad crear un buen clima de negocios para los empresarios, que va desde reducir considerablemente la tramitología, así como crear fuentes de conocimiento y de recursos, para poder preparar, en su momento, a las pequeñas y medianas empresas (PYMES) para exportar.

Firmar un convenio o tratado comercial que no contemple la disparidad entre ambos países, y las estrategias para generar competitividad en el país con menores ventajas, es prácticamente firmar la acta de defunción de cualquier empresario, exporte o no.

Un reciente estudio del Banco Interamericano de Desarrollo, la consultora española IKEI y Fundes México, en resultados preliminares y en exclusiva para esta columna, revelaron que los Tratados de Libre Comercio suscritos por México con otras naciones, son muy desconocidos entre los empresarios, y sólo destaca el firmado con Estados Unidos, y en menor medida el de la Unión Europea.

Las PYMES, por su tamaño enfrentan más dificultades para exportar al no contar con una área especializada que les oriente sobre las disposiciones de dichos tratados, así como tienen problemas para cumplir con las reglas de origen (RDO).

Estudios recientes revelan que 28.6% de las empresas entrevistadas, utiliza más de dos TLC's, 42.2% de las grandes empresas y 15.2% de las PYMES.

En términos reales a lo que debe tender México es a desarrollar una oferta exportable basada en el conocimiento, que signifique sustentar nuestra competitividad en una estrategia de inversión en educación, capacitación y desarrollo y absorción de tecnología, a la vez que se promueva el grado de integración nacional de los bienes de exportación, disminuyendo en contraparte el contenido de insumos extranjeros. De esta manera se podrá incorporar a las pequeñas y medianas empresas como proveedores de las exportaciones.
Una tarea urgente es elevar el nivel educativo del país, para obtener niveles de vida comparables a los países desarrollados. Está demostrado que los países con fuerza de trabajo mas educada y más capacitada pueden hacer frente, de mejor manera, al libre comercio, porque obtienen mayores beneficios del incremento de la productividad que los trabajadores con menor calificación. Cada año de educación formal aumenta las probabilidades de incrementar la participación en la distribución del ingreso, en una economía en crecimiento, y a la vez, las economías para desarrollarse, requieren de una fuerza laboral calificada. En contra partida los empleos que se pierden debido a los procesos de apertura, son precisamente los menos calificados.

El proceso de globalización tiende a definir una nueva división del trabajo a esfera mundial, el cambio tecnológico está vinculado al abaratamiento de los costos por la mejor utilización de las comunicaciones y los transportes, con lo que se amplían los mercados al eliminar los obstáculos de tiempo y espacio. Esto facilita los flujos comerciales en las regiones; pero esa proximidad pudiera ser rebasada ante mejores ventajas, aun con mayores distancias entre los centros de producción y de consumo.

En la división global del trabajo se tenderá a concentrar la actividad productiva alrededor de los mercados de gran consumo en donde opere la producción tecnológicamente más desarrollada y sean centros de atracción, transfiriendo la localización del proceso productivo menos calificado a los países o regiones con menor desarrollo. Tendremos entonces dos mercados laborales; uno, consistente en fuerza laboral de alta calificación y otro en donde se desarrollen procesos más simples.

Por tanto, ante la globalización nos debemos anticipar a la demanda de trabajadores que generará el sector de la tecnología de la información y de las comunicaciones, y los trabajadores deberán tener los conocimientos para cambiar de empleo con rapidez, por los reemplazos que propician el surgimiento de nueva tecnología
La organización productiva que está emergiendo para su inserción en el mercado internacional, está basada en nuevas formas en los ámbitos de la microeconomía y de los sistemas, caracterizadas por:
· Cambios en la organización del trabajo y en el planteamiento de la producción a nivel de cada firma. 

· Cambios en la morfología y comportamiento de los mercados e instituciones y en los patrones de organización industrial de los distintos sectores de actividad (incluyendo la agricultura), y

· Cambios en la participación relativa de las distintas actividades en el producto bruto de cada país.

La nueva visión de renovación de las políticas de competitividad para el desarrollo productivo tiene como propósito “fortalecer la calidad de los factores de producción mediante el estímulo de la incorporación tecnológica y de inversión en recursos humanos, en el mismo sentido en que se logran la competitividad y la internacionalización con calidad.

CAPITULO V

6. Políticas comerciales  y organismos internacionales.

6.1 Introducción.

La importancia del buen desempeño de las relaciones internacionales en el desarrollo, político, comercial, cultural a nivel mundial es primordial hoy día para el logro del desarrollo integral de las naciones.

No hay una sola nación que pueda considerarse autosuficiente así misma y que no necesite del concurso y apoyo de los demás países, aun las naciones más ricas necesitan recursos de los cuales carecen y que por medio de las negociaciones y acuerdos mundiales suplen sus necesidades y carencias en otras zonas.

Las condiciones climatológicas propias de cada nación la hacen intercambiar con zonas donde producen bienes necesarios para la supervivencia y desarrollo de áreas vitales entre naciones. El desarrollo del comercio internacional hace que los países prosperen, al aprovechar sus activos producen mejor, y luego intercambian con otros países lo que a su ves ellos producen mejor, lo que desarrolla a la vez las Finanzas Internacionales. 

5.2   Teorías del comercio internacional.

Al analizar la economía debemos de revisar la dimensión que trasciende las fronteras de un país, es decir, la que aborda los problemas económicos con fines internacionales.

La importancia que tienen las relaciones internacionales en el campo comercial, político o cultural ha alcanzado, a nivel mundial, un profundo significado, a tal grado que no se puede hablar tan sólo intercambio de bienes sino de programas de integración.

La economía internacional plantea el estudio de los problemas que plantean las transacciones económicas internacionales, por ende cuando hablamos de economía internacional es vincular con los factores del comercio internacional.
Comercio internacional es el intercambio de bienes económicos que se efectúa entre los habitantes de dos o más naciones, de tal manera, que se dé origen a salidas de mercancía de un país (exportaciones) entradas de mercancías (importaciones) procedentes de otros países.

Los datos demuestran que existe una relación estadística indudable entre un comercio más libre y el crecimiento económico. La teoría económica señala convincentes razones para esa relación. Todos los países, incluidos los más pobres, tienen activos -humanos, industriales, naturales y financieros- que pueden emplear para producir bienes y servicios para sus mercados internos o para competir en el exterior. La economía nos enseña que podemos beneficiarnos cuando esas mercancías y servicios se comercializan. Dicho simplemente, el principio de la "ventaja comparativa" significa que los países prosperan, en primer lugar, aprovechando sus activos para concentrarse en lo que pueden producir mejor, y después intercambiando estos productos por los productos que otros países producen mejor.
Causas del comercio internacional

El comercio internacional obedece a dos causas:
1. Distribución irregular de los recursos económicos.

2. Diferencia de precios, la cual a su vez se debe a la posibilidad de producir bienes de acuerdo con las necesidades y gustos del consumidor.
5.3  Origen del comercio internacional.

El origen se encuentra en el intercambio de riquezas o productos de países tropicales por productos de zonas templadas o frías. Conforme se fueron sucediendo las mejoras en el sistema de transporte y los efectos del industrialismo fueron mayores, el comercio internacional fue cada vez mayor debido al incremento de las corrientes de capital y servicios en las zonas mas atrasadas en su desarrollo.

Ventajas del comercio internacional.

EL comercio internacional permite una mayor movilidad de los factores de producción entre países, dejando como consecuencia las siguientes ventajas:
· Cada país se especializa en aquellos productos donde tienen una mayor eficiencia lo cual le permite utilizar mejor sus recursos productivos y elevar el nivel de vida de sus trabajadores. 
· Los precios tienden a ser más estables. 
· Hace posible que un país importe aquellos bienes cuya producción interna no es suficiente y no sean producidos. 
· Hace posible la oferta de productos que exceden el consumo a otros países, en otros mercados. ( Exportaciones) 
· Equilibrio entre la escasez y el exceso. 
· Los movimientos de entrada y salida de mercancías dan paso a la balanza en el mercado internacional. 
· Por medio de la balanza de pago se informa que tipos de transacciones internacionales han llevado a cabo los residentes de una nación en un período dado.
5.4   Las barreras al comercio internacional.

Para corregir los desequilibrios de la balanza de pagos, los gobiernos tratarán, lógicamente, de fomentar las exportaciones. Pero para ello, en algunos casos, se sentirán tentados a utilizar medidas perjudiciales para el resto de los países, por lo que pueden provocar reacciones indeseables. Además, siempre está la tentación de establecer barreras a las importaciones.

Hay varios tipos de barreras a las importaciones.

Los contingentes son barreras cuantitativas: el gobierno establece un límite a la cantidad de producto otorgando licencias de importación de forma restringida.
Los aranceles son barreras impositivas: el gobierno establece una tasa aduanera provocando una subida en el precio de venta interior del producto importado con lo que su demanda disminuirá.

Las barreras administrativas son muy diversas, desde trámites aduaneros complejos que retrasan y encarecen los movimientos de mercancías, hasta sofisticadas normas sanitarias y de calidad que, al ser diferentes de las del resto del mundo, impidan la venta en el interior a los productos que no hayan sido fabricados expresamente para el país.

Los acuerdos internacionales para derribar estas barreras no servirán de nada si no hay una voluntad liberalizadora clara y firme. La imaginación de los dirigentes políticos podrá siempre descubrir nuevos métodos "no prohibidos" de dificultar las importaciones. La barrera más reciente y sofisticada de las ideadas hasta ahora son las auto restricciones concertadas como las acordadas entre los Estados Unidos y el Japón en virtud de las cuales éste último país limita voluntariamente la cantidad de productos que envía a los americanos. 

Los instrumentos de fomento a la exportación son de varios tipos: comerciales, financieros y fiscales.

Los gobiernos prestan apoyo comercial a sus exportadores ofreciéndoles facilidades administrativas, servicios de información y asesoramiento e incluso promocionando directamente los productos originados en el país mediante publicidad, exposiciones y ferias internacionales.

Las ayudas financieras a la exportación son principalmente los préstamos y créditos a la exportación, frecuentemente con tipos de interés muy bajos, y los seguros gubernamentales que cubren los riesgos empresariales incluso el riesgo derivado de perturbaciones políticas o bélicas. Entre las ayudas financieras hay que incluir las medidas de tipo monetario que actúan sobre el tipo de cambio haciendo que los productos nacionales resultan más baratos en el extranjero.

Los instrumentos fiscales consisten en las desgravaciones fiscales, la devolución de impuestos y las subvenciones directas. Estos  instrumentos son los menos aceptados internacionalmente ya que pueden conducir a situaciones de dumping, a que el producto se venda en el extranjero a un precio inferior al nacional e incluso a precios inferiores a su coste.

En los últimos años se han multiplicado las denuncias contra el dumping ecológico y social. Se denomina dumping ecológico a las exportaciones a precios artificialmente bajos que se consiguen con métodos productivos muy contaminantes y perjudiciales para el medio ambiente. Se denomina dumping social a las exportaciones a precios artificialmente bajos que se consiguen mediante trabajadores mal pagados, esclavizados, trabajo infantil, trabajo de presos, etc.

Si no existieran barreras a las importaciones ni ayudas artificiales a las exportaciones, los movimientos internacionales de bienes y servicios se producirían exclusivamente por razones de precio y calidad. Esa es, en el fondo, la única forma sostenible de mejorar la posición internacional y la relación real de intercambio de un país: conseguir producir con mayor eficacia, más calidad, a menor coste. Y para ello lo que hay que hacer es mejorar la organización productiva, la formación de los trabajadores y la tecnología.
5.5   Política de comercio internacional.
El código aduanero: El Código aduanero es un cuerpo de normas, organizado, armónico y moderno, que regula en forma sistemática la materia aduanera. Tiene por objeto regular todos los institutos que conforman el ordenamiento aduanero de base.

Las Aduanas: La Aduana es una repartición pública, dependiente del Ministerio de Hacienda.

La función de las Aduanas es fiscalizar las entradas y salidas de las mercaderías percibiendo los impuestos a la importación y a la exportación y además las tasas por los servicios que presta.

Las Aduanas son reparticiones exclusivamente nacionales, ubicadas en las fronteras y costas y en los aeródromos y aeropuertos en relación internacional.

Otras funciones de la Aduana, son:
· La resolución de los reclamos, recursos, peticiones y consultas de los importadores y exportadores. 
· Impedir las importaciones y exportaciones ilícitas. 
· La prevención, persecución y sanción de las infracciones aduaneras. 

Clasificación: La ley Nº 810 del año 1876 aprobó las "Ordenanzas de Aduanas" que establecen que las aduanas de la República se clasifican en Marítimas y Terrestres. Tanto las Aduanas Marítimas como las Terrestres se dividen en Aduanas Mayores o de Depósito y Aduanas Menores o de Receptoras.

Aduanas Marítimas de Depósito: Estas Aduanas están habilitadas para la importación del extranjero en buques mercantes de cualquier bandera, clase y tonelaje, de mercaderías de toda especie y depositarlas con el objetivo de despacharlas después al consumo de mercado.

Aduanas de Receptoras Marítimas: Estas Aduanas están habilitadas para la introducción de buques mercantes, de mercaderías de toda especie para destinarlas al extranjero.

Aduanas Terrestres o de Depósito: En estas aduanas se pueden introducir mercaderías para despacharlas al consumo o al extranjero.

Aduanas de Receptora Terrestre: En estas Aduanas se pueden introducir mercancías destinadas al consumo de la plaza.

Operaciones Aduaneras de Importación: Para que se realice una importación de bienes, es necesario cumplir con ciertas pautas para poder ingresar el producto al país. Algunas de dichas pautas deben cumplirse antes de proceder a cargar la mercadería o recibirla.

El capitán del barco debe confeccionar un manifiesto de la carga del barco, indicando desde ya los distintos datos de los bienes cargados. Este documento debe estar autorizado por el cónsul argentino del puerto de embarque; en el caso de que no hubiera un cónsul en el puerto de origen, debe hacerlo el de cualquier puerto de escala.

Luego de llegar al país de destino, debe entregarse el manifiesto a los funcionarios de aduana, encargados de verificar la mercadería y autorizar su descarga. Una vez realizada dicha descarga las mercaderías de despachan, sea ya:

· "A Plaza" (es el mas directo) Los bienes se entregan al importador habiendo cumplido con normas reglamentarias y pagando los impuestos a cargo de la aduana. 
· "A depósito": Los bienes se derivan a almacenes estatales o privadas, vigiladas por el estado, siendo este caso posible solo en aduana mayores.

En el caso de "A Plaza", debe reunirse en una carpeta toda la documentación correspondiente a dicha importación, y se le adjunta una fianza para garantizar los gravámenes a pagar. La carpeta en la que se encuentra la documentación debe ser fiscalizada por equipos de vistas especializados en cada ramo. La fiscalización puede ser tanto aprobada o rechazada. En el caso de ser aprobada, continúa sus trámites. Pero en el caso contrario la mercadería es devuelta a la oficina de recepción para su rechazo. La documentación pasa al sector liquidaciones y pago; una parte de los documentos va al puerto para que el despachante pueda examinar (frente al interesado) si la mercadería es la declarada en los documentos presentados. A partir de esto puede ocurrir:
· Los bienes, en su calidad y cantidad inferiores o coincidentes con la documentación; en este caso los fiscalizadores clasifican y dan valor definitivamente a los bienes a los efectos del pago de los gravámenes aduaneros. 
· Los bienes, son superior en cantidad o calidad a lo ya declarado en la documentación; en este caso se suspende el despacho, y comienza un sumario. 

Una vez clasificadas y valoradas las mercaderías, los antecedentes pasan a la oficina de liquidaciones en el puerto con el previo pago de los impuestos aduaneros, la mercadería se considera ya nacionalizada y puede destinarse a su consumo y comercialización.
En el despacho a depósito, los importadores pueden solicitar a la aduana que las mercaderías importadas sean destinadas a los depósitos aduaneros hasta ser efectuado el despecho a plaza, siempre y cuando se abonen los derechos fijados por la aduana.

El depósito puede ser efectuado en almacenes privados controlados y vigilados por la aduana, en el caso de que se tratasen de mercaderías inflamables de poco valor y mucho volumen.

Todo depósito en los almacenes de aduana hace responsable a la misma de todo daño que pudiera llegar a afectar a la mercadería, exceptuando, los accidentes imprevistos, como incendios, robos violentos, etc. El importador puede verificar los bienes, disponer de su venta y realizar operaciones de crédito prendario contando con la autorización de la Administración Nacional de Aduanas.

Operaciones Aduaneras de Exportación.

Para exportar mercaderías en un buque, el mismo debe contar con un permiso para abrir registro de carga, el cual puede solicitarse a la Administración Nacional de Aduanas, en dicho permiso debe indicarse:

· Nacionalidad y nombre del buque. 
· Destino de la carga. 
· Fecha y firma del armador o agente del buque

Dicho permiso debe ser presentado en la Oficina de Recepción de la Aduana, la cual abrirá una carpeta en la que se encuentran todos los antecedentes de la exportación.

La exportación temporaria: Es aquella en la cual la mercadería puede permanecer con un plazo determinado fuera del territorio aduanero, quedando sometida a la obligación de reimportarla para consumo con anterioridad del vencimiento del plazo. La mercadería puede permanecer en el mismo estado en que hubiera sido exportada temporariamente, o bien ser transformada, o cualquier operación para su perfeccionamiento.
Para el caso de que la mercadería hubiera sido transformada, mediante operaciones que impliquen beneficio pagará tributos que gravan la exportación de mercaderías para consumo sobre el mayor valor de la exportación.

Será considerada importación de consumo la que hubiese sufrido merma.
Solo se puede considerar una exportación definitiva cuando la mercadería puede permanecer durante tiempo indeterminado fuera del territorio de la aduana.

La declaración jurada debe indicar: destino, nomenclatura y naturaleza, calidad, peso, cantidad, precio, estado, posición arancelaria. Debe indicar los items anteriores para poder lograr una correcta clasificación arancelaria y su valoración a los efectos aduaneros.

Los bienes y/o las mercaderías destinadas al extranjero, se clasifican en:
Productos o frutos nacionales, libres del pago de derecho de exportación.
Productos o frutos nacionales sujetos al pago de derechos de exportación.
· Mercaderías extranjeras de transito para retorno, transbordo o reembarco.

· Mercaderías extranjeras nacionalizadas. Estas son las que han cumplido con los trámites requeridos para la importación.

Exportación: El exportador debe conocer la ubicación del buque y el momento en el que se debe efectuar la carga. Allí debe presentar a la división de Verificaciones de Departamento de Exportación de la Aduana el permiso de embarque que contiene datos como el país de destino, descripción de las mercaderías y datos requeridos para dicha operación. 

Los encargados de verificar las mercaderías y/o los bienes que se exporta son los representantes de organismos (oficiales o privados) que se encargan de expedir certificados respecto de la calidad de lo que se exporta. El objetivo es mantener el crédito de dichos productos.

Retorno: En caso de que las mercaderías no hayan sido introducidas en el país de destino, estas se retornaran en el mismo buque devolviéndose toda la documentación que se presentó para su entrada.

Reembarco: Se denomina reembarco al caso en el que las mercaderías ya importadas, se encuentran depositadas en las almacenes de la Aduana, y son nuevamente exportadas.

Para reembarcar mercaderías se necesita un permiso, la Aduana exige:
Presentar una copia de la factura para depósito de los productos a reembarcar.
Que el buque exportador abra un registro de carga.

Los permisos de reembarco deben estar firmados por la persona que efectúa el deposito. No debe modificarse la documentación de la mercadería.
No deben incluirse en un solo permiso de reembarco, mercaderías que están contenidas en mas de una copia de factura. La vigilancia de resguardo es quien controla las mercaderías a reembarcar, hasta que son reembarcadas.

Operaciones de trasbordo: Se realiza una operación de trasbordo cuando las mercaderías importadas se encuentran en un buque determinado y se las lleva a otro buque para exportarlas ese país. El permiso de trasbordo se puede librar cuando el buque importador haya abierto el registro para haber cargado el buque exportador.

Los datos que debe contener este permiso, son los siguientes: Debe indicar la descripción de las mercaderías. Se debe presentar a la oficina de resguardo aduanero y registro para que presenciara el trasbordo de las mercaderías. Firmado por el dueño del buque.
5.6   Organismos internacionales.
5.6.1  Acuerdo general de comercio y aranceles (GATT).
El GATT, acrónimo de General Agreement on Tariffs and Trade (Acuerdo general sobre comercio y aranceles) es un tratado multilateral, creado en la Conferencia de La Habana, en 1947, firmado en 1948, por la necesidad de establecer un conjunto de normas comerciales y concesiones arancelarias, y está considerado como el precursor de la Organización Mundial de Comercio. El GATT era parte del plan de regulación de la economía mundial tras la Segunda Guerra Mundial, que incluía la reducción de aranceles y otras barreras al comercio internacional.

El funcionamiento del GATT se basa en las reuniones periódicas de los estados miembros, en las que se realizan negociaciones tendentes a la reducción de aranceles, según el principio de reciprocidad. Las negociaciones se hacen miembro a miembro y producto a producto, mediante la presentación de peticiones acompañadas de las correspondientes ofertas.
5.6.1.1 Los objetivos del GATT.
· Que sus relaciones comerciales y económicas debían tender al logro de niveles de vida más altos.
· La consecución del pleno empleo y de un nivel elevado, cada vez mayor del ingreso real y de la demanda efectiva.
· La utilización completa de los recursos mundiales y 
4. El acrecentamiento de la producción y de los intercambios de mercancías.
· Fomentar el desarrollo económico.
· Promover una mayor liberación y expansión del comercio mundial.
· Revisar y mejorar el sistema multilateral de comercio.
· Extender su ámbito de aplicación a nuevas áreas del comercio internacional, como los servicios, la agricultura, las medidas comerciales relacionadas con la inversión y propiedad intelectual. 

La materialización de los citados objetivos se obtuvieron mediante Acuerdos en el marco de: 
· La reciprocidad y mutuas ventajas: Es decir mutuas concesiones sobre cuotas arancelarias. 
· Reducción sustancial de los aranceles aduaneros y de las demás barreras comerciales. 
· Eliminación del trato discriminatorio en materia de comercio internacional. El GATT ha establecido los principios de: Principio de no discriminación en el comercio. Todas las partes contratantes del GATT están obligadas por la Cláusula de la Nación más favorecida. 
5.6.1.2  Principios básicos de funcionamiento del GATT.
· No discriminación: al partir de un periodo de posguerra, se había originado un claro bilateralismo. Para luchar contra esto, surge la “cláusula de nación más favorecida” (NMF), que consiste en que cualquier reducción arancelaria que cualquier país del GATT realice a un país, se debe extender automáticamente tal medida al resto de los países firmantes del acuerdo. Es una medida para romper con el bilateralismo.
· Protección sólo arancelaria: (arancel: actúa sobre P) todas las medidas de protección de un país serán exclusivamente aranceles y no barreras técnicas, especificaciones, ..... El arancel permite medir con total precisión el efecto de la protección, con lo que resulta mucho más fácil negociar.
· Negociaciones periódicas: hay un coste de reestructuración de las economías de un país. Para minimizarlo, se establecen negociaciones periódicas para rebajar paulatinamente las barreras al comercio. Se adapta así a los cambios en la tecnología y economía. La ventaja es que es un organismo que reúne a un gran número de países, por lo que la negociación es más sencilla.
· Reciprocidad: cuando por alguna circunstancia un país modifique unilateralmente los derechos arancelarios consolidados en el comercio del GATT y dicha medida perjudique a algún país, debe compensarse con alguna partida a ese país.

Derechos consolidados: se negocian en el GATT; son los aranceles máximos que los países se comprometen a no superar cuando se produzcan las importaciones.

Derechos de aplicación: cuando el producto llega a la aduana y son gravados.

Si el consolidado para el fletán es del 20%, el derecho de aplicación de España será, p.e. del 10%; si España aplicase el 30%, debería compensar por ese 10% a los países perjudicados.

Es una excepción del principio de no discriminación.
· Preferencias generalizadas: no nace con el GATT sino que se incorporó en 1971. Aquellos países que tengan un bajo nivel de desarrollo económico, deben beneficiarse de un trato arancelario diferencial para favorecer el desarrollo económico de esos países.

No es una discriminación ya que se da a todos los países en vía de desarrollo y no son bilaterales; intentan aliviar el conflicto tradicional Norte / Sur.

Principio de protección exclusivamente arancelaria: Se otorgará protección a la industria nacional exclusivamente a través de aranceles aduaneros y no mediante otras medidas comerciales. Principio basado en el procedimiento de consultas periódicas. Dicho principio está orientado a evitar perjuicios a los intereses comerciales de las partes contratantes. 

Los países pueden sostener negociaciones comerciales multilaterales para la reducción de aranceles y otras barreras al comercio. No dejamos pasar por alto la estructura del Acuerdo basado en Consejo de Representantes, de los Comités Permanentes, los Grupos de Trabajo. 

Ciertamente la liberalización comercial no constituye una ciencia exacta. Cualquier programa de apertura que exponga el mercado interno a la competencia internacional precisará tarde o temprano de ciertos ajustes. De igual manera, cualquier gobierno que mantenga una política comercial abierta se verá ocasionalmente sujeto a demandas de parte de grupos de presión para aumentar el nivel de protección comercial en algún sector.

Si bien el GATT es quizás más conocido como precursor de los acuerdos tendientes a levantar las restricciones comerciales, éste contempla una serie de estipulaciones que permite que sus miembros impongan nuevas medidas de protección o aumenten los niveles existentes.
5.6.2   Origen de la OMC. 
Así pues, la OMC fue creada el 1 de enero de 1995, sustituyendo al GATT, en la ciudad de Ginebra, Suiza, donde aún mantiene su sede. Desde su creación, el GATT fue explícitamente concebido como un acuerdo temporal que posteriormente formaría parte de la OIC. Debido a que carecía de una estructura institucional, se decidió crear la OMC para suplir estas deficiencias.

5.6.2.1  Las principales diferencias entre el GATT y la OMC son las siguientes:[]
· Único contrato (single undertaking): El acuerdo de la OMC es un único contrato, es decir, que todas sus provisiones se aplican a todos sus miembros (excepto por los acuerdos Plurilaterales). Esta es una diferencia importante con respecto al GATT dónde, principalmente los países en desarrollo, podían decidir si firmar o no un acuerdo. 

· Órgano de solución de diferencias (dispute settlement): En la OMC es casi imposible bloquear la creación de Paneles para la resolución de disputas o la adopción de informes, mientras que esto sí que era posible en el caso del GATT. 
· Transparencia: La OMC tiene un mayor mandato para conseguir la transparencia y vigilancia en sus funciones, principalmente a través de la creación del Mecanismo de Revisión de las Políticas Comerciales (Trade Policy Review Mechanism). 
· Liderazgo de la organización: Como reflejo del mayor alcance de la organización, en lugar de designar un alto funcionario de uno de los Estados miembros (como era tradición en el GATT), los Directores Generales de la OMC son figuras políticas, en general ex-políticos. 
· Funcionamiento: Mientras que en el GATT podía pasar una década sin encuentros ministeriales, en la OMC, los firmantes deben reunirse por lo menos una vez cada dos años. 

5.6.2.2 Funcionamiento de la OMC.

En general, se puede decir que la OMC es:

· Un mecanismo para el intercambio de compromisos en materia de política comercial. 
· Un código de conducta: una serie de compromisos legales específicos que regulan las políticas comerciales de los Estados miembros. 

En cuanto al segundo punto, este código de conducta emerge de un proceso de negociación que incluye (a pesar de no estar limitado a) una serie de compromisos legales para reducir las barreras al comercio. Así pues, estos compromisos se encuentran estipulados en los distintos acuerdos alcanzados: GATT, AGCS, ADPIC, -acuerdo MSF, Acuerdo OTC, entre otros . La OMC constituye un marco o estructura de normas y disciplinas para las políticas relacionadas con el comercio, es decir, que la OMC como organización no define ni especifica el resultado de las rondas de negociación, sino que este resultado depende de los acuerdos alcanzados por los Estados miembros dentro de dicha estructura.

Para entender exactamente en qué consiste dicho código de conducta, se considera que existen cinco principios o dimensiones de la OMC que son de particular interés para entender su funcionamiento. Estos cinco principios configuran la base legal sobre la que los Estados miembros pueden llegar a acuerdos, sin que estos acuerdos puedan violar ninguno de estos principios (es a estos principios a los que nos referíamos al decir que la OMC es un marco o estructura de normas):

· La no discriminación: Aplica cuando un producto producido en un Estado miembro sea tratado de forma no menos favorecida que un producto similar originario de cualquier otro país o bien cuando los productos extranjeros hayan satisfecho cualesquiera requisitos nacionales necesarios para poder ser importados, sean tratados de manera no menos favorecedora que productos similares o competitivos nacionales. 

· La reciprocidad: Se aplica en el momento en que existen negociaciones para la entrada de un nuevo miembro a la OMC. Cuando un país quiere formar parte de la OMC el resto de Estados miembros están obligados a garantizar las tarifas acordadas al resto de Estados miembros
· El principio de acuerdos vinculantes. 
· La transparencia: Los miembros están obligados a publicar sus normas en materia de comercio, a establecer y mantener instituciones permitiendo la revisión de las decisiones administrativas que puedan afectar al comercio, a responder a las demandas de información por parte de otros miembros, y a notificar a la OMC cualquier cambio en la política comercial.

· Determinadas excepciones (safety valves): En la OMC no existen excepciones ad hoc: si un miembro quiere desviarse de sus compromisos, debe invocar la excepción apropiada o renegociar sus compromisos.

En cualquier caso, existen bastantes provisiones en los acuerdos admitiendo excepciones a las obligaciones básicas (límites tarifarios, prohibición de restricciones cuantitativas, no discriminación, etc.). Estas excepciones se pueden agrupar en tres categorías:

· Excepciones de carácter industrial: medidas inconsistentes con las obligaciones de la OMC y que en general reflejan el deseo de un Estado miembro de asistir a una industria específica en su competencia con las importaciones extranjeras. El objetivo es pues la protección de las empresas nacionales. 

· Excepciones que afectan a la economía en general: políticas enfocadas a un problema macroeconómico o de oferta de un bien público (sanidad o seguridad pública por ejemplo). A diferencia de la anterior excepción, cuyo único objetivo es el de proteger a un determinado grupo de la sociedad (empresas y trabajadores/as de éstas), ésta tiene como objetivo incrementar el bienestar general. 
· Excepciones institucionales o sistémicas: motivadas por el deseo general de los miembros en tratar un problema específico de algún miembro o salvaguardar el funcionamiento del sistema comercial en su conjunto
5.6.3 Banco Mundial.

Fundado en 1944, el Grupo del Banco Mundial se compone de cinco instituciones afiliadas. Su misión es combatir la pobreza para obtener resultados duraderos y ayudar a la gente a ayudarse a sí misma y al medio ambiente que la rodea, suministrando recursos, entregando conocimientos, creando capacidad y forjando asociaciones en los sectores público y privado.
Con sede en la ciudad de Washington, el Banco tiene oficinas en 100 países, y cuenta con 8.168 empleados en la sede y 2.545 en el exterior. Para todos sus clientes, el Banco subraya la necesidad de:
· Invertir en las personas, especialmente a través de servicios básicos de salud y educación.

· Concentrarse en el desarrollo social, la inclusión, la gestión de gobierno y el fortalecimiento institucional como elementos fundamentales para reducir la pobreza.

· Reforzar la capacidad de los gobiernos de suministrar servicios de buena calidad, en forma eficiente y transparente.

· Proteger el medio ambiente.

· Prestar apoyo al sector privado y alentar su desarrollo.

· Promover reformas orientadas a la creación de un entorno macroeconómico estable, propicio para las inversiones y la planificación a largo plazo

Las agencias afiliadas son tres: 
AIF: Asociación Internacional de Fomento: Creada en 1960. Objetivo. Dirigido a prestar ayuda a los países en desarrollo más pobres.  tiene un periodo de gracia de 10 años. Miembros : Todos los países miembros del BIRF pueden ser miembro de AIF. 
CFI: Corporación Financiera Internacional. 
OMIGI: Organismo Multilateral de Garantía de Inversiones: Creada en 1988. Objeto : Fomentar las inversiones directas en los países en desarrollo atenuando las barreras de carácter no comercial que obstaculizan dicha inversión. Asesora a los Gobiernos para promover las inversiones extranjeras. Al 31 de mayo de 1995, 128 países eran miembro. El Banco Mundial, pone énfasis en las reformas económicas estructurales. La razón, es que están convencidos que la piedra angular del desarrollo sostenible y reducción de la pobreza, es redefinir el rol del Estado y promover la competencia y los mecanismos de mercado. 

El Banco Mundial está ayudando a los países a reforzar y mantener las condiciones fundamentales que necesitan para atraer inversiones privadas y retenerlas. Con el apoyo del Banco Mundial - financiero y no financiero - los gobiernos están reformando sus economías en general y fortaleciendo los sistemas bancarios. Están invirtiendo en recursos humanos, infraestructura y protección ambiental, lo que intensifica el atractivo y la productividad de la inversión privada. 

Mediante las garantías del Banco Mundial y el seguro contra riesgos políticos del OMGI, y en asociación con las inversiones en capital accionario de la CFI, los inversionistas están reduciendo al mínimo sus riesgos y hallando la tranquilidad necesaria para invertir en países en desarrollo y en países en transición hacia economías de mercado. 

El Banco se ha embarcado en un pacto estratégico con sus clientes y accionistas con vistas a mejorar la calidad de su asistencia, lo que se traducirá en: 

· Ayudar a los países más pobres a reducir su carga de la deuda a fin de que puedan financiar iniciativas de desarrollo en lugar de pagos de intereses.

· Ayudar a combatir la corrupción que debilita el crecimiento económico.

· Ayudar a los países en desarrollo a adquirir conocimientos y adoptar tecnologías de comunicación modernos para que puedan ser más competitivos.

· Fortalecer y reformar los sistemas bancarios y los sectores financieros que ayudarían a evitar futuras crisis similares a las de México en 1994-95 y de Asia oriental en 1997-98.

· Satisfacer las necesidades futuras de alimentos de una población en expansión y prestar más atención al desarrollo agrícola y rural.

· Asegurarse de que el desarrollo concuerde con las necesidades sociales y culturales de los beneficiarios.

5.6.4  Fondo Monetario Internacional.

Se trata de una institución de cooperación en la cual han ingresado voluntariamente una gran cantidad de países porque reconocen las ventajas de poder consultar con los demás países en el foro del fondo a fin de mantener un sistema estable de compra y venta de sus respectivas monedas. 
Los países miembros del fondo están convencidos de que, en lugar de mantener en secreto las medidas de política económica que pretenden adoptar y que pueden incidir sobre el libre cambio de una moneda por otra, es en beneficio de todos mantener informados a los demás países. También consideran que una modificación de las medidas políticas, cuando los demás países coinciden en que esto beneficia a todos, fomenta el crecimiento del comercio internacional y genera más empleos mejor remunerados, en una economía mundial en expansión. El fondo concede préstamos a las naciones miembros que tienen dificultades para cumplir con sus obligaciones financieras externas, pero sólo a condición de que emprendan reformas económicas capaces de eliminar dichas dificultades, por su propio bien y el de todos los demás.
Objetivos del Fondo Monetario: La Carta Constituyente del FMI le asigna los siguientes fines:
· Promover la cooperación monetaria internacional.

· Facilitar la expansión y crecimiento equilibrado del comercio internacional.

· Promover la estabilidad en los intercambios de divisas.

· Facilitar el establecimiento de un sistema multilateral de pagos.

· Realizar préstamos ocasionales a los miembros que tengan dificultades en su balanza de pagos.

· Acortar la duración y disminuir el grado de desequilibrio en las balanzas de pagos de los miembros. 

Operaciones del Fondo Monetario: Al ingresar como miembro, todo país queda obligado a mantener informado a los demás del régimen mediante el cual se establecerá el valor de su moneda en relación con los demás países, a abstenerse de imponer restricciones al cambio de su moneda por moneda extranjera y a adoptar políticas económicas capaces de incrementar en forma ordenada y constructiva su propia riqueza nacional la de todos los países miembros.

Asistencia Financiera del Fondo Monetario: El Fondo sólo otorga préstamos a los países miembros con problemas de pagos, es decir que no reciben la cantidad suficiente de divisas para pagar lo que adquieren en el extranjero.
Estos países, pueden gastar más de lo que reciben y compensar la diferencia durante un tiempo por medio de préstamos hasta que se agota el crédito, cosa que siempre sucede, tarde o temprano. Cuando esto ocurre, el país debe enfrentarse a una realidad desagradable, y uno de los aspectos más frecuentes de esa realidad es la pérdida del poder adquisitivo de su moneda y una contracción forzosa de las importaciones. El país que se encuentra en esta situación puede recurrir al fondo para que le preste, durante un tiempo determinado, la cantidad suficiente de divisas para corregir los errores económicos que haya cometido, siempre con miras a que estabilice su moneda y mejore su comercio exterior.

CONCLUSIONES
En el desarrollo de la presente asignatura, donde se abordan temas interesantes en lo que respecta a las economías abiertas, ha cambiado mi visión en cuanto las funciones y efectos que tienen las aperturas comerciales en mundo cada día más globalizado. Auque no lo ignoraba por completo, debo decir, que a través de la presente asignatura, me da más luz, por ejemplo, las implicaciones que tiene la aplicación de los aranceles en los bienes y servicios importados, es decir, gravar un arancel sobre las importaciones de una nación puede disminuir o aumentar el bienestar de una sociedad, así también, con efectos directos sobre el consumidor, productores y gobierno. Sin duda ello, sugiere una dinámica económica en armonía con los actores, es decir, desde mi opinión, los gobiernos tendrían procurar el equilibrio óptimo en los intercambios comerciales.   
Por otro lado, me parecen importantes las funciones que tienen los organismos normativos del comercio mundial, más aun cuando argumentan promover condiciones para una competencia justa, es lo ideal y es sin duda lo debemos de aspirar, pero también hay que reconocer que países más grandes y los pequeños o medianos, aun con tratados comerciales, se dificulta esta justicia que todos esperamos y anhelamos, tendremos que trabajar si duda en esa dirección para aproximarnos al equilibrio, sino óptimo, si el adecuado por el bien general de los pueblos.  
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